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To every immigrant
who dared to dream again.






Introduction: Turning Perseverance into Possibility
“I wish | had this book when | got here!” — Karol Guevara

Welcome to The Immigrant’s Guide to Building Credit and Qualifying for Small Business
Funding in the USA. This guide was written for those who came seeking opportunity and are
willing to learn, adapt, and work hard for it. Through these pages, you’ll not only understand how
the U.S. credit system works — you’ll learn how to master it, use it strategically, and open doors
that have previously been closed to you.

This is more than a handbook. It's a roadmap of hope and discipline, built from real-life
experience, designed to help newcomers understand the USA’s financial system and turn
perseverance into possibility.

This book exists so that no one has to hear “no” and stop dreaming. Because credit, when
used wisely, is not just a financial tool — it's a path to independence and empowerment.

This book is for you, and for every dreamer that crosses a border to find a future.
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Chapter 1 — Starting Fresh: Understanding Credit in the
USA

Part 1 Preview

This opening section introduces the U.S. credit system from the ground up. It explains what
credit really means, why it matters so much in American life, and how the three national credit
bureaus collect and report your information. You’ll see how lenders interpret your credit score
and how that number affects day-to-day decisions such as renting an apartment, buying a car,
or starting a business.

1. What Credit Is and Why It Matters?

When you arrive in the United States, you also arrive in a country built on credit. The ability to
borrow, prove reliability, and pay on time is a cornerstone of how Americans move through
financial life.

Credit is simply a record of trust. It shows that you have borrowed money and have a history of
repaying it responsibly. Every bill you pay, loan you take, or card you use becomes part of that
story.

¢ Tip: Think of credit as a passport for your financial life. Without one, opportunities that

depend on trust—like getting approved for a lease or a business loan—can take much longer.

A lender uses credit to answer one question: If | lend you money, how likely are you to pay me
back on time?. Your credit score is a numerical summary of the answer, based on data in your
credit report.

] Example:

Ravi, who recently moved from India, applied for a small personal loan but was declined
because he had no U.S. credit history. After six months of using a secured credit card and
paying it off monthly, he reapplied and was approved for $1,000 at a lower interest rate. His
track record built confidence for the lender.

I\, Watch Out: Borrowing is not bad—mismanaging borrowed money is. Paying late or missing
payments can lower your score for years. In fact, it is good advice to pay your credit card bills a
day or two BEFORE the actual due date.

2. The U.S. Credit System Explained



The American credit system revolves around three national credit bureaus: Equifax, Experian,
and TransUnion. These companies collect information from banks, credit-card issuers, auto
lenders, student-loan servicers, and sometimes landlords or utilities. Together they maintain
more than 200 million credit files.

Credit What It Does Main Score Models

Bureau

Equifax Collects payment and account data from lenders FICO Score,
VantageScore

Experian Provides comprehensive consumer reports and FICO Score

identity monitoring

TransUnion Updates new credit lines and public records FICO Score,
VantageScore

Each bureau may show slightly different numbers because lenders don’t all report to every
agency.

FICO® Score: Developed by the Fair Isaac Corporation (FICO) in 1989. It's the most widely
used scoring model by lenders for mortgages, auto loans, and credit cards.

VantageScore: Created in 2006 by the three major credit bureaus (Equifax, Experian, and
TransUnion) as a joint alternative to FICO.

How Your Credit Scores Are Calculated

Most lenders use a FICO Score or VantageScore, both ranging from 300 to 850. Higher is
better. A higher credit score signals lower risk to whoever extends credit to you or makes a loan
to you.

Score Category Typical Outcome

Range

300-579 Poor Difficult to obtain credit; very high interest rates
580-669 Fair Some approval options but moderate rates
670-739 Good Access to most loans at average rates
740-799 Very Good Better rates and easier approvals

800-850 Excellent  Top-tier offers and lowest rates



¢ Tip: You don’t have one single credit score; you have many. A car-loan lender might use a
different version of FICO than a credit-card company.

I\, Watch Out: Each lender sets its own cutoff. One bank might call 680 “good,” another might
require 700.

{74 Action Steps:

e Check all three bureaus through AnnualCreditReport.com at least once per year.
e Note differences and verify that personal information matches exactly.

e Report errors immediately—incorrect addresses or accounts can delay approvals.

3. How Credit Impacts Your Daily Life

Your credit history reaches further than you might expect:

e Housing: Landlords often run a credit check before signing a lease. A score above 650
can mean lower security deposits.

o Utilities & Phones: Utility companies may waive deposits if you have strong credit.
Post-pay cell phone service may do a “soft check” on your credit before providing you
with a phone and a phone plan.

e Employment: Some employers (especially in finance or security) review credit reports to
gauge an employee’s reliability.

e Transportation: Auto lenders set interest rates based on credit tiers—excellent credit
can save thousands of dollars over the length of a car loan.

e Business Funding: For new entrepreneurs, personal credit is frequently reviewed
alongside business applications.

] Example:
Sara, a nurse from the Philippines, applied for an apartment in Chicago. Her landlord required a
$1,500 deposit because she had no U.S. credit record. Six months later, after responsibly using
a secured card and a credit-builder loan, her score reached 695. The next apartment required
only a $500 deposit—proof that credit strength directly reduces costs.



¢ Tip: Every payment you make on time builds credibility not only for today’s needs but also
for future business ventures.

I\, Watch Out: Missing payments can lower your score quickly. Even one 30-day late mark can
drop a 680 score by 60 points or more.

{74 Action Steps:

e Set up automatic payments for at least the minimum due - but for a day or two before the
deadline.

e Keep credit card balances at or below 30% of your credit limit.

e Build a small emergency fund so you never miss payments due to unexpected costs.

4. The Five Building Blocks of a Credit Score

A credit score may look like a single number, but it's really a snapshot of five key habits.
Understanding each one helps you know what actions matter most.

Factor Percentage of What It Measures
Score
Payment History 35% Whether you pay bills on time
Amounts Owed (Credit 30% How much of your available credit
Utilization) you’re using
Length of Credit History 15% How long your accounts have been
open
New Credit (Recent Inquiries) 10% How often you apply for new credit
Credit Mix 10% Variety of credit types (loans, cards,
etc.)

Payment History (35%)
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Your payment history carries the most weight because it reflects consistency. Every on-time
payment is a positive mark; every late payment is a negative one.

¢ Tip: Set automatic payments or reminders. Even a single missed payment can stay on your
record for up to seven years.

] Example:
Carlos missed one student-loan payment by 30 days when he first arrived in Texas. His score
dropped from 710 to 645 overnight. After 12 months of perfect payments, it recovered to
690—but that single mistake remained visible for lenders to see.

I\ Watch Out:

e “Grace periods” don’t mean a late payment won’t be reported—only that late fees might
be waived.

e Avoid letting small accounts (like a store card) slip through the cracks.

[74 Action Steps:

e Enroll all recurring bills (cell phone, utilities, credit cards) in auto-pay. Many companies
will extend small discounts when you are on auto-pay with them.

e Use alerts from your banking app to remind you of due dates.

e If you can’t pay in full, always pay at least the minimum on time.

Amounts Owed / Credit Utilization (30%)

Credit utilization compares your balance to your credit limit. The lower, the better. A ratio below
30% is considered healthy; under 10% is ideal.

] Example:
If your credit card limit is $1,000, try to keep your balance below $300.
Even if you pay off the card monthly, high balances on the statement date can hurt your score.

¢ Tip: Pay your card twice a month—once mid-cycle and once before the statement closes.
This keeps utilization low when the bureau receives updates.

I\, Watch Out: Maxing out a card, even temporarily, signals risk to lenders. It can drop your
score 50—-80 points until the balance is lowered.
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{74 Action Steps:

e Keep balances below 30% of each card’s limit.
e Ask for a credit limit increase after six months of on-time payments.

e Track utilization through free tools like Credit Karma or Experian’s app.

Length of Credit History (15%)

The longer your accounts stay open and active, the stronger your credit profile becomes.
Lenders want to see that you can handle credit responsibly over time.

¢ Tip: Keep your oldest credit card open—even if you rarely use it. Closing old accounts

L

shortens your average age of credit and can lower your score.

] Example:

Angela had three credit cards: one opened five years ago, one three years ago, and one last
year. Her average age of accounts was (5 + 3 + 1) + 3 = 3 years. When she closed her oldest
card, the average dropped to 2 years, lowering her score slightly.

{74 Action Steps:

e Use your oldest account occasionally for small purchases to keep it active.
e Avoid closing accounts unless they have annual fees you can't justify.

e Plan before opening new lines—each new account lowers your average age temporarily.

New Credit / Hard Inquiries (10%)

Every time you apply for a credit card, a loan, or financing, the lender performs a hard
inquiry—a small, temporary dip in your score. Some brokers or alternative lenders (like Otro
Financial) who are loan shopping for you can do so with only a soft inquiry — which has no
impact on your score. Be sure to ask which type of pull will happen before you proceed.

¢ Tip: Group your loan applications (for example, mortgage or auto loans) within a 30-day
window so multiple inquiries count as one. Especially when working with car dealers, tell them
you do not want them conducting hard credit pull inquiries (they are known for doing many at once
which helps no one and only hurts you). Bring your own [DIQ-generated credit report with that day’s
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date on it, or instruct the car dealership to only do one hard credit pull if they are searching for
financing for you. But be aware - unless the dealership is offering 0% interest on car loans, credit
unions will almost always have lower rates than the banks the dealers work with every day. Plan
ahead and you’ll save money in these situations.

I\ Watch Out: Opening too many new accounts in a short time signals risk, even if you're
approved for all of them.

(74 Action Steps:

e Only apply for new credit when you genuinely need it.
e Use pre-qualification tools online to check your chances without a hard inquiry.

e Space out applications by at least three to six months.

Types of Credit (10%)

Lenders like to see that you can manage different types of credit responsibly. Having both
revolving credit (credit cards) and installment credit (loans) strengthens your file.

| Example:
After using a secured card responsibly for eight months, Michael added a small credit-builder
loan from his local credit union. His score rose by 30 points due to a more balanced credit mix.

¢ Tip: You don’t need every type of loan—just a healthy variety that fits your goals.
"4 Action Steps:

e If you only have credit cards, consider adding a small installment loan.

e Use credit responsibly; diversity matters less than consistency.

5. How Lenders Read Your Credit Report

When you apply for financing, lenders don’t just look at your score—they analyze your credit
report for patterns of behavior.
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They review:

e Payment history trends: Are you improving or slipping?
e Debt-to-income ratio: How much of your income goes toward debt payments?
e Account mix: Are you handling multiple credit lines responsibly?
e Public records: Any bankruptcies, liens, or judgments?
¢ Tip: A strong credit report tells a story of responsibility, not perfection. A few past mistakes

can be overcome by consistent good habits.

1. Watch Out: “Soft inquiries” (like checking your own credit) don’t affect your score—but “hard
inquiries” (applying for loans or cards) do, usually by 3-5 points each.

{74 Action Steps:

e Download all three reports (for free) from AnnualCreditReport.com.
e Dispute any incorrect or outdated entries in writing.

e Keep documentation of every dispute for your records.

6. Credit Behavior in Real Life

A credit score is not built by one big action but by hundreds of small, predictable decisions.
Let’s look at three immigrants at different stages of their credit journey.

| Example 1: Starting from Zero
Ahmed, a recent arrival from Egypt, began with no U.S. credit file.

e Month 1: He opened a secured credit card with a $300 deposit.
e Month 3: He paid the full balance every month and kept utilization under 20%.
e Month 6: He added a $500 credit-builder loan through a community credit union.

e Month 9: His first score appeared — 678 (Good).
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e Month 12: The card converted to unsecured, deposit refunded.

¢ Tip: Consistency over novelty. Doing the same responsible actions repeatedly matters more
than trying new credit products too soon.

| Example 2: Recovering from a Mistake

Lucia, from Brazil, missed two credit card payments when her job hours were reduced. Her
score fell from 720 to 640. She called the issuer, arranged a hardship plan, and set up
automatic payments. After six months of on-time activity and keeping balances under 15%, her
score rebounded to 695.

1. Watch Out: Not all credit repair companies can erase accurate negative data. Time and
consistent good behavior rebuild credibility.

We have an in-house credit repair company, Otro Credit Repair. You can request a free credit
report assessment at www.otrocreditrepair.com

{74 Action Steps:

e Contact lenders early if you anticipate a late payment.
e Pay at least the minimum due — a partial payment is far better than none.

e Ask for “goodwill adjustments” after six months of perfect payments; some lenders
remove a one-time late mark.

7. How Credit Grows Over Time

Building credit is like compound interest — the benefits accelerate with time.

Time on Milestone Typical Result
Record
0-3 months Open first account  No score yet; bureaus gathering data
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3—6 months Establish pattern First score appears (typically 650-680)

6—12 months Consistent Score stabilizes; easier approvals
payments
12—24 months Add credit mix Scores in 700+ range are common
24 + months Maintain history Eligible for premium cards, auto, or small-business
loans

¢ Tip: The secret is not speed but stability. Two years of perfect history can outweigh a dozen

short-term tactics.

1. Watch Out: Closing old accounts resets aging progress. If an annual fee is the issue, call
and ask for a “product change” to a no-fee version instead of canceling.

"4 Action Steps

e Review credit quarterly to catch reporting errors early.
e Keep utilization low and payment streaks unbroken.

e When your credit limits increase, enjoy the lower utilization ratio - don’t take it as an
invitation to spend more.

Closing Thoughts for Part 1

You now understand that credit is a story told through your actions — not just a number.
Every on-time payment, every low balance, every smart choice adds a line to your record that
lenders read when deciding your financial future. Whether your goal is to rent a better
apartment, buy a car, or secure your first business loan, these same principles apply.

¢ Final Tip: Treat your credit report as a living résumé of trust. Build it carefully, maintain it

L

faithfully, and it will open doors you never knew existed.
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Chapter 2 - The Most Common Challenges for
Newcomers

Part 2 Preview

Now we tackle the real-world barriers immigrants face when trying to start a credit life in the
United States—things like having no SSN, limited income documentation, or confusion about
banking systems. You'll also learn proven strategies to navigate these issues and start building
reliable credit even from zero.

2.1 No Social Security Number (SSN)

Many lenders require a Social Security Number (SSN) to report credit activity, but newcomers
without one still have options. If you don’t yet have a SSN, apply for an Individual Taxpayer
Identification Number (ITIN) through the Internal Revenue Service (IRS). Some banks and
credit unions use ITINs to open accounts and issue credit cards.

{74 Action Steps
e Ifan ITIN is all you have, file taxes with your ITIN—this shows income stability.

e Ask local credit unions or community banks if they offer “ITIN loans” or secured cards.

e Once you obtain an SSN, request that your accounts be updated to your new number so
your history follows you.

1. Watch Out: Not all lenders report ITIN accounts to the major bureaus. Confirm reporting
before you apply.

¢ Tip for international students: it's important to ask which banks accept a passport to open an
account and what other other proof of identity is needed (such as a residential address).

2.2 Limited or No U.S. Credit History

Without a prior record, algorithms can’t assign you a credit score. This is often called a “thin file”.

| Example:
Marisol, newly arrived from Mexico, had perfect credit at home but no record in the U.S. She
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joined a local credit union, opened a secured card, and within six months generated her first
score (672).

¢ Tip: U.S. bureaus rarely accept foreign credit reports directly. You have to start anew—but
progress can be rapid if you follow structured steps.

(74 Action Steps

Start with a secured credit card or a credit-builder loan.

Use rent-reporting services (e.g., RentTrack, Boom) that send payment data to credit
bureaus.

Keep utilization low and pay before due dates.

2.3 No U.S. Banking History

Banks rely on data from checking and savings accounts to assess stability. You will want to
choose a bank or credit union that is known for being good for newcomers:

What makes a banking institution good for newcomers?

Accepts alternative identification (passport, consular ID, foreign driver’s licence), not
just Social Security Number.

Accepts ITIN (Individual Taxpayer Identification Number) if you don’t have an SSN.
Bilingual / multilingual support, culturally aware staff and materials.

Low fees, low/minimum opening deposit, or programs designed for newcomers.

Builds credit or helps establish financial records.

Membership in networks that especially serve immigrants / Latinos. For example the
Inclusive “Juntos Avanzamos” designation for credit unions.

Here are some specific institutions worth considering.

Bank of America

One of the largest US banks; widely accessible.

Known to accept foreign passports, ITINs, and has multilingual customer service.
Advantage: many branches / ATMs, good for everyday banking + building credit.
Things to check: Monthly fees can apply; check how to waive them.

Chase Bank

Also large nationwide; with good digital/mobile banking.
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e Accepts passports and other IDs; many immigrants report positive experiences.
e (Good option if you want a major bank.
e Has a “halal” banking option for Muslims.

Wells Fargo

e Popular among newcomers; known for flexibility with ITIN and alternative docs. |
e Also has many branches / ATMs.

Credit Unions with strong immigrant & Latino-community focus

e |Institutions designated by “Juntos Avanzamos” accept alternative IDs, provide
bilingual support, and immigrant-friendly underwriting.
Example: Rio Grande Credit Union in New Mexico accepts ITINs, passports, etc.
Another: MERCO Credit Union states they accept matricula consular cards, passports,
and ITINs.

e Credit unions often have lower fees and more flexibility.

Specialized / digital banks for immigrants

e For example, Majority is a digital bank aimed at immigrant and migrant communities,
with features like multilingual support.

e These can be useful especially if youre comfortable digitally and want an
immigrant-tailored experience.

¢ Tip: Open a basic checking account as soon as you arrive—even if it doesn’t pay interest.
Establish direct deposits and maintain a consistent balance.

I\, Watch Out: Avoid bouncing checks or overdrafting. Negative banking data may appear in
ChexSystems or Early Warning Services databases and delay credit approval for you.

{74 Action Steps
e Choose a bank or credit union known for working with immigrants.

e Link your account to automatic bill payments.

e After six months of positive account activity, apply for a starter credit product.

2.4 Income Documentation Barriers

Immigrants working freelance, cash-based, or newly employed may struggle to verify income.
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¢« Tip: Keep consistent pay records, even if self-employed—use invoices, receipts, or a
business account showing deposits.

] Example:

Dario, a rideshare driver, deposited all weekly earnings into one checking account. After three
months, his bank considered those deposits stable income and approved him for a $500
secured card.

{74 Action Steps

e Save electronic copies of pay stubs or 1099 forms.
o File taxes yearly; tax returns prove income.

e Consider lenders offering “alternative data” underwriting, like Chime Credit Builder or
Self.

2.5 Cultural and Language Differences

Financial language and differing systems can intimidate even experienced professionals.

=

Tip: Many Community Development Financial Institutions (CDFls) and nonprofits offer
bilingual credit-education workshops—attend one early.

1. Watch Out: Be wary of predatory lenders advertising “no credit check loans.” These often
charge extreme interest and hurt, rather than help your score.

"4 Action Steps

e Seek help only from certified credit counselors (check NFCC.org).
e Translate documents using trusted resources before signing.

e Ask questions; reputable lenders will always explain terms clearly and will not apply
pressure or artificial deadlines to try to hurry you.

Strategic Ways to Overcome Credit Barriers

2.6 Start with Relationship Banking
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Community banks and credit unions are often more flexible than national chains.

| Example:
Elena joined a local Latino credit union that approved her first $300 secured card after reviewing
only her passport and ITIN. Within a year, she qualified for an unsecured $1,000 limit card.

¢ Tip: Smaller institutions value personal relationships. Meet with a banker, explain your goals,
and maintain communication.

{74 Action Steps

e Choose one primary bank and make steady deposits.
e Attend community events they host—networking matters.

e After 6 months, ask for a credit-limit review.

2.7 Use Credit-Builder Tools

Modern “fintech” (financial technology) services help new residents create credit history without
traditional loans.

Tool How It Works Reports To
Self Credit Builder You make small monthly payments to yourself;  All 3 bureaus
Loan funds unlock after term ends

Chime Credit Builder Charges only money you already have; reports  All 3 bureaus
Card on-time payments

Experian Boost Adds utilities and streaming payments to your Experian only
Experian file

¢ Tip: Combining a secured card + credit-builder loan + Boost can accelerate your first score
by several months.
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2.8 Report Non-Traditional Payments
On-time rent, utilities, and even cell-phone payments can help build your credit score.
"4 Action Steps

e Ask your landlord to enroll in a rent-reporting service, like Renttracker.com

e Link your utilities payments through Experian Boost.

e Track your progress monthly—scores often appear within 3 months.

1. Watch Out: Only early or on-time payments help; late or missed reported rent can harm
your score.

2.9 Get a Co-Signer or Authorized User Status

If you have family or friends in the U.S. who already have strong credit, you can “borrow” some
of their credit strength responsibly.

| Example:
Ana’s sister added her as an authorized user on a card with a 5-year perfect history and low
utilization. Ana’s score jumped from “no score” to 702 in just eight weeks.

¢ Tip: Choose a sponsor who maintains excellent credit habits—bad behavior transfers, too.
("4 Action Steps

e Ask to be added to an older, low-balance account.
e Verify that the issuer reports authorized-user data to all bureaus.

e Once your own credit stabilizes, open independent accounts.

2.10 Leverage International Credit Transfer Programs

Some financial technology companies and major banks have started recognizing foreign credit.
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Program Available To How It Works

Nova Credit Immigrants from > 20 Converts foreign credit data for
countries U.S. lenders

American Express Global Existing AmMEx members  Use foreign AmEX history to open a

Transfer U.S. card

HSBC Global View International banking Links accounts across countries
clients

¢ Tip: If you had strong credit abroad, these programs can save you possibly 6—12 months of
credit building on your own.

1. Watch Out: Only a few lenders use these systems; always confirm acceptance before
applying.

Part 2 Recap

So far in Part 2, you learned how to overcome the biggest barriers newcomers face—no SSN,
thin credit files, limited banking history, or language hurdles.

Now in Part 3, you'll see how good budgeting, mindful debt use, and credit monitoring turn
those first small wins into lasting credit health.

Chapter 3 - Budgeting and Debt Management for Credit
Health

Part 3 Preview

Building credit is not just about borrowing and paying on time. It's also about managing your
money wisely, planning your expenses, and preventing debt from catching you off guard. In this
section, you will learn how budgeting, debt management, and fraud protection strengthen your
credit in the long run.
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3.1 Why Budgeting Matters to Your Credit

A budget isn't just about spending less—it's about proving consistency. Lenders reward
borrowers who plan their cash flow and avoid last-minute payment problems.

¢ Tip: Your credit score doesn’t see your full budget, but missed or late payments show up
instantly. Planning keeps you on schedule.

/ Example:

Nguyen earns $3,000 a month and sets aside $900 for rent, $300 for food, $150 for
transportation, and $200 for credit card payments. Because he tracks expenses weekly, he
never misses a due date—and his score rose from 670 to 715 within six months.

{74 Action Steps
e List all monthly expenses and income in a simple spreadsheet or app.

e Set automatic transfers to savings and bills.

e Review spending weekly to catch overspending early.

3.2 Creating a “Debt Safety Zone”

Aim to keep your total monthly debt payments under 36% of your gross income—this is called
your Debt-to-Income (DTI) Ratio.

DTI Range Category Meaning for Lenders

0-20 % Excellent Plenty of room for new credit

21-36 % Good Manageable, typical for most
borrowers

37-49 % Caution May limit approval amounts

50 % + High Risk Difficult to qualify for new loans

1. Watch Out: Carrying balances near limits can push your DTI higher even if you pay on time.
(74 Action Steps

e Pay down high-interest cards first.
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e Refinance expensive debts when your score improves.

e Avoid taking on new loans until DTl is below 36%.

3.3 Building an Emergency Fund
Unexpected expenses cause missed payments—and missed payments are the #1 credit killer.

Tip: Start small. Even $25 a week builds $1,300 in a year—enough to cover most short-term

{74 Action Steps

e Keep at least one month of expenses in a separate savings account.
e Use direct deposit to automate contributions.

e Replenish immediately after using the fund.

Understanding Interest and Fees

3.4 Simple vs Compound Interest

Interest is the cost of borrowing money. In the U.S., most credit cards use compound interest,
meaning interest grows on both the principal and unpaid interest daily.

] Example:
A $1,000 balance at 20% APR costs roughly $200 per year if you make no payments. If you
pay $100 a month, you'll pay only $109 in interest and be debt-free in 11 months.

¢ Tip: Paying more than the minimum payment each month drastically reduces total interest.

L

3.5 Types of Common Fees

Fee Typical Amount How to Avoid

Late Payment $25 - $40 Auto-pay or reminders
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Over-Limit $25 - $35 Stay below 30% utilization

Annual Fee $0 - $100 + Request a no-fee card
or product change

Foreign 1-3 % of purchase Use cards labeled “no FX fees”
Transaction
Cash Advance Usually 5% transaction Avoid using credit cards for cash

fee + interest

I\, Watch Out: Interest on cash advances begins immediately—there’s no grace period.

{74 Action Steps

e Review statements monthly for hidden fees.
e Ask your issuer to waive one-time fees if you're a new customer.

e Pay the full balance each month to avoid interest entirely.

3.6 APR vs APY

e APR (Annual Percentage Rate) shows the cost of borrowing.

e APY (Annual Percentage Yield) shows the earnings on deposits.

¢ Tip: For credit cards, focus on APR; for savings accounts, focus on APY.

L

Monitoring and Protecting Your Credit

3.7 Checking Your Credit Regularly

Youre entitted to one free report per bureau every 12 months
AnnualCreditReport.com—and since 2020, you can check weekly for free.

"4 Action Steps

from
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1. Rotate checks: Equifax in January, Experian in May, TransUnion in September.
2. Look for incorrect names, addresses, or accounts.

3. Dispute errors immediately online or by certified mail.

3.8 Setting Up Credit Alerts

¢ Tip: Most banking apps and free credit-monitoring services send instant alerts when your
score changes or a new account opens.

I, Watch Out: Avoid paying for “repair” companies that promise instant score boosts. Use
legitimate monitoring only.

{74 Action Steps

e Enable text or email alerts for new credit inquiries.

e Freeze your credit file temporarily if you’re not applying for new credit.

3.9 Preventing ldentity Theft

Identity theft is one of the fastest-growing financial crimes in the U.S.

| Example:
Jorge noticed a new retail card he never opened. Because he checked his credit monthly, he
caught it early and froze his reports, preventing further damage.

¢ Tip: Use complex passwords, never share SSN or ITIN by phone, and shred documents that
contain personal data.

{74 Action Steps

e Use two-factor authentication on all financial accounts.

e |If compromised, file an FTC report at IdentityTheft.gov. (FTC stands for the Federal
Trade Commission, a government agency that protects consumers).

e Notify all bureaus to place a fraud alert for one year.
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3.10 Protecting Against Scams

1. Watch Out: Scammers often pose as immigration officers or “loan assistants.” They
pressure you to send money or share personal details.

{74 Action Steps

e Never pay upfront for loan promises.

e Verify all agencies at ConsumerFinance.gov.

e Report scams to the FTC or local authorities.

Closing Thoughts for Part 3

You now know how to turn financial organization into credit strength: manage your money,
control interest, and defend your identity.

These habits are your shield and compass—helping you stay safe, save money, and keep your
credit story positive as you move toward business ownership.

¢ Final Tip: Healthy credit grows where good habits live—budget wisely, spend intentionally,
protect relentlessly.

Chapter 4 Transitioning from Beginner to Advanced
Credit User

Part 4 Preview

Part 4 goes deeper. Here, you'll learn how to strengthen your file strategically — moving from
starter credit to prime borrower status — and prepare for major financing like car loans,
mortgages, or business credit lines.

4.1 Understanding Credit Mix

Lenders prefer to see that you can handle different types of credit responsibly — both
revolving (like credit cards) and installment (like auto or personal loans).
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Effect on Score

Description

Credit Type
Credit cards, store cards, lines of Shows day-to-day management

Revolving Credit
credit
Shows ability to manage long-term

Installment Auto, student, or personal loans
payments

Credit
¢ Tip: You don’'t need many accounts — just 2—3 well-managed revolving accounts and one
small installment loan build a healthy mix. 3-5 well-managed revolving accounts and one small

installment loan build a stronger mix.

("4 Action Steps
e Keep your oldest credit card accounts open; age matters.

e Add one new type of credit every 6—12 months responsibly.
Be cautious about opening multiple accounts at once — it can make you seem

[ ]
desperate, which is a warning to banks..

4.2 Managing Multiple Accounts Wisely

| Example:
Hassan holds two credit cards and a small auto loan. He uses one card for groceries (10 %
utilization), the other for travel (paid in full monthly), and his auto loan reports on-time payments.

Within 12 months, his score rose from 690 to 752.

Tip: Rotate card use monthly so each account stays active in reporting.

I\ Watch Out: Closing older accounts reduces your average age of credit — that can lower
your score temporarily. You want your average age of credit to be as high as possible, and as

much available credit as possible.

{74 Action Steps

e Keep utilization below 30% on each card.

e Pay in full or before the due date every month.

e Review reports quarterly to verify all accounts are reporting.
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Preparing for Major Borrowing

4.3 Car Loans

Auto lenders focus on steady income, low debt, and a credit score of at least 660 for favorable
terms.

¢ Tip: Down payments of 10-20% lower interest and increase the likelihood of being

approved.
{74 Action Steps

e Check your score three months before applying.

e Get pre-approved from a credit union — they often have better auto loan rates than car
dealerships offer.

e Avoid multiple applications in different dealerships; it causes duplicate hard inquiries.
Ensure that if you are applying for financing at a car dealership that you direct them to
only do a single hardpull of your credit. Car dealers are well known for doing multiple
hard pulls on you in a single visit which can seriously damage your credit. Be watchful
and be firm!

|/ Example:

Priya built her credit from scratch using a $500 secured card. After 14 months, she had a 700
score. Her credit union approved her for a $15,000 car loan at 6.2% APR — saving her $2,100
in interest compared to the dealer’s offer, over the life of her loan.

4.4 Mortgages

Buying a home is often the biggest credit milestone. Mortgage lenders assess credit score,
DTI, and payment history length.

Loan Type Minimum Score Down Payment Key Benefit
FHA Loan 580 (with 3.5% down) Low down payment Easier qualification
Conventional 620-640 5-20% Competitive rates
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VA Loan 580 (for eligible veterans) 0% No mortgage
insurance required

USDA Loan 640 0% Rural areas only

¢ Tip: Review your credit at least six months before applying for a home loan. Correct errors
and pay down credit cards to below 10 % utilization for a score bump.

1. Watch Out: Avoid large new credit lines (like furniture store cards) during the home-buying
process — it can negatively affect loan approval.

{74 Action Steps

e Gather proof of income (W-2s, tax returns, pay stubs).
e Save for both down payment and closing costs (3-5% of purchase price).

e Keep consistent deposits in one bank account — lenders like stability.

4.5 Student and Education Loans
For many immigrants or their children, education financing is the first major installment debt.
¢ Tip: Federal student loans don’t require traditional credit scores — but private lenders do.

{74 Action Steps

e Apply for federal aid via FAFSA first.
e |[f using private loans, consider a U.S. co-signer.

e Make early interest payments to reduce total cost.

Building Toward Business Credit

After your personal credit foundation is strong, you can start separating your personal and
business credit profiles — which is essential for entrepreneurs.
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Business credit is superior to personal credit in every way. When you build business credit the right
way, you can get the best possible deals, and banks will begin chasing you with offers for free or
nearly free use of their capital.

4.6 Why Personal Credit Still Matters for Business Funding

Banks often require a personal guarantee, especially for new businesses. That means your
personal score directly influences approval and terms for your business. This is because there
is not enough business history to matter, and they must refer back to how well you have
managed your own finances.

¢ Tip: Aim for a personal credit score of 700+ before applying for business lines or corporate

cards.
{74 Action Steps

e Establish your business legally with the secretary of state in your state or another state
in which you choose to open your business (LLC or Corp).

e Get an EIN (Employer Identification Number) from the IRS.
e Open a business checking account in your business name.

e Apply for a DUNS Number (Data Universal Numbering System) via Dun & Bradstreet —
this is your business’s “credit ID.”

4.7 Building Business Credit From Zero

Step Action Result

1 Open business bank and vendor accounts Creates payment history

2 Get small net-30 trade lines (pay vendors within 30 Builds business credit file
days)

3 Use business credit cards responsibly Adds revolving data

4 Check your business credit reports quarterly Monitor growth

Tip: Common starter vendors reporting to D&B include Uline, Grainger, and Quill.

(%
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BONUS: For a more complete understanding of how to establish and grow business
credit, watch this pre-recorded webinar from Otro Financial.

I\, Watch Out: Don’'t mix personal and business spending; it confuses records and weakens
both profiles.

{74 Action Steps

e Pay vendors early. A good score comes with paying on time. A perfect score comes from
paying early. Pay your vendors 10 days early.

e Keep your business address and phone number consistent across all records.

e As your business matures, apply for small business lines of credit or equipment
financing.

e Credit and funding decisions will eventually be made based on the business’s ability to
pay its bills, and no longer based on your ability to pay those bills.

Strategic Credit Behavior for Long-Term Success

4.8 Timing Credit Applications

Each new application triggers a “hard inquiry” that can reduce your score temporarily (2-5
points).

¢ Tip: Group your loan shopping — don’t spread applications over months.
"4 Action Steps

e Check your credit 60—90 days before major purchases.
e Only apply when you're confident of approval.

e Space other credit requests at least six months apart.

4.9 Keeping Utilization Ultra-Low
Top scorers maintain overall utilization under 10%.

| Example:
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If you have $2,000 total credit limit, try to keep balances below $200. Paying mid-cycle (before
the statement closes) ensures lower reported balances.

¢ Tip: Some issuers allow you to change your due date — align it with your payday for easier
management.

4.10 The 6-12-24 Rule

To stay on track:

e 6 Months: No missed payments.
e 12 Months: Keep total debt under 30% utilization.

e 24 Months: Avoid closing old accounts or new hard inquiries.

This steady discipline signals to lenders that you’re mature, stable, and trustworthy.

Preparing for Future Financial Milestones

Goal Time Frame Credit Focus

Buy a car 6—12 months Improve payment history

Buy a home 12—-24 months Lower DTI, avoid new debt

Start a business 18-36 months Build both personal and business credit
Expand business 36+ months Maintain high business credit limits

¢ Tip: Treat your credit like a passport — keep it valid, updated, and respected everywhere
you go.

Closing Thoughts for Part 4
By now, you’ve moved from understanding and establishing credit to mastering the art of using it

strategically. Whether your goal is a first home, a reliable car, or launching a thriving business,
your credit tells a story of reliability and resilience.
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» Final Tip: Credit is not just a number — it's a reflection of habits. Keep nurturing those

habits, and lenders will compete to work with you.

Chapter 5 - Preparing Your Business for Funding

Part 5 Preview

You've built solid personal credit, learned to manage accounts strategically, and even started
establishing business credit. Now it's time to unlock the next level — funding.

In this chapter, you’ll discover how to qualify for business loans, understand lender
expectations, and position your company for approvals — even if you're new to the U.S. system.
Access to capital is one of the biggest barriers for immigrants who want to start or expand a
business in the United States.

In this section, you will learn how business funding works, what lenders look for, and how to
prepare strategically to get approved — even if you are just beginning to build your credit.

5.1 The Three Paths to Funding

There are three main routes to obtaining financing for your business:

Type Examples Best For

Traditional Loans Banks, credit unions, SBA Established credit and steady income

loans
Alternative Online lenders, fintech New businesses, moderate credit,
Financing platforms companies under two years old
Relationship-Bas = Community banks, CDFls, Immigrant businesses or startups
ed private lenders

¢ Tip: Don’t assume big banks are your only option — local and nonprofit lenders often
approve newcomers with limited credit history.

. BONUS — Keys to Succeeding With Business Credit Cards: Start With Relationship
Banks
Even if your business is new, banks like Chase, Bank of America, and Wells Fargo tend to

approve you faster if:
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%4 You already have a personal or business account with them.
{74 You maintain an average balance of $1,000-$5,000 for 60-90 days.

— This allows them to pre-qualify you internally without hard pulls.

5.2 How Lenders Evaluate Business Applications

Lenders use the “5 Cs of Credit” to decide who qualifies:

C Meaning What They Look For
Character Reliability and reputation Personal and business credit reports
Capacity Ability to repay Cash flow, financial statements
Capital Your own investment Down payment or owner equity
Collateral Assets backing the loan Property, equipment, savings
Conditions Market risk and loan purpose Economic climate, business plan
|/ Example:

Sofia applied for a $30,000 equipment loan. Her personal credit score was 705, her business
showed consistent deposits, and she offered a 25% down payment. She was approved in 5
days at 9.8% APR, because all 5 Cs were strong.

¢ Tip: Strong personal credit boosts the Character component — one of the most important
factors for new businesses.

5.3 Make Your Business “Lender-Ready”
Before applying, your business must look legitimate and consistent across all platforms.
"4 Action Steps

e Register your business legally (LLC, Corporation, or Sole Proprietorship).

e Obtain an Employer |dentification Number (EIN) from the IRS.

e Register with the Secretary of State in the state of your choice (You are not required to
register with the state where you live, you can choose to register with other states, such
as Texas, Utah, or Florida, who make it easy on businesses).

36



e Open a business checking account under your business name. Do not mix your
personal funds and your business funds.

e Create a professional email, website, and get a phone number.

e List your business address identically on all registrations, licenses, and bank accounts.

I\, Watch Out: Inconsistent details between your bank, tax filings, and business credit bureaus
can trigger automatic rejections.

¢ Tip: Think of your business like a person — it needs an ID, history, and reputation.

5.4 Building Business Credit Reports

There are three main business credit bureaus:

Bureau Main Product Score Range
Dun & Bradstreet PAYDEX Score 0-100
Experian Business Intelliscore Plus 0-100
Equifax Business Business Credit Risk Score 101-992

"4 Action Steps

e Request your DUNS Number from D&B (free).

e Open trade accounts with vendors that report to business credit bureaus (e.g., Uline,
Quill, Grainger).

e Pay early — not just on time, but 10 days early.

e Monitor your scores quarterly using Nav.com or directly from each bureau.

¢ Tip: A PAYDEX score above 80 signals excellent payment reliability.

5.5 Establishing Financial Documentation

Lenders want to see clear, organized records — even for small loans.
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Document Why It Matters

Business Plan Explains goals, market, and repayment strategy
Financial Statements Shows profitability and cash flow

Tax Returns (2 years) Confirms stable revenue

Bank Statements (3—6 months) Verifies consistent deposits

I\, Watch Out: Incomplete or handwritten records are a red flag. Keep everything digital and
ready to share.

¢ Tip: Use accounting software like QuickBooks, Wave, or FreshBooks to stay organized.

Types of Business Funding

5.6 Small Business Administration (SBA) Loans

The SBA doesn’t lend money directly — it guarantees part of your loan through partner banks,
reducing their risk.

Program Loan Size Best For

SBA 7(a) Up to $5M Working capital, expansion, real estate

SBA Microloan Up to $50K  Startups or small equipment

SBA 504 Up to $5.5M Major assets or commercial property

¢ Tip: SBA loans take longer to process (up to 90 days) but offer low rates and long
repayment terms (10-20 years depending on the type of loan).

{74 Action Steps

Check SBA-approved lenders near you. Use state filters to find_SBA-approved lenders
and microlenders.

Prepare a strong business plan and tax returns. For free assistance in creating a
business plan, find a SCORE mentor near you (www.score.org) or an advisor from the
SBDC (Small Business Development Center) (www.americassbdc.org). Both
organizations provide free mentoring and assistance for those seeking to start
businesses. There is sure to be one near you.
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e Expect a personal credit check and guarantee.

5.7 Microloans and CDFls

Community Development Financial Institutions (CDFls) specialize in underserved borrowers,
including immigrants.

/ Example:
Jose opened a food truck. With no U.S. business credit, a CDFI approved a $15,000 microloan
at 10.5% after reviewing his ITIN and six months of consistent sales deposits.

¢ Tip: Many CDFls also offer mentoring and free credit coaching.
(74 Action Steps

e Search CDFlIs in your state at CDFIFund.qgov.

e Bring proof of consistent revenue and a repayment plan.

e Build a relationship — they often support you again as your business grows.

5.8 Online and Fintech Lenders

Platforms like Fundbox, BlueVine, and OnDeck offer fast funding using alternative data such as
cash flow, not just credit scores. Another name for this funding is Merchant Cash Advance, or
Cash Advance, or Capital Advance. It is technically not a loan, but an advance on your credit
card receipts. This type of funding is now illegal in Texas, and the SBA will no longer loan
money to help business owners get out of these financial traps. This type of funding is
considered predatory and it is very difficult to pay off and get out of. They should be the last
resort of any borrower.

¢ Tip: Can help in short-term emergency situations — but compare rates carefully.
I\, Watch Out: Some advances have daily or weekly repayments that can strain cash flow.

{74 Action Steps

e Compare multiple offers on marketplaces like Fundera or Lendio.
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e Review total repayment cost (APR + fees).

e Use only for emergencies, not ongoing operations or to cover operating losses.

5.9 Business Credit Cards and Lines of Credit

These flexible tools help manage expenses and earn rewards while building your credit profile.

Product Purpose Average Limit

Business Credit Card Everyday purchases, travel, $2K-$25K
(can be available after  rewards
90 days in business)

Business Line of Credit Short-term cash flow gaps $5K-$250K
(can be available after
24 months in business)

¢ Tip: Keep usage under 30% and pay in full monthly. Reported utilization still affects your
personal score if you signed personally.

"4 Action Steps

If your business is under 6 months old, open a business credit builder account or secured card:

e ™ NAV Business Boost Plan (reports monthly to all 3 bureaus)
e = Tillful Business Credit Card (no personal guarantee, reports to Experian Business)
e = Capital One Spark Classic (good starter, reports to both personal and business credit)

Check If You Qualify Instantly

Some lenders let you prequalify with no hard inquiry — Use these to test your eligibility safely.:

e = Amex Business Cards (soft pull until approval)
e = Capital One Spark (soft check pre-approval tool)
e = Divvy (uses revenue data, not credit score)

How to Strengthen Your Business Funding Application

5.10 Show Cash Flow Strength
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Lenders love consistency — even small but regular deposits build confidence.

| Example:
Fatima’s catering business showed $4,000-$5,000 monthly deposits with zero overdrafts. Her
steady flow earned her a $20,000 credit line after only 9 months in business.
{74 Action Steps
e Deposit all sales into your business account (no mixing with personal).

e Maintain a minimum balance of at least one month’s expenses.

e Use accounting software to track income and expenses.

5.11 Reduce Personal and Business Debt
¢ Tip: Lenders look at Global DTI — combined personal and business obligations.
{74 Action Steps

Pay Down Revolving Credit. Pay Off Small Balances First.

Prioritize credit cards with high utilization.

Aim for under 30% usage per card.

Request credit line increases instead of new debt — it improves ratios instantly.

Consider SBA Microloans or small-business loans to replace any expensive merchant cash
advances (MCAs).

Boost Business Revenue: Add new clients, subscriptions, or online offers.

Avoid New Personal Debt: Don’t take new car loans or credit cards while preparing to apply
for business credit.

e Request lower monthly payments or interest rate adjustments.

Bonus Tips

=

e If your business pays you a regular owner’s draw or salary, document it.

e This boosts your verifiable income, lowering your DTI ratio automatically in underwriting
reviews.

5.12 Present a Strong Business Plan
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A simple plan with real numbers can set you apart.

Section What to Include

Executive Summary  What your business does and needs funding for

Market Analysis Who your customers are
Financial Plan Sales forecast, expenses, repayment timeline
Management Experience and team background

¢ Tip: Keep it to 8-10 pages max. Use visuals (charts, tables) — lenders skim for clarity. Use
a (free) mentor from SCORE.org or a chapter of the SBDC. Their mentors and advisors are
there to help you start and grow your business.

5.13 Build Relationships Before You Need Them

A CDFI is a specialized financial institution that provides credit, capital, and financial services to
underserved communities and individuals who often cannot access traditional bank loans.

They focus on helping:

e Small businesses in low-income or economically disadvantaged areas
e Entrepreneurs with limited credit history
e Community projects like affordable housing or local development

¢ Tip: Visit your local bank or CDFI before applying. Introduce your business, share progress,
and ask about future programs.

| Example:
Miguel opened an account with a local credit union and deposited $500 monthly for a year.
When he applied for a $10,000 startup loan, the banker already knew his track record — and so
his loan approval only took 48 hours.

{74 Action Steps

e Attend community business events.
e Keep your banker updated quarterly.

e Treat your lender as a partner, not a gatekeeper.

e Join your local Chamber of Commerce and participate in events for networking
opportunities. These can be great opportunities to create new business connections.
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Closing Thoughts for Chapter 5

By combining personal credit strength with organized business finances, you transform from
“high-risk borrower” to “funding-ready entrepreneur.”
Funding is not luck — it’s your preparation meeting opportunity.

¢ Final Tip: Build slowly, document everything, and treat every payment as a promise kept.
Banks don’t lend to perfection; they lend to consistency.

This chapter is all about what happens after you secure funding: how to manage your new
business credit, maintain lender trust, and prepare for expansion.

CHAPTER 6 - Understanding Business Credit
Management

Chapter 6 Preview

You've learned how to build and strengthen credit, qualify for business funding, and understand
what lenders want. Now that capital is flowing, the next step is to protect it, grow it, and use it
strategically. This chapter teaches you how to manage business credit accounts, balance cash
flow, and prepare for expansion while avoiding the traps that sink many new ventures.

6.1 What Business Credit Really Means

Your business credit score reflects your company’s financial behavior — how promptly you
pay, how you use credit lines, and how stable your operations look to outsiders.

Bureau Score Range Healthy Range
Dun & Bradstreet PAYDEX 0-100 80+

Experian Intelliscore 0-100 76+

Equifax Business 101-992 700+

¢ Tip: A PAYDEX score of 80 or above signals to lenders that you pay invoices before or on
the due date. That is a perfectly good score and will set you up well for business credit.

("4 Action Steps
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e Pay every invoice early if possible (ideally 10 days before the due date).
e Review your business reports quarterly on Nav.com.

e Keep at least 3-5 active vendor accounts reporting.

6.2 How Business Credit Differs from Personal Credit

Feature Personal Credit Business Credit

Reporting Bureaus Experian, Equifax, D&B, Experian Business, Equifax
TransUnion Business

Score Range 300-850 0-100 or 101-992

Public Access Private Often publicly viewable

Impact of Utilization High Moderate

Payment History Weight  Very High Extremely High

I\, Watch Out: Business scores are more sensitive to late payments than personal ones —
even one overdue invoice can drop your score 10-20 points.

¢ Tip: Set up auto-pay or calendar reminders for every vendor due date.

6.3 Separating Personal and Business Finances

Mixing accounts is one of the most common mistakes new entrepreneurs make.
"4 Action Steps

e Use dedicated business checking and savings accounts.
e Pay yourself a salary rather than using the business card for personal expenses.

e File taxes separately for your business entity.

] Example:
Andrea ran her online boutique entirely from her personal account (a foolish practice called
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“‘comingling”). When she applied for a loan, lenders couldn’t verify her business cash flow. After
opening business accounts and keeping clean records for six months, she qualified for a
$25,000 line of credit.

Managing Cash Flow Like a Pro

6.4 The Cash Flow Cycle

Cash flow tracks how money moves in and out of your business. Positive cash flow ensures bills
are paid, employees are compensated, and credit remains healthy.

Stage Description Goal
Inflows Sales, investments, loans Increase through marketing and sales
Outflows Expenses, loan payments, Control through budgeting
taxes
Net Flow Inflows — Outflows Keep positive monthly balance

¢ Tip: Cash flow, not profit, determines survival. You can be profitable on paper but broke in
reality.

("4 Action Steps

e Forecast 3 months of upcoming expenses.
e Keep a minimum of one month’s expenses in reserve.

e Track all payments using software like QuickBooks or Wave.

6.5 The 50/30/20 Rule for Business

Just like personal budgeting, you can divide your business revenue smartly. For example, if your
monthly business revenue is $10,000, you would want to use that revenue similar to this:

Category Percentage Purpose

50 % Operating Costs  Rent, supplies, payroll ($5,000)
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30 % Growth Marketing, expansion, new hires ($3,000)

20 % Profit & Reserves Savings, taxes, emergency fund ($20,000)

This approach keeps your business stable, growing, and prepared for surprises.

¢ Tip: Always pay your future self — save for taxes and downtime.

6.6 Avoiding Common Cash Flow Mistakes

I\ Watch Out:

e Relying too heavily on one client.
e Overspending after new funding.

e Ignoring delayed invoices.

{74 Action Steps

1. Set payment terms (Net-15, Net-30) clearly with clients.
2. Follow up promptly on overdue invoices.

3. Automate recurring bills to avoid missed vendor payments.

4. Track all business transactions using accounting software for transparency.

Scaling Without Risking Your Credit

6.7 Grow Gradually

| Example:
Ravi’s cleaning business jumped from $5,000 to $20,000 in monthly contracts. Instead of taking
a $100,000 loan, he used a $20,000 line of credit and reinvested profits monthly — maintaining
perfect payment history and lowering long-term debt.

¢ Tip: Expansion funded by profit is healthier than expansion funded by constant borrowing.

L
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{74 Action Steps

e Increase limits only when your revenue can support payments.
e Avoid overlapping loans.

e Use lines of credit for temporary needs, not permanent expenses.

6.8 Maintain Lender Relationships

¢ Tip: Lenders prefer repeat borrowers who communicate openly. Even if you hit slow months,

informing your lender builds trust.
(74 Action Steps

e Schedule a yearly review with your banker.

e Share your updated financials.

e Ask about credit limit increases or better terms.
| Example:

Felix’s logistics company emailed quarterly summaries to his CDFI lender. When he requested a
$50,000 expansion loan, it was approved immediately thanks to ongoing transparency.

6.9 Managing Debt-to-Revenue Ratio

Your Debt Service Coverage Ratio (DSCR) measures how comfortably you can make your
debt payments and pay yourself a reasonable salary.

DSCR tells you if a business earns enough to pay its loan.
It's like asking: “For every $1 | owe the bank, how many dollars do | earn?”

e DSCR =1.25 means you earn $1.25 for every $1 you owe — good cushion.
e DSCR =1.00 means you earn exactly what you owe — break-even.

e DSCR <1.00 means you don’t earn enough to cover the loan payment.
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¢ Tip: A DSCR of 1.25 or higher means you earn 25% more than your total debt obligations
— the standard lenders like.

"4 Action Steps

e Recalculate DSCR quarterly.
e Reinvest profits to improve the ratio.

e Pay down short-term debts early.

Monitoring and Improving Business Credit Scores

6.10 Key Factors That Drive Business Credit Scores

Factor Weight
Payment History 35 %
Credit Utilization 20 %
Company Age 15 %
Public Records (Liens, 15 %
Judgments)

Industry Risk & Revenue Trends 15 %

¢ Tip: Even small vendors can affect your score — always pay every supplier on time or early.

L

{74 Action Steps

e Check reports every 90 days.
e Dispute errors directly with bureaus.

e Keep business information consistent online and in directories.

6.11 Handling Credit Report Errors
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I\, Watch Out: If you see accounts that aren’t yours, missing payment updates, or wrong
company info, act quickly.

"4 Action Steps

e Gather documentation (invoices, receipts, emails).
e File disputes with D&B, Experian Business, or Equifax Business.

e Follow up every 30 days until corrected.

¢ Tip: Keep a ‘“credit binder” — a digital folder with every account statement and
correspondence.

6.12 Leveraging Good Credit for Better Terms
Once your score improves, you can negotiate lower rates and larger credit lines.

| Example:

Maya’s restaurant's PAYDEX score rose from 75 to 85 in one year. Because of that
improvement, and the reduction of perceived risk, her lender reduced her loan rate from 11% to
8.5%, saving $2,400 annually.

("4 Action Steps
e Request interest-rate reviews every 12 months.

e Ask vendors for higher credit limits.

e Use your improved score as leverage for better lease or equipment terms.

e Cut unnecessary overhead and streamline operations to improve net operating income
(NOI).

Planning for Sustainable Growth

6.13 Diversify Your Credit Sources
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¢ Tip: Having multiple types of credit — like trade lines, a business credit card, and a small
line of credit — improves resilience.

"4 Action Steps

e Add new vendor accounts every 6—12 months.
e Use credit strategically for expansion, not survival.

e Keep your business debt under 30% of annual revenue.

6.14 Create a 12-Month Growth Plan

Goal Quarter Action

Increase Revenue 20% Q1-Q2  Launch new service line
Lower Expenses 10% Q2 Negotiate supplier contracts
Raise Business Credit Score 10 pts Q3 Pay invoices early

Prepare for Expansion Loan Q4 Update financials & projections

¢ Tip: Review goals monthly and adjust as needed — agility keeps your credit and business
strong.

6.15 Building a Credit Legacy

The habits you build today determine how your business will scale tomorrow. Strong credit
unlocks better insurance rates, supplier terms, and investor confidence.

¢ Final Tip: Treat your business credit like your business reputation — protect it fiercely,
nurture it consistently, and it will open doors you didn’t even know existed.

Closing Thoughts for Chapter 6
By mastering business credit management, you’ve moved beyond survival into strategic growth.

You now know how to balance debt, sustain cash flow, and keep lenders eager to support your
journey. Your next step is scaling up — responsibly, sustainably, and profitably.
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CHAPTER 7 - Preparing for Sustainable Expansion
Chapter 7 Preview

You've learned how to manage business credit responsibly, control cash flow, and build lender
trust. Now, as your operations grow, the challenge shifts from getting funding to keeping growth
sustainable.

This chapter teaches how to scale strategically—expanding revenue, team, and reach while
maintaining the financial discipline that protects your credit and freedom.

7.1 The Right Time to Scale

Scaling too soon is one of the most common reasons businesses collapse within two years.
Before expanding, ask yourself these three questions:

1. Is my customer demand consistent and increasing?
2. Do | have predictable cash flow for at least 6 months?

3. Can my team and systems handle more volume without breaking?

¢ Tip: Growth isn’t about getting bigger—it's about becoming stronger and more efficient.
] Example:
Esteban ran a cleaning service that grew from five to 15 clients in six months. Instead of hiring

quickly, he invested first in scheduling software to streamline operations. When he finally hired
two more cleaners, his profit margin rose from 22% to 30%.

{74 Action Steps

e Track customer retention and demand for 3—-6 months.
e Strengthen systems (billing, customer service, supply chain).

e Expand only when you can maintain quality and reliability.

7.2 Setting Scalable Systems

Before expanding your customer base, standardize your processes.
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System Why It Matters Scaling Tool

Accounting  Keeps clear profit/loss tracking QuickBooks, Xero

CRM Tracks customers & leads HubSpot, Zoho CRM
Operations Improves efficiency Asana, Trello
Payments  Simplifies billing Stripe, Square

I\, Watch Out: Without documented systems, rapid growth turns into chaos.
Write simple operating manuals for repeated tasks.

{74 Action Steps

e Identify repetitive tasks.
e Automate or delegate them.

e Document workflows in writing or video format.

7.3 Hiring with Financial Discipline
New hires can either multiply profits or drain resources.

¢ Tip: Hire for roles that generate or protect revenue first (sales, operations, customer
support).

| Example:
David’s delivery startup hired an office assistant before hiring another driver. Deliveries fell
behind, hurting revenue. After restructuring, hiring a driver added $6,000 in monthly sales.

("4 Action Steps

e Create clear job descriptions tied to ROI.
e Outsource non-core tasks before hiring full-time.

e Review payroll monthly relative to revenue.
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Leveraging Credit for Growth Opportunities

7.4 Using Credit Strategically

Credit isn’t just for emergencies—it's a growth multiplier when used wisely. Apply it to
short-term, high-ROI investments like marketing campaigns, inventory, or technology upgrades.
. Tip: Match the type of credit to the type of need:

e Use credit cards for short-term expenses, ideally when you’re using them to gain airline
miles or cash-back bonuses and know you can pay them off each month.

e Use lines of credit for seasonal working capital.

e Use term loans for long-term investments.

I\ Watch Out: Using long-term loans for daily operations can lead to dependency and cash
shortages.

{74 Action Steps

e Review cash flow projections before borrowing.
e Estimate ROI for every credit use.

e Keep repayment timelines shorter than benefit cycles.
BONUS INFORMATION: What is “ROI” and how to calculate it?
ROI (Return on Investment) means how much you earn compared to how much you spent.

The simple formula is:
ROI = (Profit + Cost) x 100

Example:

You invest $1,000 in a project and earn $1,200 back.
Your profit is $200, so:

ROI = ($200 + $1,000) x 100 = 20%

So, your ROl is 20%, meaning you made 20% more than what you put in.

7.5 Negotiating Better Terms
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Once your business shows steady revenue and strong credit, lenders are willing to compete for
your business.

] Example:

Lina’s online store increased annual sales from $120,000 to $220,000 and improved her
PAYDEX score to 85. When she requested refinancing, her new lender offered a 7% rate
instead of 12%, saving $8,500 per year.

{74 Action Steps

e Prepare a one-page summary of recent growth metrics.
e Compare offers from at least three lenders.

e Request interest reductions every 12—-18 months.

¢ Tip: Use professional packaging—clean financial statements, business plan, and growth
forecasts—to get better deals.

7.6 Maintaining a Healthy Credit Mix

Lenders favor businesses that show responsible use across different credit types.

Credit Type Purpose Ideal Use

Trade Lines Vendor goods/services Build relationships
Business Credit Card Everyday expenses Earn rewards & build score
Line of Credit Cash flow support Short-term dips

Term Loan Equipment or expansion Long-term investment

1. Watch Out: Too many open accounts can hurt your score or create temptation to overspend.
"4 Action Steps

e Maintain 3-5 active trade accounts.

e Keep utilization below 30%.
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Protecting Profit Margins During Growth

7.7 Watching the Growth-Profit Gap

Many companies grow revenue but lose profit because costs rise faster. This is called “profit
lag.”

] Example:
A catering business doubled its clients in a year but didn’t adjust pricing for increasing fuel and
food costs. Revenue rose 100%, but profit dropped 15%.
¢ Tip: Review your profit margins monthly, especially when scaling.
{74 Action Steps
e Track profit per product or client.

e Adjust pricing every 6—12 months.

e Renegotiate supplier contracts as your volume increases.

7.8 Reducing Financial Waste

I\, Watch Out: Growth often hides inefficiency—duplicate subscriptions, unused inventory, or
overstaffing.

(74 Action Steps

1. Review expenses quarterly.
2. Cancel unused tools or accounts.

3. Reinvest saved money into marketing or technology.

¢ Tip: Set a target of reducing waste by 5% each quarter—it compounds quickly.

7.9 Building a Reserve for Expansion
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Healthy growth includes safety buffers.
(74 Action Steps

e Save 10-15% of monthly profit for a reserve fund.
e Keep the fund in a high-yield business savings account.

e Use reserves only for true emergencies or strategic pivots.

¢ Tip: Cash reserves keep your credit lines free for opportunity—not survival.

Expanding Through Partnerships and Networks

7.10 Building Strategic Partnerships

Partnerships can expand your reach faster than funding alone. Associating your business with
Chambers of Commerce locally, networking events, small business groups, urban leagues or
departments of economic development can be a great tool for growth.

| Example:
A local Colombian bakery partnered with a nearby coffee shop. The coffee shop gained fresh

pastries (such as guava pastries, pan de bono and bufelos), and the bakery doubled sales
without extra marketing costs.

{74 Action Steps

1. Identify 3—5 complementary businesses.
2. Propose joint promotions or shared spaces.

3. Put agreements in writing to protect all parties.

¢ Tip: Start with low-risk collaborations before forming formal partnerships.

7.11 Leveraging Community and Supplier Relationships

Suppliers who trust your payment habits often extend better terms—Ilike 60-day billing or
discounts.
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{74 Action Steps

e Pay early when possible.
e Request early-payment discounts (2% off for Net-10).

e Maintain regular communication with top suppliers.

¢ Tip: Relationships are an invisible asset—good credit helps you build them faster.

7.12 Networking for Funding and Mentorship
Mentorship and visibility open doors that money can't.
"4 Action Steps

e Join local business networks or chambers of commerce.
e Attend small business development center (SBDC) workshops.

e Connect with experienced founders on LinkedIn.

I\, Watch Out: Avoid groups that require large membership fees without clear benefits—invest
your time where advice is actionable.

Maintaining Financial Freedom

7.13 Keeping Personal and Business Credit Strong
Your personal credit still matters—especially for loan guarantees.
"4 Action Steps

e Continue using personal cards responsibly.
e Keep personal utilization under 30%.

e Review both personal and business reports quarterly.

57



¢ Tip: Balanced credit across both worlds doubles your borrowing power and will optimize
your funding options both with traditional banks and the growing number of alternative lenders,
like_Otro Financial.

7.14 Paying Yourself the Right Way

Owners often forget that paying themselves consistently is key to financial stability.

/ Example:
Enrique paid himself sporadically from his restaurant’'s cash drawer. After setting a steady
biweekly salary, he could budget personally and attract investors who saw discipline.

{74 Action Steps

e Establish a fixed owner’s draw or payroll.
e Avoid dipping into business cash for personal expenses.

e Plan quarterly tax payments.

7.15 Exit Strategy and Long-Term Vision

Scaling is about freedom—time, not just money. Create a plan for how your business will
eventually run without your daily involvement.

¢ Tip: A strong exit plan increases company value even if you never sell.
{74 Action Steps

e Document all key processes.
e Develop a leadership team or manager.

e Review valuation annually to measure growth.

Closing Thoughts for Chapter 7
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Scaling success is not about speed—it’'s about sustainability. With strong systems, disciplined
credit management, and smart partnerships, your growth becomes a platform for long-term
freedom, not new stress.

¢ Final Tip: Expansion done right feels calm, not chaotic. The goal isn’t just more
business—it’s better business.

Chapter 8 - From Income to Wealth

You've built credit, secured funding, scaled operations, and protected profitability. Now it's time
to focus on financial mastery—turning short-term success into lasting wealth. This chapter
gives you the mindset and tools to manage prosperity, not just survival.

8.1 The Wealth-Building Mindset
Growing income is only half the story; wealth means keeping and multiplying what you earn.
¢ Tip: Treat every dollar like an employee—send it to work (invest), not vacation (spend).

] Example:
Joaquin’s catering business netted $80,000 his first profitable year. He reinvested 40% into
equipment and set aside 20% in a high-yield savings account. Within three years, he expanded
locations without new loans.

{74 Action Steps

e Decide what percentage of profit becomes savings vs. reinvestment.
e Automate transfers to investment or reserve accounts.

e Review financial goals every quarter.

8.2 Turning Profit Into Assets

Assets create recurring income or appreciate over time.

Asset Type Example How It Helps

Productive Assets Equipment, software Boosts efficiency
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Financial Assets Stocks, bonds, mutual Builds passive income

funds
Real Assets Property, land Grows value & collateral
Intellectual Assets Brand, courses, patents  Generate licensing income

1. Watch Out: Buying liabilities disguised as assets (e.g., fancy cars, extravagant homes)
drains cash flow.

{74 Action Steps

e Classify every major purchase as asset or liability.
e Prioritize assets that earn or appreciate.

e Keep an updated balance sheet each quarter.

Strengthening Long-Term Credit Health

8.3 Credit Maturity Matters
Lenders reward time. Older, well-managed accounts prove stability.

¢ Tip: Never close your oldest trade lines unless absolutely necessary.
{74 Action Steps

e Maintain long-standing vendor relationships.
e Keep at least one revolving account active for five years +.

e Review credit utilization yearly and adjust limits upward.

8.4 Maintaining a Perfect Payment Record

] Example:
Over five years, JuanPablo’s trucking company never missed a single vendor payment. When
he needed $250,000 for new trucks, approval came in 48 hours—with a prime interest rate.
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{74 Action Steps

e Use automated bill pay.
e Keep a calendar for quarterly and annual obligations.

e Reconcile books monthly to catch missed invoices.

¢ Tip: Even one missed payment can negatively impact your business credit, making it harder to
get loans or favorable credit terms. Consistency over time builds trust with lenders and opens doors
to higher credit limits and better interest rates.

1. Watch Out: One late vendor payment can ripple through bureaus for 24 months.

8.5 Using Credit to Build Investment Leverage
Credit can safely amplify growth if paired with good rates of returns.
¢ Tip: Only borrow for assets that out-earn the loan’s interest rate.
("4 Action Steps
e Calculate ROI > interest + fees before borrowing.

e Keep leverage under 2x annual profit.

e Reinvest early profits to reduce debt quickly.

Investing Beyond the Business

8.6 Diversifying Income Streams

Entrepreneurs often rely entirely on their core business—which can be risky, long-term.

Stream Description Start Small With

Real Estate Rentals, REITs Fractional apps
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Financial Markets Index funds, ETFs Automated investing

Education Online courses, Teaching what you know
consulting
IP Assets E-books, licenses Repurpose existing
content

¢ Tip: Use 10-15% of annual profit to build external assets.

8.7 Retirement and Insurance Planning
{74 Action Steps

e Open a Simplified Employee Pension Plan (SEP) or Individual Retirement Account (IRA)
or Solo 401(k) for tax-advantaged savings.

e Contribute a fixed percentage monthly.

e Maintain disability and key-person insurance policies.

1. Watch Out: Many small-business owners delay retirement planning until it's too late—start
early.

|/ Example:
Sara contributed $500 per month starting at age 35; by 55, her balance exceeded $300,000 at
7% growth.

8.8 Protecting Wealth with Smart Risk Management
¢ Tip: Insurance is part of your credit health—claims history affects lender perception.
{74 Action Steps

e Maintain business liability, property, and data-breach coverage.
e Build digital backups of key records.

e Review all policies annually.
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Automating Financial Mastery

8.9 Systems That Keep You Consistent
Automation saves time and reduces human error.
Area Tool Example
Bookkeeping QuickBooks Online
Savings & Investing Automatic transfers
Invoicing & Payments  Stripe / Wave
Credit Monitoring Nav / CreditKarma for Biz
{74 Action Steps
e Automate all predictable financial tasks.

e Review dashboards weekly.

e Keep one manual audit per quarter.

Benefit

Monthly close accuracy
Habitual wealth-building
Faster collections

Early fraud detection

8.10 The Power of Compounding Discipline

Every system you build compounds—time, money, and reputation.

|/ Example:

A $500 monthly investment earning 8% annually grows to $91,000 in 10 years.

Consistency, not volume, creates wealth.

¢ Tip: Protect habits first—returns will follow.

Building a Legacy of Financial Freedom

8.11 Teaching and Transferring Knowledge

{74 Action Steps
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e Document your business playbook.
e Train successors or family members.

e Share lessons publicly—credibility attracts new partners.

I, Watch Out: A business that depends entirely on you has no transferable value.

8.12 Giving Back through School Sports, Community Causes and Events
Wealth grows deeper when it circulates.

¢ Tip: Choose causes aligned with your mission—financial literacy, immigrant

entrepreneurship, sports, conservation, or youth mentorship.
{74 Action Steps

e Dedicate 1-3% of profits to community programs.
e Sponsor workshops or internships.

e Track impact yearly in your reports.

¢ Key Principle:

Giving back strategically creates a positive ripple effect: you help the community, grow your network,
and strengthen your brand — all while fostering a culture of social responsibility.

8.13 Staying Free Through Financial Awareness

Financial freedom isn’t “no work™—it’s choice. You decide how to spend time because money no
longer dictates every move.

] Example:
After 10 years, Raj's logistics company ran smoothly under a general manager. With multiple
income streams, he cut his hours to 15 per week—while profits kept rising.
¢ Final Tip: Independence is the ultimate ROI on your discipline.

L

{74 Action Steps
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e Keep personal and business wealth goals written and visible.
e Reuvisit your financial plan twice a year.

o Celebrate milestones without lifestyle inflation.

Closing Thoughts for Chapter 8

You've traveled from credit invisibility to financial mastery—learning how to build, borrow, grow,
and sustain. Mastery isn’t perfection; it's consistency guided by purpose. When you manage
credit and money with clarity, you don’t just fund your dreams—you fund your freedom.

. Final Takeaway: Freedom is not the absence of work—it's the presence of control. Protect

your habits, and your wealth will protect you.
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Workbook & Summary — “Your Roadmap
to Funding Freedom”

This section transforms everything you've learned into actionable steps. Each page builds
practical momentum—so you can move from understanding credit to using it as a tool for lasting
financial independence.

Part 1: Personal Credit Foundation

Quick Recap

You built awareness of how U.S. credit works and learned the basic tools (secured cards, credit
builder loans, rent reporting).

{74 Action Checklist

Check credit reports at AnnualCreditReport.com.
Open a secured card or credit-builder account.

e Set automatic payments for all recurring bills.
e Keep utilization below 30 %.

e Track your score monthly with a free app.

1| Score-Building Formula

Payment History (35%) + Utilization (30%) + Length (1%) + Mix (10%) + Inquiries
(10%)

¢ Tip: Two on-time payments in a row start improving your score; six months of consistency
builds lender trust.

Part 2: Business Credit Setup

Quick Recap
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You learned how to create a professional business identity—LLC, EIN, business bank
account—and start vendor credit lines.

"4 Action Checklist

e Register your business (LLC or corporation).

Get an EIN at irs.gov.

Open business checking and savings accounts.

Apply for three starter vendor accounts that report to bureaus.

Monitor your business credit via Nav.com quarterly.

¢ Tip: Consistency in your business name, address, and phone number across all accounts
prevents reporting errors.

1. Watch Out: Using your personal card for business expenses mixes records and hurts both
scores.

Part 3: Managing Money & Debt

Quick Recap

Budgeting, emergency funds, and interest awareness are the foundation of long-term credit
health.

{74 Action Checklist

e Build a 1-month emergency fund; grow to 3—6 months.

Keep total debt payments under 30% of income.

Pay high-interest cards first.

Review statements monthly for hidden fees.

Dispute any inaccurate charges or reports promptly.

| Example Budget
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Category % of Income  Target

Essentials 50% Rent, food, utilities
Growth 30% Marketing, expansion
Savings/Reserves 20% Emergency & taxes

¢ Tip: Schedule one “Money Monday” each week to review spending and payments.

L4

Part 4: Scaling and Credit Maturity

Quick Recap

Sustainable growth means measured expansion, disciplined cash flow, and strong vendor
relationships.

"4 Action Checklist

e Reinvest profits into scalable systems first.

Negotiate better vendor or loan terms annually.

Keep DSCR > 1.25 (income 25 % above debt).

Add new credit lines only as revenue supports them.

Review business credit every quarter.

1. Watch Out: Expanding faster than your cash reserves can undo years of progress.

¢ Tip: Use profits, not debt, to test new markets.

Part 5: Financial Mastery & Legacy

Quick Recap

You've learned to convert income into assets and protect your business legacy.
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{74 Action Checklist

e Allocate 10—-20% of profits to investments.
e Automate transfers to savings and retirement accounts.
e Maintain key insurance policies (liability, disability, key-person).

e Document business systems and train successors.

Give back 1-3% of profits to community programs.

] Compound Growth Reminder
$500 per month x 8% annual return x 10 years = = $91,000

¢ Tip: Automation and consistency outperform intensity. Small daily habits build lifetime
freedom.
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Personal Reflections

1. My top 3 financial goals for the next 12 months:

2. One credit habit I’'ll improve starting today:

3. How I'll celebrate progress without overspending:

« Tip: Writing goals by hand increases completion rates by 42 %.
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Business Growth Tracker

Quarter Credit Score Revenue New Clients Key Win Lesson Learned
Q1

Q2

Q3

Q4

{74 Action Step: Review this table quarterly—growth isn’t just numbers; it's habits + discipline.
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Final Words

You began with uncertainty and learned how to build, manage, and leverage credit to achieve
independence. Each section of this workbook turns theory into practice—page by page,

payment by payment. Keep refining, keep documenting, and keep teaching others what you've
learned.

¢ Final Reminder: When banks say “no,” discipline, planning, and community can still say

yes.
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Appendix — Tools, Templates & Resources

These pages serve as your ready-reference for daily use. You can copy, print, or save them
digitally to track your progress and communicate professionally with lenders, vendors, or

partners.

1. Budget Worksheet Template

A simple starting point for managing personal and business cash flow side-by-side.

Category

Income

Salary / Wages
Business Revenue
Side Income
Expenses

Rent / Mortgage
Utilities
Transportation
Groceries

Debt Payments
Insurance
Marketing / Growth
Subscriptions
Savings / Investments

Net Balance (Income —
Expenses)

Monthly Budget ($) Actual ($) Difference
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{74 Action Step: Update this monthly. Adjust spending categories to stay within 10 % of budget
goals.

Tip: Use color-coding (green for savings, red for overspending) for visual clarity2.

2L

2. Credit Dispute Letter Template

If you find an error on your credit report, use this professional letter to request a correction.

[Your Full Name]
[Your Address]

[City, State, ZIP Code]
[Date]

Credit Bureau Name
[Address]

Subject: Request for Investigation of Credit Report Error
Dear [Credit Bureau Name],

I am writing to formally dispute the following information on my credit report. The item(s) listed
below are inaccurate and require correction under the Fair Credit Reporting Act (FCRA).

Item(s) in Dispute:

e Creditor Name:

e Account Number:

e Reason for Dispute:

| have attached supporting documentation (billing statements, ID copy, proof of payment, etc.) to
assist your investigation.

Please investigate this matter and remove or correct the item(s) within 30 days as required by

law.

Once resolved, kindly send me an updated copy of my credit report for verification.
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Sincerely,
[Your Signature]
[Your Printed Name]

{74 Action Step: Send this letter via certified mail and keep copies for your records.
I\, Watch Out: Never send original documents—only photocopies.

3. Simple Business Plan Outline

Use this to clarify your vision and present your company professionally to banks or investors.

A. Executive Summary

Briefly describe your business idea, target market, and goals.
¢ Tip: Keep this section to one page or shorter.

B. Business Description

Explain what your business does, who it serves, and what makes it different.

C. Market Analysis

Identify competitors, customer needs, and growth trends in your industry.
| Example: “The U.S. cleaning industry is projected to grow 6% annually through 2027.

D. Organization & Management

List owners, roles, and team structure. Include brief bios if relevant.

E. Products / Services

Describe what you sell or provide. Highlight your main value proposition.

F. Marketing Plan

Outline how you attract and retain customers (ads, referrals, partnerships, etc.).
G. Operations Plan

Summarize daily workflow, suppliers, and logistics.

H. Financial Plan
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Provide key numbers:

e Startup costs
e Monthly expenses
e Revenue projections

e Break-even point

74 Action Step: Update this document quarterly—especially the financial section. Remember
to request the free help of a SCORE Mentor or SBDC Advisor when reviewing your business
information. They can review each section, provide feedback, and help you realistically forecast

finances and growth.

4. Vendor Credit Tracker

Track your vendor relationships and payment behavior to build business credit systematically.

Vendor Credit Date Reports To Payment Status
Name Limit ($) Opened (D&B/Experian/Equifax) Terms

¢ Tip: Aim for three active vendors reporting on time for 6 months before applying for larger

lines of credit.

5. Business Credit Building Timeline

A visual roadmap to stay on track during your first year.

Month Milestone Goal

Month 1 Form LLC, get EIN Establish business identity
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Month 2 Open bank account Separate finances

Months 3—4 Apply for vendor accounts Build early credit history
Months 5-6 Pay vendors on time Earn trade-line reports
Months 7-8 Apply for store / net-30 cards Expand credit mix
Months 9-10  Monitor DUNS score Track improvement

Months 11-12  Apply for business credit card / small loan  Leverage growth

{74 Action Step: Review progress each quarter; note any missed steps.

6. Essential Resources

e AnnualCreditReport.com — Free yearly credit reports from all three bureaus.

e Nav.com — Track personal + business credit in one dashboard.

e IRS.gov/EIN — Apply for an Employer Identification Number.

e SBA.gov — U.S. Small Business Administration tools and training.
e Score.org — Free mentoring and business plan templates.

e ConsumerFinance.gov — Official CFPB education on credit laws.

e OtroFinancial.com — Alternative lender with options for start-ups and small businesses,
even if the banks have said no. Bi-lingual: English/Spanish.

e |DIQ - The gold standard in three-bureau credit reports and credit monitoring.

e OftroCreditRepair.com — Trusted experts in credit repair; money-back guarantee.

¢ Tip: Bookmark these links and revisit them quarterly. The best credit builders are lifelong
learners.

7. Glossary of Key Terms

Term Definition
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Credit Utilization Percentage of available credit you're using.

FICO Score
Secured Card
Trade Line
DSCR

Net-30 Account
Soft Inquiry

Hard Inquiry

DTI

A three-digit number (300—850) measuring creditworthiness.
A credit card backed by a cash deposit.

A record of activity for a single credit account.

Debt Service Coverage Ratio; measures loan repayment capacity.

Vendor account where payment is due in 30 days.
Credit check that doesn’t affect your score.

Credit check from a lender that temporarily lowers your score

Debt-to-income ratio

8. Personal & Business Milestone Log

Date

Goal Reached Result / Lesson
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¢ Tip: Tracking wins—no matter how small—reinforces discipline and progress.

Final Encouragement

Every secured card opened, every bill paid on time, every habit tracked moves you closer to
independence. Credit is not just a number—it’s leverage. And leverage, used wisely, turns effort
into lasting freedom.

74 Action Step: Revisit this appendix quarterly and measure your growth—financial confidence
is built one deliberate step at a time.
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Bonus Section — FAQs & Success Stories

This final section brings together the most common questions new immigrants ask about credit
and business funding, along with true-to-life examples of people who applied these principles
and succeeded.

Part A — Frequently Asked Questions

1. How long does it take to build good credit in the U.S.?

« Answer: With consistent payments and low balances, you can move from “no credit’ to
“good credit” (680+) in 6 to 12 months. Secured cards, credit builder loans, and rent-reporting
tools speed up the process.

2. Does checking my own credit hurt my score?

71 Answer: No. Checking your credit is a soft inquiry and doesn’t lower your score.
Only hard inquiries (from applying for loans or credit cards) affect it.

3. 1 don’t have a Social Security Number (SSN). Can | still build credit?

=

Answer: Yes. Many lenders and bureaus accept an ITIN (Individual Taxpayer
Identification Number) for credit applications. Start with secured cards or lenders that report
ITIN activity to the major bureaus.

4. What'’s the difference between personal and business credit?

J Answer:
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Personal Credit Business Credit

Based on your SSN or ITIN Based on your EIN

Reflects personal debts Reflects company accounts
Impacts personal loan approvals Impacts business financing terms

Built with cards, loans, bills Built with vendor and business lines

I\ Tip: Keep them separate. Mixing business and personal spending can cause both scores to
drop if one side faces trouble.

5. How many credit cards should | have?

74 Answer: Two to four cards is ideal for beginners. This gives enough data for credit bureaus
without appearing overextended. Use each occasionally, and always pay on time.

6. How do | get business credit without a big deposit?

¢ Answer: Start with Net-30 vendor accounts (like Uline, Grainger, or Quill). These suppliers
extend small lines of credit for 30 days and report to business credit bureaus after several
on-time payments.

7. Should | pay off old debt before applying for new credit?

I\ Answer: Yes. Lenders prefer low total debt-to-income ratios. Paying off old debts also raises
your available credit and lowers utilization—two of the fastest ways to boost your score.

8. What happens if | miss a payment by mistake?

¢ Answer: If it's less than 30 days late, call your creditor immediately—many will waive late
fees if you've been consistent. Once it's 30+ days late, it will likely appear on your credit report.
Keep it from repeating by setting up autopay.
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9. How can | build business credit fast?
74 Answer:

e Register your business and get an EIN.
e Open a business bank account.

e Apply for 3 Net-30 vendor accounts.

e Pay all invoices before the due dates.

e Check your business credit with Nav.com_monthly.

In 90 days, you’ll begin generating a verifiable business credit profile.

[ 126

10. How do | protect my credit identity?

I. Answer: Use fraud alerts and freeze your credit if you suspect misuse. Visit
IdentityTheft.gov to file a report and get a recovery plan. Avoid sharing your SSN or ITIN with
unverified sources.
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Part B — Real Immigrant Success Stories

These stories are inspired by real experiences from entrepreneurs and families who used the
same steps you’ve learned.

Story 1: Maria from Colombia - “From Cleaning Jobs to Cleaning
Contracts”

When Maria arrived in Florida, she cleaned homes for cash. She had no credit and no bank
account. She opened a secured card, paid it faithfully for six months, and registered “Bright
Touch Cleaning LLC.”

Within one year, she had three Net-30 vendor accounts and a small business card. Her credit
score rose from 0 to 715, and she received a $10,000 line of credit for equipment. Today, she
employs four staff and manages commercial cleaning contracts across two cities.

Story 2: Ahmed from Egypt — “Turning Uber Income into an Auto Fleet”

Ahmed began driving rideshare full time in California. He saved consistently and opened a
secured business account under “QuickRide Logistics.” By managing personal and business
finances separately, he built two distinct credit profiles.

After 18 months, Ahmed qualified for a $25,000 vehicle financing loan and added a second
car under his business name. He now leases to other drivers, earning passive income while
maintaining a credit score above 740.

¢ Lesson: Structured planning turns gig income into scalable business growth.

Story 3: Lien from Vietnam - “Funding a Dream Café”

Lien dreamed of opening her own bubble tea shop in Houston. She used an ITIN to get a credit
builder loan and paid every month on time. Next, she opened a business checking account,
applied for vendor lines, and built her DUNS profile.

After 14 months, Lien secured a $40,000 SBA microloan and opened “Lotus Boba Café.”
Her business credit helped her negotiate lower supplier prices and better rent terms.

. Lesson: Good credit doesn’t just buy funding—it earns trust.
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Story 4: David from Ghana — “From Delivery Driver to Distribution Owner”

David started as a delivery driver for local restaurants. He realized he could grow faster by
becoming a supplier instead of an employee. He formed “D-Express Distributors LLC”,
obtained an EIN, and opened a business bank account.

By using vendor credit for packaging and equipment, he built a strong payment record. Within 2
years, he qualified for a $75,000 working capital loan. Now, his company delivers supplies to
over 30 restaurants.

Lesson: Your first credit lines may be small—but they can fund something big.

"
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Author’s Note — A Personal Message to You

When this journey began, you were simply exploring how credit works in a new country. Now
you’ve seen how structure, discipline, and strategy can turn that knowledge into power — the
kind of power that transforms not only your finances but your family’s future.

We wrote The Immigrant’s Guide to Building Credit and Qualifying for Small Business
Funding in the USA because we’'ve seen too many talented people be told “no” when all they
needed was a little guidance and a clear system. You now know that credit isn’t luck or privilege
— it's a learned skill. It can be studied, practiced, and mastered, no matter where you come
from or how you start.

Every payment you make, every document you organize, every call you place to correct an error
— these are not small tasks. They are acts of self-respect. They are the daily building blocks of
independence and the quiet proof that you are moving forward.

As you continue on this journey, revisit your workbook every 90 days. Track your personal and
business credit separately, and teach at least one other person what you've learned — that’s
how we build stronger, more informed communities. Encourage others to get their own copy of
this guide at www.otrofinancial.com. We've kept the price intentionally low so that anyone,
anywhere can access this knowledge. Celebrate your wins, even the smallest ones.

Credit will open doors, but only discipline keeps them open. Protect your reputation, guard your
time, and never stop learning. Building credit in a new country is more than a financial goal —
it's a statement of perseverance. Every secured card, every vendor invoice, and every
thoughtful financial decision adds up to opportunity and freedom.

Keep revisiting your goals and your workbook. Set one new financial goal each season, and
celebrate every milestone you reach. When banks say “no,” remember that preparation,
persistence, and knowledge will always say “yes.”

Thank you for investing your time, energy, and trust into this guide. May your journey be filled
with approvals, opportunities, and the confidence to make bold, informed decisions. You now
have the blueprint — keep using it, refining it, and sharing it.

“Financial freedom doesn't start with money. It starts with knowledge.”
Without Fear of Success — Sin Miedo al Exito

With respect and belief in your success,

S. Boyd Karren and Karol J. Guevara
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Dedicatoria

A cada inmigrante
que se atrevid a soinar de nuevo.

(Aqui ira la Tabla de Contenidos en espariol cuando maquetes el libro: “Tabla de Contenidos”/
“Indice”)
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Introduccion: Convertir la perseverancia en posibilidad

“iOjala hubiera tenido este libro cuando llegué aqui!” — Karol Guevara

Bienvenido a La Guia del Inmigrante para Construir Crédito y Calificar para Financiamiento de
Pequerios Negocios en los Estados Unidos. Este libro fue escrito para quienes llegaron
buscando oportunidades y estan dispuestos a aprender, adaptarse y trabajar duro para
alcanzarlas. A través de estas paginas no solo entenderas como funciona el sistema de crédito
en los Estados Unidos: aprenderas a dominarlo, usarlo de forma estratégica y abrir puertas
que antes parecian cerradas para ti.

Esto es mucho mas que un manual. Es un mapa de esperanza y disciplina, construido a partir
de experiencias reales, disefiado para ayudar a las personas recién llegadas a comprender el
sistema financiero de Estados Unidos y transformar la perseverancia en posibilidad.

Este libro existe para que nadie tenga que escuchar un “no” y dejar de sonar. Porque el
crédito, cuando se usa con sabiduria, no es solo una herramienta financiera: es un camino
hacia la independencia y el empoderamiento.

Este libro es para ti, y para cada sofador que cruzé una frontera en busca de un futuro.
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Sobre los Autores

Karol Guevara

Karol Guevara es Business Loan Broker en OTRO Financial, especializada en ayudar a
mujeres emprendedoras y duefas de pequefos negocios hispanohablantes en todo el pais.
Nacida en Bogota, Colombia, en el seno de una familia militar (hija niumero 4 de 6), aprendié
trabajo en equipo, disciplina y resiliencia en medio de tiempos desafiantes. Es graduada con
honores en Relaciones Internacionales y Ciencia Politica de la Universidad del Rosario, en
Bogota.

Desde muy joven, Karol descubrié su profundo llamado hacia los derechos humanos y el
desarrollo econémico. Como parte de su tesis de grado, trabajoé directamente con mujeres
afrocolombianas e indigenas desplazadas por el conflicto armado interno en Colombia. A través
de esas experiencias, fue testigo de una resiliencia extraordinaria y aprendié que el
empoderamiento comienza con el acceso al conocimiento, a las oportunidades y a la dignidad.

En 2005, con ahorros limitados y dos maletas llenas de suefios, Karol y su esposo llegaron a
los Estados Unidos. Juntos aprendieron inglés, trabajaron duro y continuaron sus estudios,
construyendo un futuro desde cero. Su amor por el aprendizaje la llevd mas adelante a
convertirse en instructora de inglés como segundo idioma (ESOL), otra expresion de su pasion
de toda la vida por ayudar a otros a tener éxito. Ella y su esposo se convirtieron en ciudadanos
estadounidenses en 2013. Uno de los mayores suefios de Karol sigue siendo servir algun dia
como traductora oficial para las Naciones Unidas o UNICEF, continuando su misiéon de conectar
personas, idiomas y oportunidades a través de las fronteras.

Ahora, como Business Loan Broker

Karol se uni6 a OTRO Financial en 2025 como Business Loan Broker. Su calidez,
profesionalismo y habilidades bilinglies de comunicacién rapidamente la hicieron indispensabile.
Se conecta profundamente con sus clientes—especialmente mujeres emprendedoras y duefas
de negocios hispanohablantes e inmigrantes—ayudandoles a entender el crédito, calificar para
financiamiento y tomar las mejores decisiones financieras posibles.

Reconocida por su paciencia, positividad y capacidad de resolver problemas bajo presion, Karol
ayuda a los emprendedores a construir crédito, elegir el tipo de financiamiento correcto y crecer
con confianza. Es mama futbolera, lider comunitaria y futura copropietaria de OTRO Financial.

Boyd Karren

Boyd Karren es fundador y CEO de OTRO Financial. Crecié en Bellevue, Washington, EE. UU.
Particip6é activamente en el programa de los Boy Scouts, donde obtuvo el rango de Eagle
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Scout, y practico lucha olimpica y béisbol de manera competitiva, mientras se destacaba en
periodismo y contabilidad durante la secundaria.

Su conexion con la comunidad hispana comenzoé con dos afios de servicio misional voluntario
en Buenos Aires, Argentina, para La Iglesia de Jesucristo de los Santos de los Ultimos Dias,
donde compartié el evangelio restaurado de Jesucristo en espafiol y desarrollé un profundo
amor por la cultura hispana.

Al regresar a los Estados Unidos, Boyd siguié una carrera en marketing y liderazgo corporativo,
obteniendo un titulo en Comunicaciones (Brigham Young University), un Master en
Administracion de Empresas (Indiana University) y un Master en Gestiéon Global (Thunderbird
School of Global Management). Durante mas de 30 afios ha estado involucrado en marketing,
propiedad de pequefos negocios o desempenandose como ejecutivo de nivel C en empresas
consolidadas.

Ha iniciado o comprado ocho negocios diferentes a lo largo de su carrera; pero, a pesar de su
formacion y experiencia, enfrenté la misma frustracion que muchos emprendedores conocen
muy bien: bancos que le decian “no” cuando solicitaba financiamiento para sus pequefios
negocios.

El nacimiento de OTRO Financial

Después del “no” mas reciente, cre6 OTRO Financial para ofrecer a los emprendedores otra
forma de avanzar. “OTRO” significa “otro” o “alternativo” en espafiol—es decir, una empresa
de financiamiento alternativo disefiada para ayudar a los pequefios negocios a prosperar
cuando los bancos tradicionales los rechazan.

El sigue impulsando el éxito de los pequefios negocios a nivel nacional mediante seminarios
educativos en linea, como “Cuando los Bancos Te Dicen Que No”. Ha hecho crecer OTRO
Financial rapidamente hasta convertirla en una firma nacional que atiende clientes en los 50
estados (y Puerto Rico). Boyd se siente orgulloso de ser duefio y operador de algo mucho mas
que un simple corredor de préstamos—y encuentra gran satisfaccién en asesorar a sus
clientes, ensefarles como construir crédito y, cuando es necesario, aconsejarles que no pidan
dinero prestado hasta que sea el momento adecuado.

Una misidn que va mas alla del crédito

Juntos, Karol Guevara y Boyd Karren dirigen OTRO Financial con una mision y un propésito
compartidos: servir a los emprendedores con honestidad, compasion y orientacion financiera
practica. Sus trayectorias complementarias—él, de la frustracion al redisefio de su rumbo; ella,
de la inmigracién al empoderamiento—encarnan el espiritu de este libro.
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Parte 1 — Empezar de Cero: Entendiendo el Crédito en los
Estados Unidos

Vista previa de la Parte 1

Esta seccion inicial presenta el sistema de crédito estadounidense desde la base. Explica qué
es realmente el crédito, por qué es tan importante en la vida diaria en Estados Unidos y como
las tres agencias nacionales de crédito recopilan y reportan tu informacién. Veras cémo los
prestamistas interpretan tu puntaje de crédito y como ese numero afecta decisiones cotidianas
como alquilar un apartamento, comprar un auto o iniciar un negocio.

1. ¢ Qué es el crédito y por qué importa?

Cuando llegas a los Estados Unidos, también llegas a un pais construido sobre el crédito. La
capacidad de pedir dinero prestado, demostrar responsabilidad y pagar a tiempo es una pieza
fundamental de cémo las personas avanzan en su vida financiera aqui.

El crédito es, sencillamente, un registro de confianza. Muestra que has pedido dinero
prestado y que tienes un historial de pagarlo de forma responsable. Cada factura que pagas,
cada préstamo que tomas o cada tarjeta que usas se convierte en parte de esa historia.

+ Consejo: Piensa en el crédito como un pasaporte para tu vida financiera. Sin uno, las
oportunidades que dependen de la confianza—como que te aprueben un contrato de alquiler o
un préstamo para tu negocio—pueden tardar mucho mas.

Un prestamista usa tu crédito para responder una sola pregunta: “Si te presto dinero, ;qué tan
probable es que me lo pagues a tiempo?”. Tu puntaje de crédito es un resumen numérico de
esa respuesta, basado en los datos de tu reporte de crédito.

| Ejemplo:

Ravi, que se mudo recientemente desde India, solicitd un pequefio préstamo personal, pero fue
rechazado porque no tenia historial de crédito en los Estados Unidos. Después de seis meses
usando una tarjeta de crédito asegurada y pagandola completamente cada mes, volvié a
aplicar y fue aprobado para un limite de 1,000 ddlares a una tasa de interés mas baja. Su
historial recién creado genero confianza en el prestamista.

1. Atencion: Pedir dinero prestado no es malo; lo que te perjudica es manejar mal ese dinero.
Pagar tarde o dejar de pagar puede bajar tu puntaje durante afos. De hecho, es un buen
consejo pagar tus tarjetas de crédito uno o dos dias ANTES de la fecha limite.
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2. El Sistema de Crédito en los Estados Unidos

El sistema de crédito estadounidense gira en torno a tres agencias nacionales de crédito:
Equifax, Experian y TransUnion. Estas companias recopilan informacién de bancos, emisores
de tarjetas de crédito, prestamistas de autos, administradores de préstamos estudiantiles y, a
veces, de propietarios de vivienda o empresas de servicios publicos. Juntas, mantienen mas de
200 millones de archivos de crédito.

Agencia de Crédito Qué Hace Modelos Principales de Puntaje

Equifax Recopila datos de pagos y cuentas FICO Score, VantageScore
de los prestamistas

Experian Proporciona reportes de FICO Score
consumidores y monitoreo de
identidad
TransUnion Actualiza nuevas lineas de créditoy  FICO Score, VantageScore

registros publicos

Cada agencia puede mostrar nimeros ligeramente distintos porque no todos los prestamistas
reportan a las tres.

FICO® Score: Desarrollado por Fair Isaac Corporation (FICO) en 1989. Es el modelo de
puntaje mas utilizado por los prestamistas para hipotecas, préstamos de auto y tarjetas de
crédito.

VantageScore: Creado en 2006 por las tres agencias principales (Equifax, Experian y
TransUnion) como una alternativa conjunta a FICO.

Coémo se Calculan tus Puntajes de Crédito
La mayoria de los prestamistas usa un FICO Score o un VantageScore, ambos con un rango

entre 300 y 850. Cuanto mas alto es el puntaje, mejor. Un puntaje de crédito mas alto indica
menor riesgo para quien te extiende una linea de crédito o te hace un préstamo.
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Rango de Puntaje Categoria Resultado Tipico

300-579 Deficiente Muy dificil obtener crédito; tasas extremadamente altas
580-669 Aceptable Algunas aprobaciones posibles, pero con tasas
moderadas

670-739 Bueno Acceso a la mayoria de préstamos a tasas promedio

740-799 Muy bueno Mejores tasas y aprobaciones mas rapidas

800-850 Excelente Ofertas de primer nivel y las tasas mas bajas del
mercado

+ Consejo: No tienes un solo puntaje de crédito; en realidad tienes muchos. Un prestamista
de autos puede usar una version distinta de FICO que la que usaria una empresa de tarjetas de
crédito.

1. Atencion: Cada banco o prestamista define sus propios rangos. Para uno, un puntaje de
680 puede considerarse “bueno”, mientras que otro puede exigir 700.

"4 Pasos de accion:

e Revisa los reportes de las tres agencias a través de AnnualCreditReport.com al menos
una vez al ano.

e Observa las diferencias y verifica que tu informacion personal coincida exactamente.

e Reporta los errores de inmediato; direcciones o cuentas incorrectas pueden retrasar tus
aprobaciones.
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3. Cémo el Crédito Impacta tu Vida Diariaw
Tu historial crediticio llega mucho mas lejos de lo que imaginas:

Vivienda: Los propietarios casi siempre revisan tu crédito antes de aprobar un contrato
de alquiler. Un puntaje superior a 650 puede significar depdsitos mas bajos.

Servicios y Telefonia: Las empresas de servicios publicos pueden eliminar el depdsito
inicial si tienes buen crédito.

Muchas compafiias de telefonia celular realizan una “verificacion suave” antes de darte
un plan o un dispositivo.

Empleo: Algunos empleadores (especialmente en finanzas, gobierno o seguridad)
revisan el reporte de crédito para evaluar tu nivel de responsabilidad.

Transporte: Los prestamistas de autos ajustan las tasas de interés segun tu puntaje.
Tener excelente crédito puede ahorrarte miles de délares durante el plazo de un
préstamo.

Financiamiento para Negocios: Para nuevos emprendedores, el crédito personal suele
revisarse junto con la solicitud del negocio.

| Ejemplo:
Sara, enfermera de Filipinas, solicitdé un apartamento en Chicago. Su propietario le pidié un

depdsito de $1,500 porque no tenia historial crediticio en EE. UU.

Seis meses mas tarde, después de usar una tarjeta asegurada y un préstamo para construir
crédito, su puntaje subié a 695. En su siguiente apartamento solo le pidieron $500 de
depésito. Su crédito redujo sus costos.

¢ Consejo:
Cada pago puntual construye credibilidad no solo para tus necesidades actuales, sino para tus

futuras metas—incluyendo un negocio.

I\ Atencién:
Un solo pago atrasado de 30 dias puede bajar un puntaje de 680 entre 60 y 80 puntos.

{74 Pasos de accion:

e Configura pagos automaticos para al menos el pago minimo (y hazlos uno o dos dias
antes de la fecha limite).

e Mantén tus saldos por debajo del 30% del limite de crédito.
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e Ten un pequeio fondo de emergencia para no atrasarte por gastos inesperados.

4. Los Cinco Pilares que Construyen tu Puntaje de
Crédito

Un puntaje de crédito no es un simple numero; es una fotografia rapida de cinco habitos
clave.Entender cada uno te ayuda a saber qué acciones tienen mas impacto.

Factor Porcentaje del Puntaje Que Mide
Historial de Pagos 35% Si pagas tus facturas a tiempo
Montos Adeudados (Utilizacién de 30% Cuanto del crédito disponible estas
Crédito) utilizando
Antigliedad del Historial de Crédito 15% Cuanto tiempo han estado abiertas tus
cuentas

Historial de pagos (35%)

Tu historial de pagos tiene el mayor peso porque refleja consistencia. Cada pago realizado a
tiempo es un punto positivo; cada pago atrasado es un punto negativo.

+ Consejo: Configura recordatorios o pagos automaticos. Incluso un solo pago no realizado
puede permanecer en tu historial durante hasta siete ahos.

| Ejemplo:

Carlos se retras6 30 dias en un pago de su préstamo estudiantil cuando recién llegd a Texas.
Su puntaje cay6 de 710 a 645. Tras 12 meses de pagos perfectos, subié a 690, pero ese
atraso quedo registrado por afos.

I\ Atencion:
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e Un “periodo de gracia” no significa que tu pago no sera reportado como tarde.

e Evita retrasos en los pagos de las cuentas pequenas (como tarjetas de tiendas) porque
ellas también reportan atrasos.

{74 Pasos a Seguir:

e Inscribe todas tus facturas recurrentes (teléfono celular, servicios publicos, tarjetas de
crédito) en pago automatico (auto-pay). Muchas compafias ofrecen pequefnos
descuentos cuando estas registrado en auto-pay.

e Usa las alertas de tu aplicacién bancaria para recordarte las fechas de vencimiento.

e Sino puedes pagar el saldo completo, paga al menos el pago minimo y hazlo a
tiempo.

Cantidades adeudadas / Utilizacion del crédito (30%)
Es la relacién entre lo que debes y tu limite de crédito. Mientras mas baja, mejor.
e Bajo 30% = saludable
e Bajo 10% = ideal
1| Ejemplo:
Si tu limite de tarjeta de crédito es $1,000, trata de mantener tu saldo por debajo de $300.

Incluso si pagas la tarjeta cada mes, los saldos altos en la fecha de corte pueden afectar tu
puntaje.

¢ Consejo: Paga tu tarjeta dos veces al mes — una vez a mitad del ciclo y otra antes de que
cierre el estado de cuenta. Esto mantiene la utilizacién baja cuando la oficina de crédito recibe
la actualizacion.

I\ Atenciéon: Maximizar tu tarjeta—aun temporalmente—puede bajar tu puntaje entre 50 y 80
puntos.

{74 Pasos a seguir:

e Mantén los saldos por debajo del 30% del limite de cada tarjeta.
e Solicita un aumento de limite de crédito después de seis meses de pagos puntuales.

e Supervisa tu utilizacién mediante herramientas gratuitas como Credit Karma o la
aplicacion de Experian.
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Antiguedad del crédito (15%)

El tiempo que tus cuentas han estado abiertas y activas, mas solido se vuelve tu perfil
crediticio. A los prestamistas les gusta ver estabilidad.

:» Consejo: Mantén tu tarjeta mas antigua abierta, aunque no la uses. Cerrar cuentas

antiguas acorta la antigiiedad promedio de tu historial de crédito y puede reducir tu puntaje.
| Ejemplo:

Angela tenia cuentas de 5 anos, 3 afos y 1 ano. Su promedio era: (5+ 3 + 1)/ 3 = 3 anos.
Al cerrar su cuenta mas antigua, su antigliedad promedio bajé y su puntaje también.

{74 Pasos a seguir:

e Usa tu cuenta mas antigua ocasionalmente para compras pequenas y asi mantenerla
activa.

e FEvita cerrar cuentas a menos que tengan cuotas anuales que no puedas justificar.

e Planifica antes de abrir nuevas lineas de crédito—cada nueva cuenta reduce
temporalmente la antigledad promedio de tu historial.

Nuevas solicitudes (10%)

Cada vez que solicitas una tarjeta de crédito, un préstamo o un financiamiento, el prestamista
realiza una consulta dura (hard inquiry), lo que provoca una pequeina y temporal disminucion
en tu puntaje.

Algunos corredores o prestamistas alternativos (como Otro Financial) que comparan opciones
de préstamo para ti pueden hacerlo mediante una consulta suave (soft inquiry), la cual no
afecta tu puntaje. Asegurate de preguntar qué tipo de consulta realizaran antes de continuar.

+ Consejo: Agrupa tus solicitudes de préstamo (por ejemplo, hipoteca o préstamo de auto)
dentro de un periodo de 30 dias, de modo que multiples consultas cuenten como una sola.

Especialmente cuando trabajes con concesionarios de autos, diles claramente que no deseas
multiples consultas duras (son conocidos por realizar varias al mismo tiempo, lo cual no

ayuda a nadie y solo te perjudica).

Lleva tu propio informe de crédito generado por IDIQ, con la fecha del dia, o indica al
concesionario que solo haga una consulta dura si estan buscando financiamiento para ti. Pero
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ten en cuenta: a menos que el concesionario ofrezca 0% de interés, los credit unions casi
siempre tienen tasas mas bajas que los bancos con los que trabajan los concesionarios a
diario. Planifica con anticipacién y ahorraras dinero en estas situaciones.

1. Atencion: Abrir demasiadas cuentas nuevas en poco tiempo genera sefiales de riesgo,
incluso si te aprueban todas.

74 Pasos a seguir:

e Solicita crédito nuevo solo cuando realmente lo necesites.

e Usa herramientas de precalificacion en linea para verificar tus probabilidades sin
afectar tu puntaje.

e Deja pasar al menos tres a seis meses entre cada solicitud de crédito.

Tipos de crédito (10%)

Tener diferentes tipos de crédito muestra que puedes manejar varias obligaciones. Tener tanto
crédito renovable (tarjetas de crédito) como crédito a plazos (préstamos) fortalece tu historial
crediticio.

1| Ejemplo:
Después de usar una tarjeta asegurada responsablemente durante 8 meses, Michael anadié un

pequeino préstamo de construccion de crédito. Su puntaje subié 30 puntos debido a la
variedad.

¢« Consejo: No necesitas tener cada tipo de préstamo—sélo una variedad saludable que se
ajuste a tus metas.

74 Pasos a seguir:

e Si solo tienes tarjetas de crédito, considera anadir un pequeno préstamo a plazos.

e Usa el crédito de manera responsable; la diversidad importa menos que la
consistencia.
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5. Codmo los Prestamistas Leen tu Reporte de Crédito

Cuando solicitas financiamiento, los prestamistas no solo miran tu puntaje. Analizan tu
comportamiento financiero.

Reevisa:

e Tendencias en tu historial de pagos: ;Estas mejorando o retrocediendo?

e Relacion deuda—-ingresos (DTI): ; Qué porcentaje de tus ingresos se destina al pago
de deudas?

e Mezcla de cuentas: ; Estas manejando responsablemente multiples lineas de crédito?

e Registros publicos: ;Hay bancarrotas, embargos o sentencias en tu historial?

¢ Consejo: Un buen reporte cuenta una historia de consistencia, no de perfeccion. Unos

cuantos errores del pasado pueden superarse con habitos buenos y consistentes.

I\ Atencién: Las consultas suaves no afectan tu puntaje. Las duras si—3 a 5 puntos cada
una.

74 Pasos a seguir:

e Descarga los tres informes (gratis) en AnnualCreditReport.com.
o Disputa por escrito cualquier entrada incorrecta o desactualizada.

e Guarda la documentacion de cada disputa para tus registros.

6. Comportamiento Crediticio en la Vida Real
Un puntaje de crédito no se construye con una gran accién, sino con cientos de decisiones

pequenas y consistentes. Veamos a tres inmigrantes en diferentes etapas de su camino
crediticio.

.| Ejemplo 1: Empezando desde cero

Ahmed,a recent arrival from Egypt, began with no U.S. credit file.
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una recién llegada de Egipto comenzé sin historial de crédito en los Estados Unidos.:

e Mes 1: Abre una tarjeta asegurada de $300.
e Mes 3: Mantiene su saldo por debajo del 20%.
e Mes 6: Afdade un préstamo de construccion de crédito.
e Mes 9: Obtiene su primer puntaje: 678 (Bueno)
e Mes 12: Su tarjeta se convierte en no asegurada.
: Consejo: La repeticion de buenos habitos es mas poderosa que muchos productos de

crédito. Repetir las mismas acciones responsables una y otra vez importa mas que intentar
nuevos productos de crédito demasiado pronto.

| Ejemplo 2: Recuperandose de un error

Lucia, de Brasil, se atrasd en dos pagos de tarjeta de crédito cuando redujeron sus horas de
trabajo. Su puntaje bajé de 720 a 640. Llamo al emisor, acordé un plan de dificultad financiera y
configuré pagos automaticos. Después de seis meses de pagos puntuales y manteniendo sus
saldos por debajo del 15%, su puntaje se recupero a 695.

1. Atencion: No todas las companias de reparacion de crédito pueden borrar datos negativos
que sean precisos. El tiempo y el comportamiento constante y responsable son los que
realmente reconstruyen la credibilidad.

Recomendamos Otro Credit Repair. Puedes solicitar una evaluacion en este enlace:
www.otrocreditrepair.com

{74 Pasos a seguir:

e Comunicate pronto con los prestamistas si tendras dificultades.

e Paga al menos el minimo, a tiempo. Un pago parcial es mucho mejor que no pagar
nada.

e Pide “ajustes de buena voluntad” después de 6 meses perfectos; algunos prestamistas
eliminan una marca de atraso cuando ocurre solo una vez.
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7. Como crece el Crédito con el Tiempo

Construir crédito es como ver crecer los intereses compuestos: se acelera con el tiempo.

Tiempo en el Hito Resultado Tipico
Historial
0-3 meses Abrir la primera cuenta Aun no hay puntaje; las agencias estan

recopilando datos

3—-6 meses Establecer un patron Aparece el primer puntaje (tipicamente 650-680)
6-12 meses Pagos consistentes El puntaje se estabiliza; aprobaciones mas
faciles
12-24 meses Agregar mezcla de Es comun alcanzar puntajes de 700+
crédito
24+ meses Mantener el historial Elegible para tarjetas premium, préstamos de

auto o préstamos pequefios para negocios

¢ Consejo: La estabilidad vence a la velocidad. Dos afnos de buenos habitos valen mas que
20 trucos rapidos.

. Atencioén: Cerrar cuentas antiguas reinicia el progreso de antigiedad. Si el problema es

una cuota anual, llama y solicita un “cambio de producto” a una version sin cuota en lugar de
cancelarla.

74 Pasos a seguir:

e Revisa tu crédito cada trimestre para detectar errores en los reportes a tiempo.
e Mantén una baja utilizacién y una racha ininterrumpida de pagos puntuales.

e Cuando aumenten tus limites de crédito, disfruta del menor porcentaje de utilizacion,
pero no lo tomes como una invitacién a gastar mas.
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Recapitulacién de la Parte 1

Ahora entendemos que el crédito es una historia escrita por tus decisiones. Cada pago
puntual, cada saldo bajo y cada buena eleccion agrega una linea positiva a tu reporte. Ya sea
que quieras alquilar una mejor vivienda, comprar un auto o conseguir financiamiento para un
negocio, los mismos principios se aplican.

¢ Consejo final: Trata tu reporte de crédito como un curriculum de confianza. Cuidalo,
mantenlo vivo y él abrira puertas que nunca imaginaste.

Capitulo 2 - Los Desafios Mas Frecuentes para los
Nuevos Inmigrantes

Vista previa de la Parte 2

Aqui abordamos los obstaculos reales que enfrentan los inmigrantes al intentar comenzar una
vida crediticia en Estados Unidos: falta de SSN, historial limitado, ingresos dificiles de
documentar, o simplemente desconocimiento del sistema. También aprenderas estrategias
practicas para superarlos incluso si empiezas desde cero.

2.1 No tener Numero de Seguro Social (SSN)

Muchos prestamistas requieren un Social Security Number (SSN) para reportar actividad
crediticia. Pero si no tienes uno todavia, aun existen opciones. Si no cuentas con SSN, solicita
un ITIN (Individual Taxpayer Identification Number) a través del IRS. Algunos bancos y
cooperativas de crédito aceptan ITIN para abrir cuentas y emitir tarjetas de crédito aseguradas

74 Pasos a seguir:

e Presenta tus impuestos usando tu ITIN — esto demuestra estabilidad de ingresos.

e Pregunta en bancos comunitarios o credit unions si ofrecen préstamos ITIN o tarjetas
aseguradas.

e Una vez que obtengas tu SSN, solicita que tus cuentas se actualicen para que tu
historial te acomparie.

I\ Atencién: No todos los prestamistas reportan productos ITIN a las agencias principales.
Confirma antes de aplicar.
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: Consejo para estudiantes internacionales: Pregunta qué bancos aceptan pasaporte
como identificacion y qué comprobantes de domicilio necesitan.

2.2 Historial de Crédito Limitado o Inexistente

Cuando no tienes historial previo, los algoritmos no pueden asignarse un puntaje. Esto se
conoce como “archivo delgado” (thin file).

| Ejemplo:

Marisol, recién llegada de México, tenia crédito perfecto en su pais, pero ese historial no se
transfiere automaticamente a EE. UU. Abrié una tarjeta asegurada en una credit union y en 6
meses obtuvo su primer puntaje: 672.

¢ Consejo: Los burds estadounidenses casi nunca aceptan reportes de otros paises. Debes
comenzar desde cero aqui.

{74 Pasos a seguir:
e Comienza con una tarjeta asegurada o un préstamo creador de crédito.
e Usa servicios de reporte de renta (RentTrack, Boom, etc.).

e Mantén baja tu utilizacion y paga antes del dia de cierre.

2.3 No tener Historial Bancario en EE. UU.
Los bancos utilizan datos de las cuentas corrientes y de ahorros para evaluar tu estabilidad.
Querras elegir un banco o cooperativa de crédito que sea conocida por ser buena para recién

llegados:

¢ Qué hace que una institucion bancaria sea buena para los recién llegados?

e Acepta identificacion alternativa (pasaporte, matricula consular, licencia de conducir
extranjera), no solo el Seguro Social.

e Acepta ITIN (Nimero de Identificacion Personal del Contribuyente) si no tienes un SSN.
e Ofrece apoyo bilinglie o multilinglie, con personal y materiales culturalmente
conscientes.
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Cobros bajos, depdsito de apertura minimo o programas disefiados para nuevos
residentes.

Ayuda a construir crédito o establecer historial financiero.

Pertenencia a redes que sirven especialmente a inmigrantes o latinos, como la
designaciéon “Juntos Avanzamos” para cooperativas de crédito.

Aqui hay algunas Instituciones recomendadas éptimas a considerar.

Bank of America

Uno de los bancos mas grandes de EE. UU.; ampliamente accesible.

Conocido por aceptar pasaportes extranjeros, ITINs y por tener servicio al cliente
multilingue.

Ventaja: muchas sucursales y cajeros automaticos; ideal para banca diaria y para
construir crédito.

Aspecto a revisar: pueden aplicar tarifas mensuales; verifica como eliminarlas.

Chase Bank

También es un banco grande a nivel nacional, con excelente banca digital y movil.
Acepta pasaportes y otras formas de identificacion; muchos inmigrantes reportan
experiencias positivas.

Buena opcidn si deseas un banco grande.

Tiene una opcion de banca “halal” para personas musulmanas.

Wells Fargo

Popular entre inmigrantes.
Suave con documentos alternativos.

Cooperativas de crédito con fuerte enfoque en comunidades inmigrantes y
latinas

Las cooperativas de crédito enfocadas en comunidades inmigrantes y latinas brindan apoyo
especializado.

Las instituciones designadas con ‘Juntos Avanzamos” aceptan identificaciones
alternativas, ofrecen atencion bilinglie y tienen politicas de evaluacion mas amigables
para inmigrantes.

Ejemplo: Rio Grande Credit Union en Nuevo México acepta ITINs, pasaportes, etc.

Otra: MERCOQ Credit Union indica que acepta matricula consular, pasaportes e ITINs.
Las cooperativas de crédito suelen tener tarifas mas bajas y mayor flexibilidad que los
bancos tradicionales.

Bancos digitales para inmigrantes
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e Por ejemplo, Majority es un banco_ digital dirigido a comunidades inmigrantes y
migrantes, con funciones como soporte multilingte.

e Estos pueden ser muy utiles especialmente si te sientes comodo con plataformas
digitales y deseas una experiencia disefiada para inmigrantes.

« Consejo:
Abre una cuenta de cheques lo antes posible. Mantén depdsitos constantes.

I\ Atencion:

Evita sobregiros y cheques devueltos.
Esto puede afectar tu registro en ChexSystems, lo cual dificulta abrir cuentas nuevas.

{74 Pasos a seguir:

e Escoge un banco amigable con inmigrantes.
e Activa pagos automaticos desde tu cuenta.

e Después de seis meses estables, solicita un producto inicial de crédito.

2.4 Problemas para Documentar Ingresos

Muchos inmigrantes trabajan por cuenta propia, reciben pagos en efectivo o tienen empleos
nuevos, lo que hace dificil verificar ingresos.

» Consejo: Aunque trabajes freelance o con ingresos variables, mantén registros claros:

depdsitos bancarios, recibos, estado de cuenta comercial, facturas.
| Ejemplo:
Dario, conductor de Uber, depositaba todas sus ganancias semanales en la misma cuenta.

Después de tres meses, su banco considerd esos depdsitos como ingresos estable y lo aprobo
para una tarjeta asegurada de $500.

(74 Pasos a seguir:

e Guarda copias eletrénicas de recibos, W-2 o formularios 1099.
e Declara impuestos cada ano.

e Considera prestamistas que usan datos alternativos, como Chime Credit Builder.
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2.5 Diferencias Culturales y de Idioma

El lenguaje financiero de EE. UU. es complejo incluso para los nativos. Para un inmigrante,
puede sentirse como un mundo completamente nuevo.

¢ Consejo: Existen CDFls (Community Development Financial Institutions), organizaciones

sin fines de lucro y centros comunitarios que ofrecen capacitacién financiera en espanol.

1. Atencioén: Evita prestamistas depredadores que anuncian “préstamos sin verificacion de
crédito”. Casi siempre tienen tasas extremadamente altas.

{4 Pasos a seguir:

e Busca asesores certificados (NECC.org).
e Traduce documentos antes de firmarlos.

e Haz todas las preguntas necesarias; un prestamista confiable SIEMPRE explica sin
presion.

Estrategias Inteligentes para Superar Barreras

Ahora pasamos de los problemas a las soluciones practicas.

2.6 Comenzar con los Bancos Relacional
Las credit unions y los bancos comunitarios son mas flexibles que los bancos grandes.
| Ejemplo:
Elena se unié a una credit union latina. Le aprobaron su primera tarjeta asegurada de $300 solo

con pasaporte + ITIN (numero de identificacion fiscal). En un afio, obtuvo una tarjeta no
asegurada con un limite de $1,000.

+ Consejo: Estas instituciones valoran las relaciones personales.Hablar con un banquero
cara a cara ayuda mucho.

{4 Pasos a seguir:
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e Deposita dinero regularmente en tu banco principal.
e Asiste a eventos comunitarios del banco.

e Después de seis meses, pide una revision de limite de credito.

2.7 Usar Herramientas Modernas de Construccion de Crédito

Servicios modernos de “fintech” (tecnologia financiera) ayudan a los nuevos residentes a
crear historial crediticio sin necesidad de préstamos tradicionales.

Herramienta Coémo funciona La Reporta a
Self Credit Builder Pagas pequefias cuotas mensuales; recibes el dinero al Las 3 burés de
final del término credito
Chime Credit Usa solamente dinero que ya tienes; reporta pagos Las 3 burés de
Builder puntuales credito
Experian Boost Afade pagos de servicios y streaming Solo Experian

La tecnologia financiera (fintech) ayuda mucho al que estd empezando.

¢ Consejo: Combinar una tarjeta asegurada + un préstamo para generar crédito + Boost

puede acelerar la aparicion de tu primer puntaje por varios meses.

2.8 Reportar Pagos No Tradicionales
Pagos como renta, servicios y celular ahora pueden ayudarte a construir crédito.

74 Pasos a seguir:
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e Pidele a tu arrendador que se inscriba en un servicio de reporte de renta, como
Renttracker.com.

e Vincula tus pagos de servicios publicos a través de Experian Boost.

e Haz seguimiento a tu progreso cada mes—Ilos puntajes suelen aparecer dentro de los
primeros 3 meses.

I\ Atencidén: Los pagos atrasados reportados también se registran y te perjudican.

2.9 Ser Co-firmante o Usuario Autorizado

Si tienes familiares o amigos en los Estados Unidos que ya tienen un buen crédito, puedes
“tomar prestada” parte de su fortaleza crediticia de manera responsable.

| Ejemplo:
Ana fue anadida como usuaria autorizada a la tarjeta de su hermana con 5 afos de historial
perfecto. En 8 semanas, su puntaje subié a 702.

« Consejo: Elige a un patrocinador que mantenga excelentes habitos de crédito—el mal
comportamiento también se transfiere.

{74 Pasos a seguir:

e Solicita ser afiadido a una cuenta antigua con saldo bajo.
e \erifica que el emisor reporte usuarios autorizados a las tres burds.

e Cuando tengas tu propio crédito solido, abre cuentas independientes.

2.10 Programas de Transferencia de Crédito Internacional

Algunas empresas empiezan a reconocer crédito extranjero.

Programa Disponible para Coémo funciona

Nova Credit Inmigrantes de >20 paises Convierte tu historial extranjero
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AmEXx Global Transfer Titulares AmEx Usa tu historial AmEXx extranjero

HSBC Global View Clientes internacionales Conecta cuentas de varios
paises

« Consejo: Si tenias buen crédito en tu pais de origen, estos programas pueden ahorrarte
posiblemente de 6 a 12 meses de construccién de crédito por tu cuenta.

I, Cuidado: Solo algunos prestamistas utilizan estos sistemas; siempre confirma que los
acepten antes de aplicar.

Recapitulacion de la Parte 2
Ya aprendiste:

e Como superar los obstaculos mas comunes: falta de SSN, historial limitado, ingresos
dificiles de verificar, barreras culturales.

e Qué bancos y herramientas son mejores para los inmigrantes.

e Como iniciar tu vida crediticia aunque empieces totalmente desde cero.

CAPITULO 3 — Presupuesto y Manejo de Deuda para una
Salud Crediticia Fuerte

Vista Previa de la Parte 3

La Parte 3 te ensefiara como usar presupuesto, manejo de deuda y monitoreo para proteger y
fortalecer tu crédito a largo plazo.

Construir crédito no solo es pedir prestado y pagar a tiempo. También es administrar tu dinero
de manera inteligente, planificar tus gastos y evitar que las deudas te sorprendan. En esta parte
aprenderas coémo el presupuesto, el control de deudas y la proteccion contra fraudes fortalecen
tu crédito a largo plazo.
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3.1 Por Qué el Presupuesto Importa Para Tu Crédito

Un presupuesto no se trata unicamente de gastar menos: se trata de demostrar consistencia
financiera. Los prestamistas confian mas en quienes organizan su flujo de efectivo y evitan
atrasos.

. Consejo: El puntaje de crédito no ve tu presupuesto completo, pero Si ve cada pago

L

atrasado. La planificacién te mantiene en el camino.

| Ejemplo:
Nguyen gana $3,000 al mes y aparta $900 para la renta, $300 para comida, $150 para
transporte y $200 para pagos de tarjetas de crédito. Como lleva un control de sus gastos cada
semana, nunca se retrasa en un pago—y su puntaje subié de 670 a 715 en seis meses.

{4 Pasos a seguir:
e Anota tus ingresos y gastos mensuales en un Excel o App.

e Configura transferencias automaticas para ahorros y pagos.

e Revisa tus gastos semanalmente para detectar excesos.

3.2 Crear una “Zona Segura de Deuda”

Debes mantener tus pagos mensuales de deudas por debajo del 36% de tus ingresos brutos.
Esto se conoce como Relacion Deuda Ingresos (RDI) o DTI (Debt-to-Income Ratio) en ingles.

Categorias de Relacién Deuda - Ingresos
Categoria Rango Significado

Excelente 0-20% Amplia capacidad para
nuevas deudas

Bueno 21-36% Aprobacion tipica
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Precaucion 37-49% Puede limitar montos
aprobados

Alto Riesgo 50%+ Muy dificil obtener crédito

I\ Atencién: Los saldos altos de las tarjetas pueden inflar tu DTl aunque pagues a tiempo.
(74 Pasos a seguir:

e Paga primero tarjetas con intereses altos.

e Reestructura o consolida deudas costosas.

e FEvita nuevas deudas hasta que tu DTl sea menor al 36%.

3.3 Construir un Fondo de Emergencia

Los gastos inesperados son la causa #1 de pagos atrasados. Un fondo de emergencia previene
dafios a tu puntaje.

. Consejo: Comienza con poco. Incluso $25 por semana suman $1,300 en un afio.
—suficiente para cubrir la mayoria de los imprevistos a corto plazo.

4 Pasos a seguir:
e Ahorra al menos un mes de gastos en una cuenta separada.
e Automatiza tus depositos.

e Reemplaza cualquier retiro lo antes posible.

Comprender los intereses y las comisiones
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3.4 Interés Simple vs. Interés Compuesto

El interés es el costo de pedir dinero prestado. En EE. UU., la mayoria de las tarjetas usan
interés compuesto diario.

| Ejemplo:
Un saldo de $1,000 con 20% APR. Si no pagas nada — pagas ~$200 de interés al afio. Si
pagas $100 al mes — solo ~$109 en interés y liquidado en 11 meses.

+ Consejo: Pagar mas del minimo reduce drasticamente lo que pagas en intereses.

3.5 Tipos de Cargos Comunes

Cargo Monto tipico Coémo evitarlo

Pago tardio $25-$40 Auto-pay antes de la fecha limite

Exceder limite $25-$35 Mantener uso <30%

Cuota anual $0-$100+ Solicitar cambio a tarjeta sin cuota

Transaccién 1-3% Usar tarjetas “sin cargos por FX”

internacional Intercambio de divisas.

Adelanto en efectivo 5% + interés inmediato No usar tarjeta para retirar
efectivo

I\ Atencion: Los adelantos en efectivo no tienen periodo de gracia. El interés comienza de
inmediato.

74 Pasos a seguir:
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e Revisa tus estados de cuenta cada mes.
e Pide que te eliminen cargos por Unica vez.

e Paga el saldo completo mensualmente para evitar intereses.

3.6 APR vs APY

e APR (Tasa de Procentaje Anual) o (Annual Percentage Rate): costo de pedir dinero
(crédito, préstamos).

e APY (Rendimiento Porcentaje Anual) o (Annual Percentage Yield): rendimiento que
ganas en ahorros.

¢ Consejo: En tarjetas de crédito mira APR. En cuentas de ahorro mira APY.

Monitorear y proteger tu crédito

3.7 Revisar Tu Crédito Regularmente

Puedes obtener un reporte gratis de cada burd una vez al afio en AnnualCreditReport.com.
Desde 2020, puedes revisarlos semanalmente sin costo.

74 Pasos a seguir:

e Revisa Equifax en enero, Experian en mayo, TransUnion en septiembre.
e Corrige nombres, direcciones y cuentas incorrectas.

e Disputa errores online o por correo certificado.

3.8 Configurar Alertas de Crédito
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Muchas apps bancarias y servicios gratuitos te notifican cambios en tu puntaje o nuevas

cuentas abiertas.
Consejo: Las alertas actuan como sistema de seguridad.

1. Atencion: Evita pagar por “aumentos inmediatos” o “reparaciones rapidas”. La mayoria son

estafas. Usa Unicamente servicios de monitoreo legitimos.

{74 Pasos a seguir:

e Activa alertas para nuevas consultas.

e Considera congelar tu crédito si no estas solicitando nada.

3.9 Protegerse Contra Robo de Identidad
El robo de identidad es uno de los delitos financieros de mayor crecimiento en los Estados

Unidos.

| Ejemplo:
Jorge vio una tarjeta nueva en su reporte que nunca abrié. Como revisa su crédito cada mes,

lo detectd rapido, congeld sus reportes y detuvo dafios mayores.

+ Consejo: Usa contrasefias complejas y activa la autenticacion de dos factores.

{74 Pasos a seguir:
Habilita 2FA o (verificacion de dos pasos) en cuentas financieras.

[ J
Si tu informacién se ve comprometida, presenta un informe ante la FTC en

[ ]
IdentityTheft.gov. (FTC significa la Comisién Federal de Comercio, una agencia del

gobierno que protege a los consumidores).

e Coloca una alerta de fraude por un ano en las tres buroés.

3.10 Evitar Estafas
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I\ Atencion: Muchos estafadores se hacen pasar por agentes de inmigracion o “asesores de
préstamos”. Usualmente presionan para que envies dinero rapido.

(74 Pasos a seguir:

e Nunca pagues por adelantado por un préstamo prometido.

e \Verifica agencias en ConsumerFinance.gov.

e Reporta estafas a la FTC o autoridades locales.

Recapitulacion de la Parte 3

Ahora ya sabes como convertir la organizacion financiera en fortaleza crediticia: administrar tu
dinero, controlar los intereses y proteger tu identidad.

Estos habitos son tu escudo y brujula—te ayudan a mantenerte seguro, ahorrar dinero y
mantener tu historia crediticia positiva mientras avanzas hacia convertirte en duefio de un
negocio.

+ Consejo final: El crédito saludable crece donde viven buenos habitos—presupuesta con

sabiduria, gasta con intencién y protégelo sin descanso.

CAPITULO 4 - Transicion de Principiante a Usuario
Avanzado de Crédito

Vista Previa de la Parte 4

En esta parte, aprenderas coémo fortalecer estratégicamente tu archivo crediticio, como
administrar multiples cuentas con madurez financiera y cdmo prepararte para financiamientos
importantes como autos, hipotecas o lineas de crédito comerciales.

4.1 Comprender la Combinacion de Tipos de Crédito

A los prestamistas les gusta ver que puedes manejar diferentes tipos de crédito de manera
responsable — tanto el crédito revolvente (como tarjetas de crédito) como el crédito a plazos
(como préstamos de auto o personales).
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Tipo de crédito Descripcion Efecto en el puntaje

Crédito revolvente Tarjetas de crédito, tarjetas de tiendas, Muestra tu manejo
lineas de crédito financiero del dia a dia
Crédito a plazos Préstamos de auto, estudiantiles o Muestra tu capacidad para
(Instalment) personales manejar pagos a largo
plazo

¢ Consejo: No necesitas demasiadas cuentas. Tener 2-3 tarjetas bien manejadas y 1
préstamo pequeio es suficiente para una mezcla saludable. Para un perfil fuerte: 3-5 tarjetas
+ un préstamo a plazos pequenos.

{4 Pasos a seguir:
e Mantén tus cuentas mas antiguas abiertas; la antigiedad del crédito es clave.

e Anfade un tipo de crédito nuevo cada 6—-12 meses, de manera responsable.

e Evita abrir varias cuentas a la vez; puede parecer desesperacion ante los prestamistas.

4.2 Manejar Multiples Cuentas con Sabiduria

| Ejemplo:

Hassan tiene dos tarjetas de crédito y un pequefo préstamo para auto. Usa una tarjeta para
comestibles (10 % de utilizacion), la otra para viajes (la paga en su totalidad cada mes) y su
préstamo de auto reporta pagos puntuales. En 12 meses, su puntaje subié de 690 a 752.

+ Consejo: Rota el uso de tus tarjetas cada mes para que cada cuenta se mantenga activa
en los reportes.

I\ Cuidado: Cerrar cuentas antiguas reduce tu promedio de antigiliedad de crédito, lo cual
puede bajar tu puntaje temporalmente. Quieres que tu edad promedio de crédito sea lo mas

alta posible, y también contar con la mayor cantidad posible de crédito disponible.

{74 Pasos a seguir:
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e Mantén la utilizacion por debajo del 30% en cada tarjeta.
e Paga el saldo total antes del vencimiento.

e Revisa tus reportes trimestralmente para confirmar que todo se reporta correctamente.

Prepararte Para Financiamientos Importantes

4.3 Préstamos de Auto

Los prestamistas de autos se enfocan en ingresos estables, bajas deudas y un puntaje de
crédito de al menos 660 para ofrecer condiciones favorables.

de ser aprobado.

. Consejo: Los pagos iniciales del 10-20% reducen los intereses y aumentan la probabilidad

{74 Pasos a seguir:

e Revisa tu puntaje tres meses antes de aplicar.

e Obtén una pre-aprobacion en una cooperativa de crédito — suelen ofrecer mejores
tasas de préstamos para autos que los concesionarios.

e Evita hacer multiples solicitudes en diferentes concesionarios; esto causa multiples
consultas duras. Asegurate de que, si estas solicitando financiamiento en un
concesionario, les indiques que solo hagan un solo consulta dura (hard pull) de tu
crédito. Los concesionarios son bien conocidos por hacer varias consultas duras en una
sola visita, lo que puede danar seriamente tu crédito. jMantente atento y firme!

| Ejemplo:

Priya construy6 crédito desde cero con una tarjeta asegurada. Tras 14 meses alcanzé un
puntaje de 700. Su credit union le aprobd un préstamo de auto de $15,000 a 6.2% APR,
ahorrandole $2,100 comparado con la oferta del concesionario.

4.4 Hipotecas (Préstamos para Casa)
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Comprar una casa suele ser el hito crediticio mas importante. Los prestamistas hipotecarios
evaltan el puntaje de crédito, la relacion deuda—ingreso (DTI) y la duracion de tu historial de
pagos.

Tipos de Hipotecas y Requisitos Comunes

Tipo de préstamo  Puntaje minimo Pago inicial Beneficio clave
FHA 580 3.5% Aprobaciones mas faciles
Convencional 620—640 5-20% Tasas competitivas

VA (militares) 580 0% Sin seguro hipotecario
USDA 640 0% Solo areas rurales

: Consejo: Revisa tu crédito 6 meses antes de aplicar. Reducir la utilizacion a <10% puede

aumentar tu puntaje rapidamente.

I\ Atenciéon: No abras nuevas cuentas durante el proceso de hipoteca. Incluso financiar
muebles puede causar negacion.

74 Pasos a seguir:

e Reune comprobantes de ingresos (W-2, talones de pago, declaraciones de impuestos).
e Ahorra para enganche + costos de cierre (3—5%).

e Mantén depdsitos constantes en una sola cuenta.

4.5 Préstamos Estudiantiles o de Educacion

Para muchos inmigrantes o sus hijos, los préstamos educativos son el primer gran crédito a
plazos.

» Consejo: Los préstamos federales NO requieren puntaje de crédito, pero los privados si.

{74 Pasos a seguir:

e Completa la forma de FAESA primero (para ayuda federal).
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Si el préstamo es privado, considera un co-firmante.

Paga los intereses desde temprano para reducir el costo final.

Construir Hacia Crédito Empresarial (Business Credit)

Después de que tu base de crédito personal sea sdlida, puedes comenzar a separar tus perfiles
de crédito personal y empresarial — algo esencial para los emprendedores.

El crédito empresarial es superior al crédito personal en todos los aspectos. Cuando construyes
el crédito empresarial de la manera correcta, puedes obtener las mejores ofertas posibles, y
los bancos comienzan a buscarte a ti, ofreciendo capital gratis o casi gratis para usar.

4.6 ; Por Qué el Crédito Personal Aun Importa en Financiamiento de
Negocios?

Los bancos suelen requerir garantia personal, especialmente para negocios nuevos. Eso
significa que tu crédito personal afecta directamente las aprobaciones comerciales.

2L

Consejo: Apunta a 700+ antes de solicitar lineas o tarjetas comerciales.

74 Pasos a seguir:

Establece legalmente tu negocio ante la Secretaria de Estado de tu estado o de otro
estado donde decidas abrir tu empresa (LLC o Corporacion).

Obtén un EIN (Numero de Identificacion del Empleador) del IRS.
Abre una cuenta bancaria comercial a nombre de tu empresa.

Solicita un Namero DUNS (Data Universal Numbering System) a través de Dun &
Bradstreet — este es el “ID de crédito” de tu negocio.

4.7 Construir Crédito Empresarial Desde Cero

Paso

Accion Resultado
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1 Abrir una cuenta bancaria comercial y cuentas con Crea historial de pagos

proveedores

2 Obtener lineas de crédito pequefias net-30 (pagar  Construye el archivo de
a proveedores dentro de 30 dias) crédito empresarial

3 Usar tarjetas de crédito empresariales de manera  Agrega datos revolventes

responsable

4 Revisar tus reportes de crédito empresarial cada Monitorea el crecimiento
trimestre

+ Consejo: Proveedores como Uline, Quill y Grainger reportan a D&B.

BONO: Para una comprensiéon mas completa de como establecer y hacer crecer el crédito
empresarial, mira este seminario web pregrabado de Otro Financial.

1. Cuidado: No mezcles gastos personales y empresariales; esto confunde los registros y
debilita ambos perfiles.

{74 Pasos a seguir

e Paga a los proveedores temprano. Un buen puntaje viene de pagar a tiempo. Un
puntaje perfecto viene de pagar antes. Paga a tus proveedores 10 dias antes.

e Mantén consistentes la direccion y el nimero de teléfono de tu negocio en todos los
registros.

e A medida que tu negocio madura, solicita lineas de crédito comerciales pequeias o
financiamiento de equipo.
Con el tiempo, las decisiones de crédito y financiamiento se basaran en la capacidad del

negocio para pagar sus cuentas, y ya no en tu capacidad personal para pagarlas.

I\ Atenciéon: No mezcles gastos personales y empresariales.

Comportamiento Estratégico de Crédito para el Exito a
Largo Plazo

4.8 Como Programar Solicitudes de Crédito
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Cada solicitud genera una consulta dura (2-5 puntos menos).
¢ Consejo: Agrupa tus solicitudes (auto, hipoteca) para minimizar impacto.
"4 Pasos a seguir
e Revisa tu crédito 2-3 meses antes de compras importantes.

e Solicita crédito solo cuando seas buen candidato.

e Deja 6 meses entre otras solicitudes.

4.9 Mantener Utilizacion Ultra-Baja (<10%)
Quienes obtienen los mejores puntajes mantienen su utilizacion por debajo del 10%.

| Ejemplo:

Si tu limite total es de $2,000, procura mantener tus saldos por debajo de $200. Pagar a mitad

del ciclo (antes de que cierre el estado de cuenta) garantiza saldos reportados mas bajos.

¢ Consejo: Paga tu tarjeta ANTES del cierre del estado de cuenta para que el burd vea un
saldo mas bajo.

4.10 La Regla 6-12-24
Un plan excelente para mantener tu crédito saludable:
e 6 meses: cero pagos atrasados
e 12 meses: utilizacién <30%
e 24 meses: sin cerrar cuentas ni nuevas consultas duras

Esta disciplina constante les indica a los prestamistas que eres una persona madura, estable y
confiable.

Preparacion para Futuros Hitos Financieros
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Meta Tiempo estimado Enfoque crediticio

Comprar auto 6-12 meses Mejorar historial de pagos
nn5

Comprar casa 12-24 meses Reducir DTI, evitar nuevas
deudas

Empezar negocio 18-36 meses Construir crédito personal y
empresarial

Expandir negocio 36+ meses Lineas de crédito fuertes

¢ Consejo: Trata tu crédito como un pasaporte financiero: mantenlo vigente, sélido y

respetado.

Recapitulacion de la Parte 4

A estas alturas, has pasado de entender y establecer el crédito a dominar el arte de usarlo
estratégicamente. Ya sea que tu meta sea comprar tu primera casa, obtener un auto confiable
o lanzar un negocio prospero, tu crédito cuenta una historia de responsabilidad y resiliencia.

« Consejo final: El crédito no es solo un numero — es un reflejo de tus habitos. Sigue
fortaleciendo esos habitos, y los prestamistas competiran por trabajar contigo.

Capitulo 5 — Entender el Financiamiento Empresarial y
Cémo Calificar

Vista Previa de la Parte 5

Has construido un crédito personal sélido, has aprendido a manejar tus cuentas
estratégicamente e incluso has comenzado a establecer crédito empresarial. Ahora es
momento de desbloquear el siguiente nivel: el financiamiento.

En este capitulo, descubriras coémo calificar para préstamos comerciales, entender las
expectativas de los prestamistas y posicionar tu empresa para obtener aprobaciones —
incluso si eres nuevo en el sistema financiero de los Estados Unidos. El acceso al capital es
una de las barreras mas grandes para los inmigrantes que desean comenzar o expandir un
negocio en los Estados Unidos.
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En esta parte aprenderas cémo funciona el financiamiento empresarial, qué buscan los
prestamistas y como prepararte estratégicamente para obtener aprobaciéon — incluso si recién
estas construyendo tu crédito.

5.1 Las Tres Vias de Financiamiento

Existen tres rutas principales para obtener financiamiento para tu negocio:

Tipo Ejemplos Ideal Para
Préstamos Bancos, cooperativas de Crédito establecido e ingresos
tradicionales crédito, préstamos SBA constantes
Financiamiento Prestamistas en linea, Negocios nuevos, crédito moderado,
alternativo plataformas fintech empresas con menos de dos afos

Basado en relaciones Bancos comunitarios, CDFIs, Negocios de inmigrantes o startups
prestamistas privados

¢ Consejo: No asumas que los bancos grandes son tu unica opcién — los prestamistas
locales y sin fines de lucro a menudo aprueban a recién llegados con historial crediticio
limitado.

¢ BONO — Claves para Triunfar con Tarjetas de Crédito Empresariales: Comienza con
Bancos de Relacion

Incluso si tu negocio es nuevo, bancos como Chase, Bank of America y Wells Fargo suelen
aprobarte mas rapido si:

(74 Ya tienes una cuenta personal o comercial con ellos.
"4 Mantienes un balance promedio de $1,000-$5,000 durante 60-90 dias.

— Esto les permite pre-calificarte internamente sin “hard pulls” (consultas duras).
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5.2 Como Evaluan los Prestamistas las Solicitudes
Empresariales

Los prestamistas usan los “5 Cs del Crédito” para decidir quién califica:

(o Significado Qué Buscan

Character (Caracter) Confiabilidad y reputacion Informes de crédito personales y
empresariales

Capacity (Capacidad) Habilidad para pagar Flujo de caja, estados financieros

Capital (Capital) Tu propia inversion Pago inicial o capital del duefio

Collateral (Colateral) Activos que respaldan el préstamo Propiedades, equipo, ahorros

Conditions (Condiciones) Riesgo del mercado y propésito del Situacién econdmica y plan de negocio
préstamo

| Ejemplo:

Sofia solicité un préstamo de $30,000 para equipo. Su puntaje de crédito personal era 705, su
negocio mostraba depdsitos constantes, y ofrecié un 25% de pago inicial. Fue aprobada en 5
dias con un APR de 9.8%, porque los 5 Cs eran soélidos.

« Consejo: Un crédito personal fuerte mejora el componente de Caracter (Confiabilidad y
reputacion), uno de los mas importantes para negocios nuevos.

5.3 Prepara tu Negocio para Ser “Aprobado por Prestamistas”

Antes de aplicar, tu negocio debe verse legitimo y consistente en todas las plataformas.
{74 Pasos a Seguir

e Registra tu negocio legalmente (LLC, Corporacion o Empresa Unipersonal).

e Obtén un Numero de Identificacién del Empleador (EIN) del IRS.
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Registra tu negocio ante la Secretaria de Estado en el estado de tu eleccion (No estas
obligado a registrarte en el estado donde vives; puedes elegir registrarte en otros
estados como Texas, Utah o Florida, que facilitan los tramites para negocios).

Abre una cuenta bancaria comercial a nombre de tu empresa. No mezcles tus fondos
personales con los fondos del negocio.

Crea un correo electrénico profesional, un sitio web y un niumero de teléfono.

Asegurate de que la direccion de tu negocio esté escrita exactamente igual en todos

los registros, licencias y cuentas bancarias.

I, Cuidado: Detalles inconsistentes entre tu banco, tus declaraciones de impuestos y las
agencias de crédito empresarial pueden provocar rechazos automaticos.

+ Consejo: Piensa en tu negocio como en una persona — necesita una identificacién, una
historia y una reputacion.

5.4 Construyendo los Reportes de Crédito Empresarial

Existen tres principales burds de crédito empresarial:

Buré Producto Principal Rango de Puntaje
Dun & Bradstreet PAYDEX Score 0-100
Experian Business Intelliscore Plus 0-100

Equifax Business Business Credit Risk Score 101-992

_J Pasos a Seguir

Solicita tu Niumero DUNS de D&B (gratis).

Abre cuentas con proveedores que reporten a los burds de crédito empresarial (por
ejemplo: Uline, Quill, Grainger).

Paga temprano — no solo a tiempo, sino 10 dias antes.
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e Monitorea tus puntajes cada trimestre usando Nav.com o directamente con cada buro.

¢ Consejo: Un puntaje PAYDEX por encima de 80 indica excelente confiabilidad en los
pagos.

5.5 Estableciendo la Documentacion Financiera

Los prestamistas quieren ver registros claros y organizados — incluso para préstamos
pequefos.
Documento Por Qué Importa
Plan de Negocios Explica metas, mercado y estrategia de pago
Estados Financieros Muestran rentabilidad y flujo de caja
Declaraciones de Impuestos (2 afios) Confirman ingresos estables
Estados Bancarios (3—6 meses) Verifican depdsitos consistentes

I\ Cuidado: Los registros incompletos o escritos a mano son una sefial de alerta. Mantén todo
digital y listo para compartir.

¢ Consejo: Usa software contable como QuickBooks, Wave o FreshBooks para mantenerte

organizado.

Tipos de Financiamiento Empresarial

5.6 Préstamos de la Small Business Administration (SBA)

La SBA no presta dinero directamente — garantiza una parte de tu préstamo a través de
bancos asociados, reduciendo su riesgo.

Programa Monto del Préstamo  Ideal Para

SBA 7(a) Hasta $5 millones Capital de trabajo, expansion, bienes raices
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SBA Microloan  Hasta $50,000 Startups o equipo pequefio

SBA 504 Hasta $5.5 millones Activos mayores o propiedades comerciales

¢« Consejo: Los préstamos SBA tardan mas en procesarse (hasta 90 dias), pero ofrecen

tasas bajas y plazos largos de pago (10-20 afos, dependiendo del tipo de préstamo).

(74 Pasos a Seguir

e Revisa los prestamistas aprobados por la SBA cerca de ti. Usa filtros por estado para
encontrar prestamistas y micro prestamistas autorizados.

e Prepara un plan de negocios sélido y tus declaraciones de impuestos. Para recibir
asistencia gratuita para crear tu plan de negocio, encuentra un mentor de SCORE
(www.score.org) o un asesor de SBDC (Small Business Development Center)
(www.americassbdc.org). Ambas organizaciones ofrecen mentoria y ayuda gratuita para
quienes desean iniciar un negocio. Seguramente hay una cerca de ti.

e Preparate para una verificacion de crédito personal y una garantia personal.

5.7 Micropréstamos y CDFls

Las Instituciones Financieras de Desarrollo Comunitario (CDFIs) se especializan en prestatarios
desatendidos, incluyendo inmigrantes.

| Ejemplo:
José abrid un camion de comida. Sin historial de crédito empresarial en EE. UU., una CDFI

aprobd un micropréstamo de $15,000 al 10.5% después de revisar su ITIN y seis meses de
depdsitos constantes por ventas.

¢ Consejo: Muchas CDFIs también ofrecen mentoria y asesoria gratuita de crédito.
{74 Pasos a Seguir

e Busca CDFls en tu estado en CDFIFund.gov.

e Lleva prueba de ingresos consistentes y un plan de pago.

e Construye una relacion — a menudo te apoyan nuevamente conforme tu negocio crece.
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5.8 Prestamistas en Linea y Fintech

Plataformas como Fundbox, BlueVine y OnDeck ofrecen financiamiento rapido usando datos
alternativos como tu flujo de caja, no solo tu puntaje de crédito. Otro nombre para este tipo de
financiamiento es Merchant Cash Advance (MCA), Cash Advance or Capital Advance.
Técnicamente no es un préstamo, sino un adelanto basado en los ingresos de tus tarjetas de
crédito.

Este tipo de financiamiento es ilegal en Texas, y la SBA ya no otorga préstamos para ayudar
a duefios de negocios a salir de estas trampas financieras. Este tipo de productos se
consideran depredadores, y salir de ellos es muy dificil. Deben ser el ultimo recurso de
cualquier prestatario.

¢ Consejo: Pueden ayudar en situaciones de emergencia a corto plazo — pero compara las
tasas con mucho cuidado.

I\ Cuidado: Algunos adelantos requieren pagos diarios o semanales, lo que puede afectar
severamente tu flujo de caja.

{74 Pasos a Seguir
e Compara multiples ofertas en plataformas como Fundera o Lendio.

e Revisa el costo total de pago (APR + tarifas).

e Usalos solo para emergencias, no para operaciones continuas ni para cubrir pérdidas
del negocio.

5.9 Tarjetas de Crédito Empresariales y Lineas de Crédito

Estas herramientas flexibles ayudan a manejar gastos y obtener recompensas mientras
construyes tu perfil crediticio.

Producto Propésito Limite Promedio

Tarjeta de Crédito Empresarial
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(puede estar disponible después de 90 dias Compras diarias, viajes, $2,000-$25,000
en operacion) recompensas

Linea de Crédito Empresarial

(puede estar disponible después de 24 Cubrir brechas de flujo de $5,000-$250,000
meses en operacion) caja a corto plazo

+ Consejo: Mantén el uso por debajo del 30% y paga el balance completo cada mes. La

utilizacion reportada aun puede afectar tu crédito personal si diste una garantia personal.

{74 Pasos a Seguir

Si tu negocio tiene menos de 6 meses, abre una cuenta de construccién de crédito empresarial
0 una tarjeta asegurada:

e = NAV Business Boost Plan (reporta mensualmente a los 3 buros)
e = Tillful Business Credit Card (sin garantia personal, reporta a Experian Business)
e = Capital One Spark Classic (buena tarjeta inicial, reporta a crédito personal y

empresarial)

Verifica si Calificas al Instante

Algunos prestamistas permiten pre-calificar sin consulta dura — Usalos para verificar tu
elegibilidad de manera segura:

e = Tarjetas Amex Business (soft pull hasta la aprobacion)
e = Capital One Spark (herramienta de pre aprobacién con soft check)
e = Divvy (usa datos de ingresos, no puntaje de crédito)

Como Fortalecer tu Solicitud de Financiamiento
Empresarial
5.10 Demuestra Fortaleza en el Flujo de Caja

A los prestamistas les encanta la consistencia — incluso depdsitos pequefios pero regulares
generan confianza.

| Ejemplo:
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El negocio de catering de Fatima mostraba depodsitos mensuales de $4,000-$5,000 sin
sobregiros. Su flujo constante le otorgé una linea de crédito de $20,000 después de solo 9
meses operando.

"4 Pasos a Seguir

Deposita todas las ventas en tu cuenta bancaria empresarial (no mezcles fondos
personales).

Mantén un balance minimo equivalente a un mes de gastos.

Usa software contable para rastrear ingresos y gastos.

5.11 Reduce Tus Deudas Personales y Empresariales

¢ Consejo: Los prestamistas revisan el DTI Global — |la combinaciéon de tus obligaciones

personales y empresariales.

{74 Pasos a Seguir

L

Reduce crédito revolvente. Paga primero los balances pequefios.

Prioriza las tarjetas con alta utilizacion.

Mantén el uso por debajo del 30% por tarjeta.

Solicita aumentos de linea en lugar de adquirir nueva deuda — mejora tus ratios al
instante.

Considera micropréstamos SBA o préstamos pequefios para reemplazar adelantos
depredadores (MCAs).

Aumenta los ingresos del negocio: agrega nuevos clientes, suscripciones u ofertas en
linea.

Evita nueva deuda personal: no tomes préstamos de auto ni nuevas tarjetas mientras
te preparas para solicitar crédito empresarial.

Solicita pagos mensuales mas bajos o ajustes de tasa de interés cuando sea posible.

» Consejos Adicionales

Si tu negocio te paga un salario o retiro de duefio regular, documéntalo.

Esto aumenta tus ingresos verificables, reduciendo automaticamente tu ratio DTI
durante la evaluacioén crediticia.
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5.12 Presenta un Plan de Negocios Sélido

Un plan simple, con numeros reales, puede hacerte destacar.

Seccion Qué Incluir
Resumen Ejecutivo Qué hace tu negocio y para qué necesita financiamiento
Analisis de Mercado Quiénes son tus clientes
Plan Financiero Proyeccion de ventas, gastos y cronograma de pago
Gestion Experiencia y antecedentes del equipo

¢« Consejo: Mantenlo en 8-10 paginas maximo. Usa elementos visuales (graficos, tablas) —
los prestamistas buscan claridad rapida. Utiliza un mentor gratuito de SCORE.org o de un
capitulo del SBDC. Sus mentores y asesores estan ahi para ayudarte a iniciar y hacer crecer tu
negocio.

5.13 Construye Relaciones Antes de Necesitarlas

Una CDFI es una institucion financiera especializada que brinda crédito, capital y servicios
financieros a comunidades desatendidas y a personas que a menudo no pueden acceder a
préstamos bancarios tradicionales.

Se enfocan en ayudar a:

e Pequefas empresas en areas de bajos ingresos o econdmicamente desfavorecidas
e Emprendedores con historial crediticio limitado
e Proyectos comunitarios como vivienda asequible o desarrollo local

+ Consejo: Visita tu banco local o una CDFI| antes de aplicar. Presenta tu negocio, muestra
tu progreso y pregunta por programas futuros.

| Ejemplo:
Miguel abrié una cuenta en una cooperativa de crédito local y deposité $500 mensuales

durante un aio. Cuando solicité un préstamo inicial de $10,000, el banquero ya conocia su
historial — y su aprobacién tomo solo 48 horas.

(4 Pasos a Seguir
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e Asiste a eventos comunitarios de negocios.
e Mantén a tu banquero actualizado cada trimestre.

e Trata a tu prestamista como un socio, no como un guardian.

e Unete a tu Camara de Comercio local y participa en eventos para ampliar tus
oportunidades de networking. Estas pueden ser excelentes oportunidades para crear
nuevas conexiones comerciales.

Recapitulacion de la Parte 5

Al combinar la fortaleza de tu crédito personal con unas finanzas empresariales organizadas,
pasas de ser un “prestatario de alto riesgo” a un “emprendedor listo para recibir
financiamiento.”

El financiamiento no es suerte — es tu preparacion encontrandote con la oportunidad.

¢ Consejo Final: Avanza lentamente, documenta todo y trata cada pago como una promesa

cumplida. Los bancos no prestan a la perfeccion; prestan a la consistencia.

Este capitulo trata de lo que sucede después de obtener financiamiento: codmo manejar tu
nuevo crédito empresarial, mantener la confianza del prestamista y prepararte para la
expansion.

PARTE 6 - Comprendiendo la Gestiéon del Crédito
Empresarial

Vista Previa de la Parte 6

Has aprendido cédmo construir y fortalecer el crédito, calificar para financiamiento empresarial y
entender lo que buscan los prestamistas. Ahora que el capital esta fluyendo, el siguiente paso
es protegerlo, hacerlo crecer y usarlo estratégicamente. Este capitulo te ensefiara como
administrar cuentas de crédito empresarial, equilibrar el flujo de caja y prepararte para
expandirte, evitando las trampas que hunden a muchos nuevos emprendimientos.

6.1 Qué Significa Realmente el Crédito Empresarial
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El puntaje de crédito de tu negocio refleja el comportamiento financiero de tu empresa — qué
tan puntualmente pagas, como utilizas tus lineas de crédito y cuan estables se ven tus
operaciones para terceros.

Burd Rango de Puntaje Rango Saludable
Dun & Bradstreet PAYDEX 0-100 80+
Experian Intelliscore 0-100 76+
Equifax Business 101-992 700+

¢ Consejo: Un puntaje PAYDEX de 80 o mas indica a los prestamistas que pagas tus facturas

antes o en la fecha de vencimiento. Ese es un puntaje muy solido y te posiciona bien para
obtener crédito empresarial.

{74 Pasos a Seguir

e Paga cada factura por adelantado si es posible (idealmente 10 dias antes de la fecha de
vencimiento).

e Revisa tus reportes empresariales cada trimestre en Nav.com.

e Mantén al menos 3-5 cuentas activas de proveedores que reporten.

6.2 Como el Crédito Empresarial es Diferente del Crédito Personal

Caracteristica Crédito Personal Crédito Empresarial

Burés de Reporte Experian, Equifax, D&B, Experian Business, Equifax
TransUnion Business

Rango de Puntaje 300-850 0-100 0 101-992

Acceso Publico Privado A menudo visible publicamente

Impacto de la Utilizacion Alto Moderado
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Peso del Historial de Pago Muy Alto Extremadamente Alto

I, Cuidado: Los puntajes empresariales son mas sensibles a pagos tardios que los
personales — incluso una sola factura vencida puede bajar tu puntaje 10-20 puntos.

+ Consejo: Configurar pagos automaticos o recordatorios en tu calendario para cada fecha
de vencimiento con tus proveedores.

6.3 Separar las Finanzas Personales y Empresariales
Mezclar cuentas es uno de los errores mas comunes entre nuevos empresarios.

"4 Pasos a Seguir
e Usa cuentas bancarias comerciales dedicadas (cheques y ahorros).
e Pagate un salario, en lugar de usar la tarjeta del negocio para gastos personales.
e Presenta los impuestos de tu entidad comercial por separado.
| Ejemplo:
Andrea manejaba su boutique en linea completamente desde su cuenta personal (una practica
equivocada llamada “combinacion” de fondos). Cuando solicit6 un préstamo, los
prestamistas no pudieron verificar su flujo de caja empresarial. Después de abrir cuentas

comerciales y mantener registros limpios durante seis meses, calificé para una linea de crédito
de $25,000.

Gestionar el Flujo de Caja como un Profesional

6.4 El Ciclo del Flujo de Caja

El flujo de caja rastrea como entra y sale el dinero de tu negocio. Un flujo de caja positivo
asegura que las facturas se paguen, los empleados reciban su salario y el crédito se mantenga
saludable.

Etapa Descripcion Objetivo
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Entradas Ventas, inversiones, préstamos Incrementar mediante marketing y ventas

Salidas Gastos, pagos de préstamos, Controlar mediante presupuesto
impuestos
Flujo Neto Entradas — Salidas Mantener un balance mensual positivo

¢ Consejo: El flujo de caja —no la ganancia— determina la supervivencia. Puedes ser

rentable “en papel” pero estar sin dinero en la realidad.

"4 Pasos a Seguir

e Pronostica los proximos 3 meses de gastos.
e Mantén una reserva minima de un mes de gastos.

e Registra todos los pagos usando software como QuickBooks o Wave.

6.5 La Regla 50/30/20 para los Negocios

Al igual que en el presupuesto personal, puedes dividir los ingresos de tu negocio de manera
inteligente.Por ejemplo, si los ingresos mensuales de tu negocio son $10,000, podrias
utilizarlos de esta forma:

Categoria Porcentaje Propésito

50% Costos Operativos Renta, suministros, némina ($5,000)

30% Crecimiento Marketing, expansion, nuevas contrataciones
($3,000)

20% Ganancias y Reservas  Ahorros, impuestos, fondo de emergencia ($2,000)

Este enfoque mantiene tu negocio estable, en crecimiento y preparado para imprevistos.

+ Consejo: Siempre pagate a tu “yo del futuro” — ahorra para impuestos y tiempos de baja

actividad.
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6.6 Evitar Errores Comunes en el Flujo de Caja
I\ Cuidado:
e Depender demasiado de un solo cliente.

e Gastar en exceso después de recibir un nuevo financiamiento.
e |gnorar facturas retrasadas.

(7] Pasos a Seguir

e Establece claramente los términos de pago con tus clientes (Net-15, Net-30).
e Da seguimiento rapidamente a las facturas vencidas.
e Automatiza los pagos recurrentes para evitar retrasos con proveedores.

e Registra todas las transacciones del negocio usando software contable para mayor
transparencia.

Escalar Sin Poner en Riesgo tu Crédito

6.7 Crece Gradualmente

| Ejemplo:

El negocio de limpieza de Ravi paso6 de $5,000 a $20,000 en contratos mensuales.

En lugar de tomar un préstamo de $100,000, us6 una linea de crédito de $20,000 y reinvirtio
las ganancias cada mes — manteniendo un historial de pago perfecto y reduciendo su deuda a
largo plazo.

financiada con préstamos constantes.

. Consejo: La expansion financiada con ganancias es mas saludable que la expansién

{74 Pasos a Seguir

e Aumenta los limites de crédito solo cuando tus ingresos puedan cubrir los pagos.
e Evita préstamos superpuestos.

e Usa las lineas de crédito para necesidades temporales, no para gastos permanentes.

135



6.8 Mantén Relaciones con los Prestamistas

v Consejo: Los prestamistas prefieren prestatarios frecuentes que se comuniquen
abiertamente. Incluso si tienes meses lentos, informar a tu prestamista construye confianza.

"4 Pasos a Seguir
e Programa una revision anual con tu banquero.
e Comparte tus estados financieros actualizados.
e Pregunta por aumentos de limite o mejores términos.
| Ejemplo:
La empresa de logistica de Félix enviaba resumenes trimestrales a su prestamista

CDFI.Cuando solicité un préstamo de expansion de $50,000, fue aprobado inmediatamente
gracias a su transparencia constante.

6.9 Gestionar la Relacion Deuda-Ingresos

Tu indice de Cobertura del Servicio de la Deuda (DSCR) mide qué tan cémodamente
puedes hacer tus pagos de deuda y pagarte un salario razonable.

El DSCR te dice si un negocio gana lo suficiente para pagar su préstamo.
Es como preguntar: “Por cada $1 que le debo al banco, ¢ cuantos doélares gano?”

e DSCR = 1.25 significa que ganas $1.25 por cada $1 que debes — buen margen.
e DSCR =1.00 significa que ganas exactamente lo que debes — punto de equilibrio.

e DSCR < 1.00 significa que no ganas lo suficiente para cubrir el pago del préstamo.

¢ Consejo: Un DSCR de 1.25 o mas significa que ganas 25% mas que tus obligaciones
totales de deuda — el estandar que prefieren los prestamistas.

{74 Pasos a Seguir

e Recalcula tu DSCR cada trimestre.
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e Reinvierte ganancias para mejorar el indice.

e Paga deudas a corto plazo de manera anticipada.

Monitoreo y Mejora de los Puntajes de Crédito
Empresarial

6.10 Factores Clave que Impulsan los Puntajes de Crédito Empresarial

Factor Peso
Historial de Pagos 35%
Utilizacion de Crédito 20%
Antiguedad de la Empresa 15%
Registros Publicos (Gravamenes, Sentencias) 15%
Riesgo de la Industria y Tendencias de Ingresos 15%

+ Consejo: Incluso los proveedores pequenos pueden afectar tu puntaje — paga siempre a

cada proveedor puntualmente o por adelantado.

"4 Pasos a Seguir

e Revisa tus reportes cada 90 dias.
e Disputa errores directamente con los burds.

e Mantén consistente la informacion de tu negocio en linea y en directorios.

6.11 Manejo de Errores en el Reporte de Crédito

I, Cuidado: Si ves cuentas que no son tuyas, pagos que no aparecen actualizados o
informacion incorrecta de tu empresa, actua rapidamente.

{74 Pasos a Seguir
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e Reune documentacion (facturas, recibos, correos electronicos).
e Presenta disputas con D&B, Experian Business o Equifax Business.
e Da seguimiento cada 30 dias hasta que se corrija.

» Consejo: Mantén un “archivo de crédito” — una carpeta digital con cada estado de
cuenta y correspondencia.

6.12 Aprovechar un Buen Crédito para Obtener Mejores Términos

Una vez que tu puntaje mejore, puedes negociar tasas mas bajas y lineas de crédito mas
grandes.

| Ejemplo:
El puntaje PAYDEX del restaurante de Maya subio de 75 a 85 en un afio.Gracias a esa mejora

y a la reduccién en el riesgo percibido, su prestamista redujo la tasa de su préstamo de 11% a
8.5%, ahorrandole $2,400 al afio.

"4 Pasos a Seguir

e Solicita revisiones de tasas de interés cada 12 meses.
e Pide a los proveedores limites de crédito mas altos.

e Usa tu puntaje mejorado como apalancamiento para mejores términos de
arrendamiento o equipo.

e Reduce gastos innecesarios y optimiza operaciones para mejorar tu ingreso neto
operativo (NOI).

Planificacion para un Crecimiento Sostenible

6.13 Diversifica tus Fuentes de Crédito

¢ Consejo: Tener multiples tipos de crédito — como lineas comerciales (frade lines), una

tarjeta de crédito empresarial y una linea de crédito pequefia — aumenta la resiliencia de tu
negocio.
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(7] Pasos a Seguir

e Agrega nuevas cuentas de proveedores cada 6-12 meses.
e Usa el crédito estratégicamente para expansion, no para supervivencia.

e Mantén la deuda empresarial por debajo del 30% de los ingresos anuales.

6.14 Crea un Plan de Crecimiento de 12 Meses

Meta Trimestre Accién
Aumentar ingresos 20% Q1-Q2 Lanzar una nueva linea de
servicios
Reducir gastos 10% Q2 Negociar contratos con
proveedores
Aumentar el puntaje de crédito Q3 Pagar facturas por adelantado

empresarial 10 puntos

Preparar un préstamo para expansion Q4 Actualizar estados financieros y
proyecciones

¢ Consejo: Revisa tus metas mensualmente y ajusta segun sea necesario — la agilidad

mantiene fuerte tu crédito y tu negocio.

6.15 Construyendo un Legado de Crédito

Los habitos que construyes hoy determinan como escalara tu negocio mafana.Un crédito
sélido desbloquea mejores tasas de seguro, mejores términos con proveedores y mayor
confianza de inversionistas.

¢ Consejo Final: Trata el crédito de tu negocio como la reputacion de tu negocio —

protégelo ferozmente, nutrelo constantemente y te abrira puertas que ni sabias que
existian.
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Recapitulacion de la Parte 6

Al dominar la gestion del crédito empresarial, has pasado de la supervivencia al crecimiento
estratégico. Ahora sabes como equilibrar la deuda, sostener el flujo de caja y mantener a los
prestamistas dispuestos a apoyar tu camino.

Tu proximo paso es escalar — de manera responsable, sostenible y rentable.

CAPITULO - 7 Preparacion para una Expansién
Sostenible

Vista Previa del Capitulo 7

Has aprendido como manejar el crédito empresarial de manera responsable, controlar el flujo
de caja y construir la confianza de los prestamistas.

Ahora, a medida que tus operaciones crecen, el desafio cambia: ya no se trata solo de obtener
financiamiento, sino de mantener un crecimiento sostenible.

Este capitulo te ensefia como escalar estratégicamente—expandiendo ingresos, equipo y
alcance, mientras mantienes la disciplina financiera que protege tu crédito y tu libertad
empresarial.

7.1 El Momento Correcto para Escalar

Escalar demasiado pronto es una de las razones mas comunes por las que los negocios
colapsan dentro de los primeros dos afnos. Antes de expandirte, hazte estas tres preguntas:

1. ¢La demanda de mis clientes es consistente y esta aumentando?
2. ¢Tengo un flujo de caja predecible durante al menos 6 meses?

3. ¢Miequipo y mis sistemas pueden manejar mas volumen sin desbordarse?

¢ Consejo: El crecimiento no se trata de hacerse mas grande — se trata de hacerse mas

fuerte y mas eficiente.
| Ejemplo:

Esteban manejaba un servicio de limpieza que crecio de 5 a 15 clientes en seis meses.
En lugar de contratar rapidamente, primero invirtié en software de programacién para optimizar
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las operaciones. Cuando finalmente contratd a dos limpiadores adicionales, su margen de

ganancia aument6 de 22% a 30%.

{74 Pasos a Seguir

e Rastrea la retencion de clientes y la demanda durante 3—-6 meses.

e Fortalece tus sistemas (facturacién, servicio al cliente, cadena de suministros).

e Expande solo cuando puedas mantener la calidad y la confiabilidad.

7.2 Establecer Sistemas Escalables

Antes de expandir tu base de clientes, estandariza tus procesos.

Sistema Por Qué Importa

Contabilidad Mantiene un registro claro de ganancias y
pérdidas

CRM Rastrea clientes y prospectos

Operaciones Mejora la eficiencia

Pagos Simplifica la facturacién

Herramienta para Escalar

QuickBooks, Xero

HubSpot, Zoho CRM
Asana, Trello

Stripe, Square

I, Cuidado: Sin sistemas documentados, el crecimiento rapido se convierte en caos.

Escribe manuales operativos simples para tareas repetitivas.

{74 Pasos a Seguir

e |dentifica las tareas repetitivas.

e Automatizalas o delégalas.

e Documenta los flujos de trabajo por escrito o en formato de video.

7.3 Contratar con Disciplina Financiera

Las nuevas contrataciones pueden multiplicar las ganancias o drenar recursos.
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¢« Consejo: Contrata primero para roles que generan o protegen ingresos (ventas,
operaciones, atencion al cliente).

| Ejemplo:
La startup de entregas de David contrat6é un asistente administrativo antes de contratar a otro

conductor. Las entregas se retrasaron, afectando los ingresos. Después de reestructurar,
contratar a un conductor agregé $6,000 en ventas mensuales.

(7] Pasos a Seguir

e Crea descripciones de puestos claras, vinculadas al ROI.
e Externaliza tareas no esenciales antes de contratar personal fijo.

e Revisa la nédmina mensualmente en relacién con los ingresos.

Aprovechar el Crédito para Oportunidades de
Crecimiento

7.4 Usar el Crédito Estratégicamente

El crédito no es solo para emergencias — es un multiplicador de crecimiento cuando se usa
sabiamente. Usalo para inversiones de corto plazo con alto retorno como camparias de
marketing, inventario o mejoras tecnolégicas.

« Consejo: Combina el tipo de crédito con el tipo de necesidad:

e Usa tarjetas de crédito para gastos a corto plazo, idealmente cuando las usas para
ganar millas aéreas o recompensas cash-back y sabes que puedes pagarlas cada mes.

e Usa lineas de crédito para capital de trabajo estacional.

e Usa préstamos a plazos para inversiones a largo plazo.

I\ Cuidado: Usar préstamos a largo plazo para gastos diarios puede crear dependencia y
escasez de efectivo.

{74 Pasos a Seguir

e Revisa las proyecciones de flujo de caja antes de endeudarte.
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e Calcula el ROI para cada uso del crédito.

e Mantén plazos de pago mas cortos que los ciclos de beneficio.

BONO: ;Qué es el “ROI" y cdmo se calcula?

ROI (Retorno sobre la Inversién) significa cuanto ganas en comparacion con cuanto gastas.
La formula simple es:

ROI = (Ganancia + Costo) x 100

Ejemplo:

Inviertes $1,000 en un proyecto y ganas $1,200.

Tu ganancia es $200, entonces:

ROI = ($200 + $1,000) x 100 = 20%

Por lo tanto, tu ROl es 20%, lo que significa que ganaste 20% mas de lo que invertiste.

7.5 Negociar Mejores Términos

Una vez que tu negocio muestra ingresos constantes y crédito sélido, los prestamistas estan
dispuestos a competir por tu negocio.

| Ejemplo:
La tienda en linea de Lina aumenté sus ventas anuales de $120,000 a $220,000 y mejoré su

puntaje PAYDEX a 85. Cuando solicité refinanciamiento, su nuevo prestamista le ofrecié una
tasa del 7% en lugar del 12%, ahorrandole $8,500 por afio.

"4 Pasos a Seguir

e Prepara un resumen de una pagina con tus métricas recientes de crecimiento.
e Compara ofertas de al menos tres prestamistas.

e Solicita reducciones de tasa de interés cada 12-18 meses.

¢ Consejo: Usa una presentacion profesional — estados financieros limpios, plan de

negocios y proyecciones de crecimiento — para obtener mejores ofertas.
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7.6 Mantener una Mezcla Saludable de Crédito

Los prestamistas prefieren negocios que demuestran un uso responsable de diferentes tipos de
crédito.

Tipo de Crédito Propésito Uso Ideal

Lineas Comerciales Bienes/servicios de Construir relaciones
(Trade Lines) proveedores

Tarjeta de Crédito Gastos diarios Obtener recompensas y
Empresarial construir puntaje

Linea de Crédito Apoyo al flujo de caja Caidas a corto plazo

Préstamo a Plazo Equipo o expansion Inversion a largo plazo

(Term Loan)

I\ Cuidado: Demasiadas cuentas abiertas pueden dafiar tu puntaje o crear tentacion de
gastar de mas.

"4 Pasos a Seguir
e Mantén 3-5 cuentas comerciales activas.

e Mantén la utilizacién por debajo del 30%.

Proteger los Margenes de Ganancia Durante el
Crecimiento

7.7 Observando la Brecha Crecimiento—Ganancia

Muchas empresas aumentan sus ingresos pero pierden ganancias porque los costos crecen
mas rapido. Esto se llama “rezago de ganancias” (profit lag).

| Ejemplo:
Un negocio de catering duplicd sus clientes en un afo, pero no ajustd los precios frente al
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aumento del costo del combustible y los alimentos. Los ingresos subieron 100%, pero la
ganancia cay6 15%.

¢ Consejo: Revisa tus margenes de ganancia mensualmente, especialmente cuando estas
escalando.

{74 Pasos a Seguir

e Rastrea la ganancia por producto o cliente.
e Ajusta los precios cada 6—-12 meses.

e Renegocia contratos con proveedores a medida que aumenta tu volumen.

7.8 Reducir el Desperdicio Financiero

I\ Cuidado: El crecimiento a menudo esconde ineficiencias — suscripciones duplicadas,
inventario sin uso o exceso de personal.

(74 Pasos a Seguir

e Revisa los gastos trimestralmente.
e Cancela herramientas o cuentas que no se usen.

e Reinvierte el dinero ahorrado en marketing o tecnologia.

¢ Consejo: Establece una meta de reducir el desperdicio en 5% cada trimestre — se
acumula rapidamente.

7.9 Crear una Reserva para la Expansion
Un crecimiento saludable incluye colchones de seguridad.

{74 Pasos a Seguir

e Ahorra 10-15% de la ganancia mensual para un fondo de reserva.
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e Mantén ese fondo en una cuenta de ahorros empresarial de alto rendimiento.

e Usa las reservas solo para emergencias reales o giros estratégicos.

¢ Consejo: Las reservas de efectivo mantienen tus lineas de crédito libres para
oportunidades, no para sobrevivir.

Expansion a Través de Alianzas y Redes

7.10 Construyendo Alianzas Estratégicas

Las alianzas pueden expandir tu alcance mas rapido que el financiamiento por si solo.

Asociar tu negocio con Camaras de Comercio locales, eventos de networking, grupos de
pequenos negocios, urban leagues o departamentos de desarrollo econémico puede ser una
gran herramienta para el crecimiento.

| Ejemplo:
Una panaderia colombiana local se asocié con una cafeteria cercana. La cafeteria obtuvo

pasteles frescos (como pastelitos de guayaba, pan de bono y bufuelos), y la panaderia
duplicé sus ventas sin costos adicionales de marketing.

"4 Pasos a Seguir

e |dentifica 3-5 negocios complementarios.
e Propon promociones conjuntas o espacios compartidos.

e Pon los acuerdos por escrito para proteger a todas las partes.

+ Consejo: Comienza con colaboraciones de bajo riesgo antes de formar alianzas formales.

7.11 Aprovechar las Relaciones con la Comunidad y los Proveedores

Los proveedores que confian en tus habitos de pago suelen ofrecer mejores términos — como
facturacion a 60 dias o descuentos.

{74 Pasos a Seguir
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e Paga temprano cuando sea posible.
e Solicita descuentos por pronto pago (2% de descuento por Net-10).

e Mantén comunicacion regular con tus proveedores principales.

4 Consejo: Las relaciones son un activo invisible — un buen crédito te ayuda a construirlas
mas rapido.

7.12 Crear Redes de Contactos para Financiamiento y Mentoria

La mentoria y la visibilidad abren puertas que el dinero no puede abrir.

("4 Pasos a Seguir

e Unete a redes empresariales locales o cdmaras de comercio.
e Asiste a talleres del Centro de Desarrollo de Pequeios Negocios (SBDC).

e Conéctate con fundadores experimentados en Linkedin.

I\ Cuidado: Evita grupos que exijan cuotas altas sin beneficios claros — invierte tu tiempo
donde los consejos sean accionables.

Mantener la Libertad Financiera

7.13 Mantener Fuerte el Crédito Personal y Empresarial

Tu crédito personal todavia importa — especialmente para garantizar préstamos.

{74 Pasos a Seguir

e Continua usando tus tarjetas personales de manera responsable.
e Mantén la utilizacion personal por debajo del 30%.

e Revisa tus reportes personales y empresariales cada trimestre.
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¢ Consejo: Tener crédito equilibrado en ambos mundos duplica tu capacidad de
endeudamiento y optimiza tus opciones de financiamiento tanto con bancos tradicionales
como con el creciente numero de prestamistas alternativos, como Otro Financial.

7.14 Pagarte de la Manera Correcta

Los duefios a menudo olvidan que pagarse de forma consistente es clave para la estabilidad
financiera.

| Ejemplo:
Enrique se pagaba de forma irregular tomando dinero de la caja de su restaurante.

Después de establecer un salario fijo quincenal, pudo presupuestar mejor a nivel personal y
atraer inversionistas que vieron disciplina.

{74 Pasos a Seguir

e Establece un salario fijo o0 un owner’s draw estable.
e Evita tomar dinero del negocio para gastos personales.

e Planifica los pagos de impuestos trimestrales.

7.15 Estrategia de Salida y Vision a Largo Plazo

Escalar se trata de libertad — de tiempo, no solo de dinero. Crea un plan para que tu negocio
eventualmente funcione sin tu participacion diaria.

¢ Consejo: Un plan de salida solido aumenta el valor de tu empresa, incluso si nunca la
vendes.

{74 Pasos a Seguir

e Documenta todos los procesos clave.
e Desarrolla un equipo de liderazgo o un gerente.

e Revisa la valoracion de tu empresa anualmente para medir el crecimiento.
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Recapitulacion de la Parte 7

El éxito al escalar no se trata de velocidad — se trata de sostenibilidad. Con sistemas sdlidos,
una gestién disciplinada del crédito y alianzas inteligentes, tu crecimiento se convierte en una
plataforma para una libertad a largo plazo, no para mas estrés.

« Consejo Final: La expansién bien hecha se siente tranquila, no caética. La meta no es
solo tener mas negocio — es tener mejor negocio.

Capitulo 8 - De Ingresos a Riqueza

Vista Previa del Capitulo 8

Has construido crédito, asegurado financiamiento, escalado operaciones y protegido la
rentabilidad. Ahora es momento de enfocarte en la maestria financiera — transformar el éxito
a corto plazo en riqueza duradera.

Este capitulo te dara la mentalidad y las herramientas para administrar la prosperidad, no solo
la supervivencia.

8.1 La Mentalidad de Construccion de Riqueza

Aumentar los ingresos es solo la mitad de la historia; crear riqueza significa conservar y
multiplicar lo que ganas.

+ Consejo: Trata cada délar como un empleado — ponlo a trabajar (invertir), no de
vacaciones (gastar).

1| Ejemplo:
El negocio de catering de Joaquin generd $80,000 netos en su primer afo rentable.

Reinvirtié 40% en equipo y reservo 20% en una cuenta de ahorros de alto rendimiento.
En tres anos, expandio sus locales sin nuevos préstamos.

{74 Pasos a Seguir

e Decide qué porcentaje de la ganancia sera ahorro vs. reinversion.

e Automatiza transferencias a cuentas de inversion o de reservas.
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e Revisa tus metas financieras cada trimestre.

8.2 Convertir Ganancias en Activos

Los activos generan ingresos recurrentes o aumentan su valor con el tiempo.

Tipo de Activo Ejemplo Cémo Ayuda

Activos Equipo, software Aumentan la eficiencia
Productivos

Activos Acciones, bonos, fondos Construyen ingresos pasivos

Financieros mutuos

Activos Reales Propiedades, terrenos Crecen en valor y sirven como
colateral

Activos Marca, cursos, patentes Generan ingresos por licencias

Intelectuales

I\ Cuidado: Comprar pasivos disfrazados de activos (autos lujosos, casas extravagantes)
drena tu flujo de caja.

(4 Pasos a Seguir

e Clasifica cada compra importante como activo o pasivo.
e Prioriza los activos que generan o aprecian en valor.

e Mantén un balance general actualizado cada trimestre.

Fortaleciendo la Salud Crediticia a Largo Plazo

8.3 La Madurez del Crédito Importa

Los prestamistas recompensan el tiempo. Las cuentas antiguas y bien administradas
demuestran estabilidad.

¢ Consejo: Nunca cierres tus lineas de crédito mas antiguas a menos que sea absolutamente
necesario.
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(7] Pasos a Seguir

e Mantén relaciones duraderas con proveedores.
e Mantén al menos una cuenta revolvente activa durante cinco afios o mas.

e Revisa la utilizacién de crédito anualmente y ajusta los limites hacia arriba.

8.4 Mantener un Historial de Pagos Perfecto
1| Ejemplo:
Durante cinco afios, la empresa de camiones de JuanPablo nunca perdié un solo pago a

proveedores. Cuando necesitdé $250,000 para camiones nuevos, lo aprobaron en 48 horas —
con una tasa de interés preferencial (prime rate).

{74 Pasos a Seguir
e Usa pagos automaticos para las facturas.
e Lleva un calendario para obligaciones trimestrales y anuales.

e Reconcilia los libros mensualmente para detectar facturas faltantes.

¢ Consejo: Incluso un solo pago perdido puede afectar negativamente tu crédito empresarial,
dificultando obtener préstamos o mejores términos. La consistencia con el tiempo construye
confianza con los prestamistas y abre puertas a limites mas altos y mejores tasas de interés.

I, Cuidado: Un solo pago tardio a un proveedor puede reflejarse en los burds durante 24
meses.

8.5 Usar el Crédito para Construir y Aprovechar la Inversion

El crédito puede amplificar el crecimiento de manera segura si se combina con buenos
retornos.

» Consejo: Sélo pide prestado para activos que generen mas rendimiento que la tasa de
interés del préstamo.

("4 Pasos a Seguir

151



e Calcula que el ROl sea mayor que el interés + tarifas antes de endeudarte.
e Mantén el endeudamiento por debajo de 2x la ganancia anual.

e Reinvierte las primeras ganancias para reducir la deuda rapidamente.

Invirtiendo Mas Alla del Negocio

8.6 Diversificando las Fuentes de Ingreso

Muchos emprendedores dependen totalmente de su negocio principal — lo cual puede ser
riesgoso a largo plazo.

Fuente Descripcién Comienza en Pequeiio
Con

Bienes Raices Rentas, REITs Apps fraccionadas

Mercados Financieros Fondos indexados, Inversidon automatizada
ETFs

Educacion Cursos en linea, Ensefiar lo que sabes
consultoria

Activos de Propiedad E-books, licencias Reutilizar contenido

Intelectual existente

+ Consejo: Usa 10-15% de la ganancia anual para construir activos externos.

8.7 Planificacion de Retiro y Seguros

{74 Pasos a Seguir

e Abre un SEP IRA, IRA individual o Solo 401(k) para obtener ahorro con ventajas
fiscales.

e Contribuye un porcentaje fijo cada mes.
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e Mantén pdlizas de discapacidad y seguro de persona clave (key-person insurance).

I\ Cuidado: Muchos duefos de pequefos negocios retrasan la planificacion de retiro hasta
gue es demasiado tarde — empieza temprano.

| Ejemplo:
Sara aporté $500 por mes desde los 35 afios; a los 55, su balance superé los $300,000 con un
crecimiento del 7%.

8.8 Protegiendo la Riqueza con una Gestidn Inteligente del Riesgo

¢ Consejo: El seguro también forma parte de tu salud crediticia — el historial de

reclamaciones afecta como te ven los prestamistas.

("4 Pasos a Seguir

e Mantén pdlizas de responsabilidad comercial, propiedad y cobertura ante brechas
de datos.

e Crea copias de seguridad digitales de todos los registros importantes.

e Revisa todas tus podlizas anualmente.

Automatizando la Maestria Financiera

8.9 Sistemas que Te Mantienen Consistente

La automatizacién ahorra tiempo y reduce errores humanos.

Area Ejemplo de Herramienta Beneficio
Contabilidad QuickBooks Online Cierre mensual mas preciso
Ahorro e Inversiéon Transferencias automaticas Construccion de riqueza por habito
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Facturacion y Pagos Stripe / Wave Cobros mas rapidos

Monitoreo de Crédito Nav / CreditKarma for Biz Deteccion temprana de fraude

"4 Pasos a Seguir

e Revisa los paneles de control semanalmente.

e Realiza una auditoria manual por trimestre.

® Automatiza todas las tareas financieras predecibles.

8.10 El Poder de la Disciplina Compuesta
Cada sistema que construyes se compone — tiempo, dinero y reputacion.
| Ejemplo:

Una inversién mensual de $500, que gana 8% anual, crece a $91,000 en 10 ainos. La
consistencia, no el tamano, es lo que crea riqueza.

¢ Consejo: Protege primero tus habitos — los retornos llegaran después.

Construyendo un Legado de Libertad Financiera

8.11 Ensenar y Transferir Conocimiento

"4 Pasos a Seguir

e Documenta tu manual operativo del negocio.

e Entrena a sucesores o miembros de la familia.
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e Comparte tus aprendizajes publicamente — la credibilidad atrae nuevos socios.

I\ Cuidado: Un negocio que depende totalmente de ti no tiene valor transferible.

8.12 Reintegrar a Través de los Deportes Escolares, Causas Comunitarias y
Eventos

La riqueza crece mas profundamente cuando circula.

¢ Consejo: Elige causas que se alineen con tu mision — educacion financiera,

emprendimiento de inmigrantes, deportes, conservacién o mentoria juvenil.

("4 Pasos a Seguir
e Dedica 1-3% de las ganancias a programas comunitarios.
e Patrocina talleres o programas de pasantias.
e Mide el impacto anualmente en tus reportes.
¢ Principio Clave:
Dar de regreso de manera estratégica crea un efecto multiplicador positivo: ayudas a la

comunidad, haces crecer tu red y fortalecer tu marca — mientras fomentamos una cultura de
responsabilidad social.

8.13 Mantener la Libertad a Través de la Conciencia Financiera

La libertad financiera no significa “no trabajar” — significa tener opciones. Tu decides como
gastar tu tiempo porque el dinero ya no dicta cada movimiento.

| Ejemplo:
Después de 10 afios, la empresa de logistica de Raj funcionaba sin problemas bajo un gerente

general. Con multiples fuentes de ingreso, redujo sus horas a 15 por semana, mientras las
ganancias seguian aumentando.

+ Consejo Final: La independencia es el ROl mas alto de tu disciplina.

{74 Pasos a Seguir
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e Mantén tus metas de riqueza personal y empresarial por escrito y visibles.
e Revisa tu plan financiero dos veces al ano.

e Celebra los logros sin caer en la inflacion del estilo de vida.

Reflexiones Finales del Capitulo 8

Has recorrido el camino desde la invisibilidad crediticia hasta el dominio financiero —
aprendiendo a construir, pedir prestado, crecer y sostener. La maestria no es perfeccién; es
consistencia guiada por propésito. Cuando manejas el crédito y el dinero con claridad, no
solo financias tus suefios — financias tu libertad.

« ldea Final: La libertad no es la ausencia de trabajo — es la presencia de control.

Protege tus habitos, y tu riqueza te protegera a ti.
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Guia & Resumen - “Tu Ruta hacia la
Libertad de Financiamiento”

Esta seccion transforma todo lo que has aprendido en pasos accionables. Cada pagina crea un
impulso practico—para que pases de entender el crédito a usarlo como una herramienta para la
independencia financiera duradera.

Parte 1: Fundacion del Crédito Personal

Resumen Rapido

Desarrollaste conciencia sobre como funciona el crédito en los EE. UU. y aprendiste las
herramientas basicas (tarjetas aseguradas, préstamos para generar crédito, reporte de renta).

{74 Lista de Acciones

e Revisa tus reportes de crédito en AnnualCreditReport.com.

Abre una tarjeta asegurada o una cuenta de “credit builder”.

Configura pagos automaticos para todas tus facturas recurrentes.

Mantén tu utilizacién por debajo del 30%.

Revisa tu puntaje mensualmente con una aplicacion gratuita.
] Férmula para Construir Puntaje

Historial de Pago (35%) + Utilizacion (30%) + Antigledad (15%) + Mezcla (10%) + Consultas
(10%)
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¢ Consejo: Dos pagos puntuales seguidos comienzan a mejorar tu puntaje; seis meses de
consistencia construyen confianza con los prestamistas.

Parte 2: Configuracion del Crédito Empresarial

Resumen Rapido

Aprendiste a crear una identidad empresarial profesional—LLC, EIN, cuenta bancaria
comercial—y a iniciar lineas de crédito con proveedores.

{74 Lista de Acciones

e Registra tu negocio (LLC o corporacion).
e Obtén un EIN en irs.gov.
e Abre cuentas bancarias comerciales (cheques y ahorros).
e Solicita tres cuentas iniciales con proveedores que reporten a burés.
e Monitorea tu crédito empresarial trimestralmente en Nav.com.
» Consejo: La consistencia en el nombre, direccion y teléfono de tu negocio en todas las
cuentas evita errores de reporte.

I\ Cuidado: Usar tu tarjeta personal para gastos del negocio mezcla registros y afecta ambos
puntajes.

Parte 3: Administracion del Dinero y la Deuda

Resumen Rapido

El presupuesto, el fondo de emergencia y entender los intereses son la base de la salud
crediticia a largo plazo.

"4 Lista de Acciones

e Construye un fondo de emergencia de 1 mes; luego crece a 3—6 meses.
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Mantén los pagos de deuda totales por debajo del 30% de tus ingresos.

Paga primero las tarjetas con intereses altos.

Revisa tus estados de cuenta mensualmente buscando tarifas ocultas.

Disputa cargos incorrectos o errores de reporte de inmediato.

| Ejemplo de Presupuesto

Categoria % del Ingreso Objetivo

Esenciales 50% Renta, comida, servicios
Crecimiento 30% Marketing, expansion
Ahorros/Reservas 20% Emergencia e impuestos

» Consejo: Programa un “Money Monday” semanal para revisar gastos y pagos.

L4

Parte 4: Escalar y Madurez del Crédito

Resumen Rapido

El crecimiento sostenible requiere expansién medida, flujo de caja disciplinado y relaciones
sélidas con proveedores.

("4 Lista de Acciones
e Reinvierte ganancias primero en sistemas escalables.

e Negocia mejores términos con proveedores o prestamistas cada afio.

Mantén tu DSCR > 1.25 (ingresos 25% mayores que tus deudas).

Agrega nuevas lineas de crédito solo cuando los ingresos las respalden.

Revisa tu crédito empresarial cada trimestre.
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I\ Cuidado: Expandirte mas rapido que tus reservas de efectivo puede deshacer anos de
progreso.

+ Consejo: Usa ganancias, no deuda, para probar nuevos mercados.

Parte 5: Maestria Financiera y Legado

Resumen Rapido

Aprendiste a convertir ingresos en activos y proteger el legado de tu negocio.

{4 Lista de Acciones

Destina 10—-20% de las ganancias a inversiones.

Automatiza transferencias a cuentas de ahorro y retiro.

Mantén pdlizas clave (responsabilidad, incapacidad, “persona clave”).
Documenta los sistemas del negocio y forma sucesores.

Dona 1-3% de las ganancias a programas comunitarios.

1| Recordatorio de Crecimiento Compuesto

$500 por mes x 8% de retorno anual x 10 afios == $91,000

+ Consejo: La automatizacion y la constancia superan la intensidad. Los habitos pequefios
diarios construyen libertad para toda la vida.

160



161



Reflexiones Personales

1. Mis 3 principales metas financieras para los proximos 12 meses:

2. Un habito de crédito que empezaré a mejorar desde hoy:

3. Cémo celebraré mis avances sin gastar de mas:

¢ Consejo: Escribir tus metas a mano aumenta la probabilidad de cumplirlas en un 42%.
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Registro de Crecimiento Empresarial

Trimestre  Puntaje de Crédito Ingresos Nuevos Clientes Logro Clave Leccién Aprendida
Q1
Q2
Q3

Q4

{74 Paso a Seguir: Revisa esta tabla cada trimestre — el crecimiento no son solo nimeros; es
habitos + disciplina.

Palabras Finales

Comenzaste con dudas y aprendiste cémo construir, administrar y aprovechar el crédito
para lograr independencia. Cada seccién de esta guia convierte la teoria en practica—pagina
por pagina, pago tras pago. Sigue puliendo tus procesos, sigue documentando, y sigue
ensefiando a otros lo que has aprendido.

¢ Recordatorio Final:
Cuando los bancos dicen “no”, la disciplina, la planificacién y la comunidad todavia pueden
decir “si”.
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Apéndice — Herramientas, Plantillas y

Recursos

Estas paginas sirven como referencia rapida para tu uso diario. Puedes copiarlas, imprimirlas o
guardarlas digitalmente para seguir tu progreso y comunicarte profesionalmente con
prestamistas, proveedores o socios.

1. Plantilla de Hoja de Presupuesto

Un punto de partida simple para administrar el flujo de caja personal y empresarial lado a lado.

Categoria

Ingresos

Salario / Sueldos

Ingresos del Negocio
Ingresos Adicionales
Gastos

Renta / Hipoteca
Servicios Publicos
Transporte
Supermercado

Pagos de Deudas
Seguros

Marketing / Crecimiento

Suscripciones

Presupuesto Mensual ($) Real ($) Diferencia
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Categoria Presupuesto Mensual ($) Real ($) Diferencia

Ahorros / Inversiones

Balance Neto
(Ingresos — Gastos)

74 Paso a Seguir: Actualizalo cada mes. Ajusta las categorias de gastos para mantenerte
dentro del 10% de tus metas de presupuesto.

¢« Consejo: Usa codigos de color (verde para ahorro, rojo para sobre-gastos) para claridad
visual.

2. Plantilla de Carta de Disputa de Crédito

Si encuentras un error en tu informe de crédito, usa esta carta profesional para solicitar una
correccion.

[Tu Nombre Completo]

[Tu Direccion]

[Ciudad, Estado, Cédigo Postal]
[Fecha]

Nombre del Buré de Crédito
[Direccién]

Asunto: Solicitud de Investigacion por Error en el Informe de Crédito

Estimado/a [Nombre del Buré de Crédito],

Le escribo para disputar formalmente la siguiente informacién en mi informe de crédito. El/los
elemento(s) listados a continuacién son inexactos y requieren correccién bajo la Ley de Informe
Justo de Crédito (FCRA).

Elemento(s) en Disputa:

e Nombre del Acreedor:

e NuUmero de Cuenta:

e Razén de la Disputa:
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Adjunto documentacion de respaldo (estados de cuenta, copia de identificacion, comprobantes
de pago, etc.) para apoyar su investigacion.

Por favor investigue este asunto y elimine o corrija el/los elemento(s) dentro de los 30 dias
requeridos por la ley.

Una vez resuelto, le solicito amablemente que me envie una copia actualizada de mi informe de
crédito para verificacion.

Atentamente,

[Tu Firma]
[Tu Nombre Completo]

{74 Paso a Seguir: Envia esta carta por correo certificado y guarda copias para tus registros.

1. Cuidado: Nunca envies documentos originales — solo fotocopias.

3. Esquema Simple de Plan de Negocios

Utiliza este esquema para aclarar tu visién y presentar tu empresa de forma profesional ante
bancos o inversionistas.

A. Resumen Ejecutivo
Describe brevemente tu idea de negocio, mercado objetivo y metas.
+ Consejo: Mantén esta seccion en una pagina o menos.

B. Descripcién del Negocio
Explica qué hace tu empresa, a quién sirve y qué la hace diferente.

C. Analisis de Mercado
Identifica competidores, necesidades del cliente y tendencias de crecimiento en tu industria.

| Ejemplo: “Se proyecta que la industria de limpieza en EE. UU. crezca un 6% anual hasta
2027

D. Organizacion y Gestién
Enumera los propietarios, roles y estructura del equipo. Incluye breves biografias si es

relevante.

E. Productos / Servicios
Describe lo que vendes o provees. Destaca tu principal propuesta de valor.
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F. Plan de Marketing
Define cdmo atraeras y retendras clientes (anuncios, referencias, alianzas, etc.).

G. Plan de Operaciones
Resume el flujo de trabajo diario, proveedores y logistica.

H. Plan Financiero
Incluye numeros clave:

e Costos iniciales
e Gastos mensuales
e Proyecciones de ingresos

e Punto de equilibrio

74 Paso de Accion: Actualiza este documento cada trimestre—especialmente la seccion
financiera. Recuerda pedir la ayuda gratuita de un Mentor de SCORE o de un Asesor del SBDC
al revisar la informacion de tu negocio. Pueden revisar cada seccion, darte retroalimentacion y
ayudarte a proyectar de manera realista las finanzas y el crecimiento.

4. Registro de Crédito con Proveedores

Lleva un seguimiento de tus relaciones con proveedores y tu historial de pagos para construir
crédito empresarial de manera sistematica.

Nombre del Limite de Fecha de Informa a (D&B / Términos Estado
Proveedor Crédito ($) Apertura Experian / Equifax) de Pago
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¢ Consejo: Apunta a tener tres proveedores activos reportando puntualmente durante 6
meses antes de solicitar lineas de crédito mas grandes.

5. Linea de Tiempo para Construir Crédito Comercial

Una hoja de ruta visual para mantenerte en el camino correcto durante tu primer afio.

Mes Hito Objetivo

Mes 1 Formar la LLC, obtener el EIN Establecer la identidad del negocio
Mes 2 Abrir la cuenta bancaria Separar las finanzas

Meses 3—4 Solicitar cuentas con proveedores Construir historial de crédito inicial
Meses 5-6 Pagar a los proveedores a tiempo Obtener reportes de lineas

comerciales (trade lines)

Meses 7-8 Solicitar tarjetas de tienda / cuentas Expandir la mezcla de crédito
Net-30

Meses 9-10 Monitorear el puntaje DUNS Medir la mejora

Meses 11-12 Solicitar tarjeta de crédito empresarial /  Apalancar el crecimiento

préstamo pequefio

74 Paso de Accion: Revisa tu progreso cada trimestre y anota cualquier paso que no hayas
cumplido.

6. Recursos Esenciales
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e AnnualCreditReport.com — Informes de crédito gratuitos de las tres agencias, una vez
al afo.

e Nav.com — Monitorea crédito personal y empresarial en un solo panel.
e IRS.gov/EIN — Solicita un Numero de Identificacion del Empleador (EIN).

e SBA.gov — Herramientas y capacitacion de la Administracion de Pequefios Negocios
de EE. UU.

e Score.org — Mentoria gratuita y plantillas de planes de negocio.

e ConsumerFinance.gov — Educacion oficial de la CFPB sobre leyes de crédito.

e OtroFinancial.com — Prestamista alternativo con opciones para negocios nuevos y
pequenos, incluso si los bancos ya dijeron que no. BilinglUe: inglés/espariol.

e |DIQ — El estandar de oro en informes de crédito de las tres agencias y monitoreo de
crédito.

e OtroCreditRepair.com — Expertos confiables en reparacion de crédito; garantia de
devolucién de dinero.

¢ Consejo: Guarda estos enlaces en tus favoritos y revisalos cada trimestre. Los mejores
constructores de crédito son aprendices de por vida.

7. Glosario de Términos Clave

Término Definicion

Credit Utilization (Utilizacién de Porcentaje del crédito disponible que estas
Crédito) utilizando.

FICO Score Numero de tres digitos (300—-850) que mide tu

solvencia crediticia.

Secured Card (Tarjeta Asegurada)  Tarjeta de crédito respaldada por un depdsito en
efectivo.
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Trade Line (Linea de Crédito / Registro de la actividad de una cuenta de crédito
Cuenta Comercial) individual.

DSCR indice de Cobertura del Servicio de la Deuda; mide
la capacidad para pagar préstamos.

Net-30 Account (Cuenta Net-30) Cuenta con un proveedor donde el pago se vence
en 30 dias.

Soft Inquiry (Consulta Suave) Revision de crédito que no afecta tu puntaje.

Hard Inquiry (Consulta Dura) Revision de crédito realizada por un prestamista

que reduce temporalmente tu puntaje.

DTI (Debt-to-Income Ratio) Relacién deuda-ingresos; mide qué porcentaje de
tus ingresos se destina al pago de deudas.

8. Registro de Logros Personales y Empresariales

Fecha Meta Alcanzada Resultado / Leccidn

¢ Consejo: Registrar tus logros—aunque sean pequefios—refuerza la disciplina y el

progreso.
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Reflexion Final

Cada tarjeta asegurada que abres, cada factura que pagas a tiempo y cada habito que
registras te acercan mas a la independencia. El crédito no es solo un nimero—es influencia. Y
la influencia, usada con sabiduria, convierte el esfuerzo en libertad duradera.

74 Paso de Accidn: Revisa este apéndice cada trimestre y mide tu crecimiento—la confianza
financiera se construye a un paso deliberado a la vez.
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Seccion Extra — Preguntas Frecuentes y Historias de
Exito
Esta seccidn final retne las preguntas mas comunes que hacen los nuevos inmigrantes sobre

crédito y financiamiento para negocios, junto con ejemplos reales de personas que aplicaron
estos principios y tuvieron éxito.

Parte A — Preguntas Frecuentes

1. ¢ Cuanto tiempo toma construir buen crédito en EE. UU.?

¢« Respuesta: Con pagos constantes y bajos saldos, puedes pasar de “sin crédito” a “buen
crédito” (680+) en 6 a 12 meses. Las tarjetas aseguradas, los préstamos para crear crédito y
las herramientas de reporte de renta aceleran el proceso.

2. ;Revisar mi propio crédito perjudica mi puntaje?

[74 Respuesta: No. Revisar tu propio crédito es una consulta suave y no reduce tu puntaje.
Solo las consultas duras (al solicitar tarjetas o préstamos) lo afectan.

3. No tengo Numero de Seguro Social (SSN). ;Aun asi puedo construir
crédito?

. Respuesta: Si. Muchos prestamistas y agencias aceptan un ITIN (Numero de

Identificacion Personal del Contribuyente) para solicitudes de crédito. Comienza con tarjetas
aseguradas o prestamistas que reporten actividad con ITIN a las principales agencias.

4. ;Cual es la diferencia entre crédito personal y crédito empresarial?

| Respuesta:
Crédito Personal Crédito Empresarial
e BasadoentuSSNo ITIN e Basado entu EIN
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o Refleja deudas personales e Refleja cuentas de la empresa

e Afecta aprobaciones de préstamos e Afecta las condiciones de financiamiento
personales empresarial

e Se construye con tarjetas, e Se construye con proveedores y lineas de crédito
préstamos, facturas empresariales

1. Consejo: Mantén ambos separados. Mezclar gastos personales y del negocio puede
provocar que los dos puntajes bajen si uno de los lados tiene problemas.

5. ¢ Cuantas tarjetas de crédito deberia tener?

(74 Respuesta: Entre dos y cuatro tarjetas es ideal para principiantes. Eso le da a las
agencias suficiente informacién sin que parezca que estds sobreendeudado. Usalas
ocasionalmente y paga siempre a tiempo.

6. ; Como obtengo crédito comercial sin un gran depésito?

+ Respuesta: Comienza con cuentas de proveedores Net-30 (como Uline, Grainger o Quill).
Estos proveedores extienden pequenas lineas de crédito a 30 dias y reportan a las agencias de
crédito comercial después de varios pagos puntuales.

7. ¢ Debo pagar deudas viejas antes de solicitar crédito nuevo?

I. Respuesta: Si. A los prestamistas les gustan los bajos ratios deuda-ingresos. Pagar
deudas antiguas también aumenta tu crédito disponible y reduce la utilizacibn—dos de las
formas mas rapidas de mejorar tu puntaje.

8. ¢, Qué pasa si me atraso en un pago por error?

. Respuesta: Si el atraso es menor a 30 dias, llama a tu acreedor inmediatamente—muchos

anulan cargos por mora si has sido responsable. Una vez que el atraso es de 30 dias o mas,
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probablemente aparezca en tu informe de crédito. Para que no se repita, configura pagos
automaticos.

9. ¢ Como puedo construir crédito empresarial rapidamente?

"4 Respuesta:
e Registra tu negocio y obtén un EIN.
e Abre una cuenta bancaria comercial.
e Solicita 3 cuentas Net-30 con proveedores.
e Paga todas las facturas antes de la fecha de vencimiento.

e Revisa tu crédito empresarial con_Nav.com todos los meses.

¢« En aproximadamente 90 dias, comenzaras a generar un perfil de crédito empresarial

verificable.

10. ; Como protejo mi identidad crediticia?

I. Respuesta: Usa alertas de fraude y congela tu crédito si sospechas un uso indebido. Visita
IdentityTheft.gov para presentar un reporte y obtener un plan de recuperacién. Evita compartir
tu SSN o ITIN con fuentes no verificadas.

Parte B — Historias Reales de Exito de Inmigrantes

Estas historias se inspiran en experiencias reales de emprendedores y familias que utilizaron
los mismos pasos que tu has aprendido.

Historia 1: Maria de Colombia — “De trabajos de limpieza a contratos de
limpieza”
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Cuando Maria llegé a Florida, limpiaba casas por pago en efectivo. No tenia crédito ni cuenta
bancaria. Abrié una tarjeta asegurada y la pagé puntualmente durante seis meses, y registrd
“Bright Touch Cleaning LLC”.

Al cabo de un afo, tenia tres cuentas Net-30 con proveedores y una tarjeta comercial pequefia.
Su puntaje de crédito subié de 0 a 715 y obtuvo una linea de crédito de $10,000 para equipo.
Hoy emplea a cuatro personas y administra contratos de limpieza comercial en dos ciudades.

Historia 2: Ahmed de Egipto — “Convertir ingresos de Uber en una flota de
autos”

Ahmed comenzé manejando plataformas de rideshare a tiempo completo en California. Ahorro
de manera constante y abrié una cuenta comercial asegurada a nombre de “QuickRide
Logistics”. Al manejar por separado sus finanzas personales y empresariales, construyé dos
perfiles de crédito distintos.

Después de 18 meses, Ahmed calificé para un préstamo de financiamiento de vehiculo de
$25,000 y afiadié un segundo auto a nombre de su empresa. Ahora arrienda ese auto a otros
conductores, generando ingresos pasivos mientras mantiene un puntaje por encima de 740.

¢ Leccion: Una planificaciéon estructurada convierte ingresos por “gig” en crecimiento de
negocio escalable.

Historia 3: Lien de Vietham - “Financiando un café sonado”

Lien sofiaba con abrir su propia tienda de bubble tea en Houston. Usé un ITIN para obtener un
préstamo para construir crédito y pagd puntualmente cada mes. Luego abrid una cuenta
bancaria comercial, solicité lineas con proveedores y construyé su perfil DUNS.

Tras 14 meses, Lien obtuvo un microcrédito SBA de $40,000 y abri6 “Lotus Boba Café”. Su
crédito empresarial le ayudd a negociar mejores precios con proveedores y mejores
condiciones de renta.

¢ Lecciéon: Un buen crédito no solo compra financiamiento—también gana confianza.

Historia 4: David de Ghana — “De repartidor a dueio de distribucion”
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David comenz6 como repartidor para restaurantes locales. Se dio cuenta de que podia crecer
mas rapido como proveedor que como empleado. Formé “D-Express Distributors LLC”,
obtuvo un EIN y abrié una cuenta bancaria comercial. Utilizando crédito con proveedores para
empaque y equipos, construyd un sélido historial de pagos. En dos afios, calificd para un
préstamo de capital de trabajo de $75,000. Ahora su empresa suministra productos a mas de
30 restaurantes.

¢ Leccion: Tus primeras lineas de crédito pueden ser pequefias—pero pueden financiar algo
muy grande.
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Notas del Autor — Un Mensaje Personal para Ti

Cuando comenzaste este camino, simplemente estabas explorando como funciona el crédito
en un pais nuevo. Ahora has visto como la estructura, la disciplina y la estrategia pueden
convertir ese conocimiento en poder — el tipo de poder que transforma no solo tus finanzas,
sino también el futuro de tu familia.

Escribimos “La Guia del Inmigrante para Construir Crédito y Calificar para Financiamiento
de Pequenos Negocios en los EE. UU.” porque hemos visto a demasiadas personas
talentosas recibir un “no” cuando lo Unico que necesitaban era un poco de orientaciéon y un
sistema claro. Ahora sabes que el crédito no es cuestion de suerte ni de privilegios — es una
habilidad aprendida. Puede estudiarse, practicarse y dominarse, sin importar de dénde vengas
0 cOmo empieces.

Cada pago que haces, cada documento que organizas, cada llamada que realizas para corregir
un error — no son tareas pequefias. Son actos de amor propio. Son los bloques diarios de tu
independencia y la prueba silenciosa de que avanzas en la direccion correcta.

A medida que continuas este recorrido, revisa tu cuaderno de trabajo cada 90 dias. Lleva por
separado tu crédito personal y el de tu negocio, y ensefia al menos a una persona lo que has
aprendido — asi construimos comunidades mas fuertes y mejor informadas. Motiva a otros a
obtener su propia copia de esta guia en www.otrofinancial.com. Hemos mantenido el precio
intencionalmente bajo para que cualquier persona, en cualquier lugar, pueda acceder a este
conocimiento. Celebra tus logros, incluso los mas pequenios.

El crédito abrira puertas, pero solo la disciplina las mantendra abiertas. Protege tu reputacion,
cuida tu tiempo y nunca dejes de aprender. Construir crédito en un pais nuevo es mas que una
meta financiera — es una declaracion de perseverancia. Cada tarjeta asegurada, cada factura
de proveedor y cada decision financiera consciente suma a tu libertad y tus oportunidades.

Continua revisando tus metas y tu cuaderno de trabajo. Establece una nueva meta financiera
cada temporada y celebra cada hito que alcances. Cuando los bancos digan “no”, recuerda que
la preparacion, la persistencia y el conocimiento siempre diran “si’.

Gracias por invertir tu tiempo, tu energia y tu confianza en esta guia. Que tu camino esté lleno
de aprobaciones, oportunidades y la confianza para tomar decisiones valientes e informadas.
Ahora tienes el plano — sigue usandolo, perfeccionandolo y compartiéndolo.

“l a libertad financiera no comienza con el dinero. Comienza con el conocimiento.”
Without Fear of Success — Sin Miedo al Exito
Con respeto y plena confianza en tu éxito,

S. Boyd Karren y Karol J. Guevara
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	●​Paga cada factura por adelantado si es posible (idealmente 10 días antes de la fecha de vencimiento).​ 
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